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REPRESENTACION

BREVE ANALISIS DENTRO DEL ESQUEMA
DEL NEGOCIO JURIDICO

Generalidades
1. Definicion:

En sentido genérico: Un concepto genérico de
representacién podria encontrarse en una aproxi-
macién prejuridica, determinada por una idea
comUn a la cual pudiesen referirse varias figuras,
en virtud de analogfas contenidas en una forma
tan genérica, que abarcaria las mds diversas situa-
ciones, y carecerfa de todo sentido técnico.

En sentido amplio: Pertenece a la ciencia
juridica pero ain es una idea muy genérica que
requiere ser delimitada en forma mas precisa ya
que muchas figuras que pueden considerarse como
formas de representacién en sentido amplio, no
caben en el concepto de representacion en sentido
técnico.

Este concepto no es mds que un esquema
genérico para abarcar figuras muy diversas entre si,
muchas de las cuales no pueden considerarse repre-
sentacién en sentido técnico, ni pueden explicarse
de acuerdo con sus principios, y cuya Gnica carac-
teristica comun, aparentemente, seria que todas
implican el ejercicio de derechos ajenos, tesis por
lo demas dudosa.

En sentido estricto: En sentido técnico
solo puede hablarse de representacion cuando el
negocio realizado por el representante tiene efec-
tos inmediatos para el representado, es decir,
cuando hay un obrar por cuenta y en nombre
ajeno, de manera que los efectos recaen directa-
mente en la persona del interesado.’ Con lo cual la
representacion se vendria a restringir a las hipotesis
de la llamada representacién directa o inmediata,
excluyendo la indirecta o mediata.

Puede concluirse con Pugliatti, en una delimi-
tacion de los conceptos de representacion, en sen-
tido amplio y en sentido estricto, de la manera
siguiente.?

1. RODRIGUEZ (J.A.), De los agentes auxiliares del comercio, Ledn, Nicaragua, Te

Ed. Antorcha, 1960, p. 18.

2. PUGLIATTI (Salvatore), Studi sulla rappresentanza, Milano, Dott. A.

La intervencién de un representante en la
creacion de un negocio juridico, produce varias
relaciones entre los sujetos que participan, y que
en su conjunto, pueden designarse COmo relacion
representativa /atu sensu, la cual no es una verda-
dera y propia relacién juridica unitaria, ni un orga-
nismo auténomo, sino un complejo de relaciones
gue se yuxtaponen y que pueden agruparse asi:

1) Relaciones entre el duefio del negocio y el
representante, o relaciones internas, que
dependen del negocio de gestion, y se con-
cretan en los efectos de éste.

2) Relaciones entre el representante y el ter-
cero que participa en el negocio consti-
tuido en representacion, que se concreten
en los derechos que el tercero puede adqui-
rir frente al representante.

3) Relaciones entre el tercero, por una parte,
y representante y representado, por la otra,
que dependen de la actuacién del represen-
tante como cooperador y sustituto del
principal frente al tercero, y se concretan en
la produccién de la eficacia en la persona
del representado.

4) Relaciones entre representado y tercero,
que se concretan en el complejo de obliga-
ciones y derechos reciprocos, efectos del
negocio mismo.

Dentro de todo ese complejo de relaciones,
se configura la relacion representativa en sentido
estricto, que si es un verdadero instituto juridico,
constituido por la sintesis de los elementos que
juntos concurren a producir el efecto caracteris-
tico de la representacion cual es la imputacion de
las consecuencias juridicas al representado o sujeto
del interés.

La representacion comprende tanto las actua-
ciones a nombre propio como las hechas a nombre

gis Universidad Nacional Auténoma,

Giuffré Editore, 1965, pp. 80-81. Citado por

UMARA ROJAS (A.L.), Tesis ““La representacién en el Derecho Privado”, UCR, 1982.



ajeno, es decir, la representacion directa y la repre-
sentacion indirecta, pues si bien son claras las dife-
rencias entre ambas, tampoco pueden llevar a igno-
rar los elementos comunes, como lo son el cuidado
del interés ajeno, y la consiguiente ajenidad del
negocio, asi como la identidad efectual, por
cuanto en la representacién indirecta el gestor,
sobre quien recaen —externamente— los efectos,
adquieren la situacién juridica como ajena.’
Entonces se puede definir la representacion
como: una situacion juridica de poder en virtud de
la cual una persona declara su propia voluntad para
dar vida a una relacion juridica, con la que se actta
en interés de otro, en quien se producen sus efec-
tos (en forma mediata o inmediata) y haciendo del
conocimiento de los terceros con quienes entra en
relacion, la ajenidad del interés perseguido, y en
consecuencia de los efectos a producirse.*

2. Sujetos de la manifestacion de voluntad y
sujetos del interés.

’Por lo general, la declaracion de voluntad es
emitida por el mismo sujeto interesado en sus
resultados, es decir, se trata de una declaracion en
nombre propio, que produce sus efectos en la per-
sona de quien la emitié. En tal situacion, coinciden
el sujeto de la declaracién de voluntad y el sujeto
del interés.

Sin embargo, esto no ocurre siempre, pues es
posible que la voluntad sea declarada por unsujeto,
no para él sino para servir un interés ajeno. Falta
entonces la coincidencia indicada, y los efectos no
se producen en la persona del emitente. Esta es la
situacion de declaraciones de voluntad emitidas
por medio de representante, produciéndose enton-
ces el fenomeno de que el sujeto formal y el sujeto
material de un negocio no concurren en la misma
persona, es decir, falta la coincidencia entre el
sujeto del negocio juridico, con el sujeto del inte-
rés economico o sujeto material del mismo negocio.
Tal situacién es trascendente siempre y cuando
aparezca externamente en el acto, pues si la sepa-
racion permanece oculta, el Derecho no toma en

8. UMARA ROJAS, op, cit., p. 47,
4, Ibid.p.47.
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consideracion lo no objetivado, sino que tutelg al
acto como dirigido a realizar o a satisfacer un jnte.
rés del agente, pero si falta la coincidencia se exte.
rioriza, el sujeto de la voluntad manifestada ng ¢
tan importante, pues es solo un instrumento para
realizar el fin de otro, para quien se producen |gg

efectos juridicos”.®

3. Elementos subjetivos de la representacion.

La representacion supone, COMO Norma gene-
ral, y a nivel de su figura causal, la existencia de
dos sujetos: el representante y el representado, sus-
ceptibles de ser individualizados.

Representante: Es el sujeto que realiza un
comportamiento, cuyos efectos juridicos tienden a
la satisfaccion de un interés ajeno, que es, precisa-
mente, el representado. Tratandose de representa-
cidén voluntaria, el representante toma el nombre
de procurador.

El representante es, por lo general, una persona
fisica, pero puede conferirse representacion a una
persona juridica, que la ejercitard por medio de sus
propios Organos, constituidos a su vez por personas
fisicas.®

Regla general: puede asumir la representacion
cualquier sujeto con capacidad de actuar. Sin
embargo, en algunos casos de representacion
voluntaria se permite conceder el correspondiente
poder a personas incapaces, considerando que el
representado es libre de elegir, si lo cree conve-
niente, a tales sujetos. En materia de representa-
cion legal, tal cosa'no es posible, a excepcion de un
Gnico caso: la madre menor de edad ejerce la
patria potestad sobre sus hijos habidos fuera de
matrimonio, con las consiguientes facultades repre-
sentativas (142/127 C.Fam.).

Representado: Puede ser una persona fisica
incapaz, en la representaciéon legal; una persona
juridica, en la llamada representacion organica; 0
una persona fisica con plena capacidad de actuar,
como sucede con los apoderamientos voluntarios.

5. ROCCO (Alfredo), Principios de Derecho Mercantil, México, Editora Nacional, 1966, pp. 276-277.
6. MESSINEO (Francesco), Manual de Derecho Civil y Comercial, Buenos Aires, Ediciones Juridicas Europa-Américs:

T. II, 1871, p. 420.
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4. Presupuestos subjetivos en la figura causal de
la representacion.

a) Representacion legal:

Se exige siempre la capacidad de actuar del
representante —arts. 174 inc. 1) C. Fam. tutela;
228 C. Fam. curatela—, con la excepcion del caso
de la patria potestad ejercida por la menor sobre
el hijo extramatrimonial —arts. 142/127 C. Fam.—

b) Representacion voluntaria:

Norma general es la contenida en el articulo
1260 del Codigo Civil, que establece que no pue-
den ser mandatarios los que no tienen capacidad
para obligarse por si mismos. Sin embargo, a conti-
nuacion agrega que los menores pueden ser manda-
tarios no judiciales.

La situacion es clara, de acuerdo con esta
norma, en lo que respecta a la representacion que
se sustenta en un mandato. Resta determinar si la
norma debe aplicarse, por analogia, a otros tipos
de relacién de gestion, o si constituye una excep-
cion especificamente tipificada.

En conclusion, el representante debe ser siem-
pre un sujeto capaz de actuar. Las normas estable-
cidas para la tutela de los incapaces asi lo exigen,
como también los intereses del representado.
Aquellas, en cuanto la incapacidad del represen-
tante constituiria un vicio del negocio de apodera-
miento, éstos, en tanto reclaman el despliegue de
una especial actividad por parte del apoderado.

Distinto es el problema en los negocios consti-
tuidos en representacion, por cuanto los vicios en
la procura no son oponibles a terceros de buena fe,
y en consecuencia, puede suceder que éstos entren
en contacto, validamente, con un representante
incapaz.

La norma del articulo 1260 es una excepcion
que confirma lo dicho, pues distingue dos aspectos
del mandato: en tanto que fuente de obligaciones
a cargo de los contratantes, se remite a las reglas
sobre capacidad; mientras que como medio del
cual se vale el mandante, no establece ninguna
limitacion. A fortiori: el incapaz debe aparecer
Como representante frente a terceros, pero en las
relaciones internas rigen las normas generales sobre
Capacidad.

_—
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Ello se apoya en razones de oportunidad y de
consideracion a la buena fe de los terceros, crean-
do una situacion especial para el mandato. Pero
en general puede afirmarse que el representante
debe poseer la capacidad de concertar el negocioen
virtud del cual se le confiere el poder de actuar.’

En cuanto al representado, su falta de capaci-
dad de actuar es el presupuesto de los casos de
representacion legal. Respecto a la que se origina
en un negocio juridico, vale lo dicho sobre la nece-
sidad de capacidad de los contratantes.

5. El negocio representativo.

a) Elementos subjetivos:

En el negocio constituido en representacion
participan, a nivel formal, dos sujetos: el represen-
tante y el tercero. El representado es parte en
sentido sustancial, por cuanto a él se refiere el con-
cepto de centro de interés; en él se producen los
efectos del comportamiento representativo, de
modo que el representante se pone entre represen-
tado y tercero, como un instrumento al servicio
de los fines de aquél.®

Solamente puede hablarse de actividad repre-
sentativa con referencia a uno o mas terceros,
quienes seran cointeresados en los efectos juridicos
del comportamiento. Incluso tratdndose de com-
portamientos no negociales, hay siempre un ter-
cero, que sera destinatario de la conducta del
representante o autor del comportamiento que
éste reciba.

Autocontrato: aqui, aparentemente, el repre-
sentante concluye un negocio consigo mismo,
reuniendo las calidades propias del tercero contra-
tante, es decir, actuando como parte y contraparte,
de modo que es uno solo el sujeto que participa en
la negociacion. Es importante que aln en esta
hipotesis, es posible encontrar la presencia de un
tercero en sentido sustancial, ya que el sujeto
actGla por su representado, por una parte, y por
otra, en su caracter personal, o en representacion
de otro sujeto. Hay un solo sujeto, que interviene
en la formacion del negocio en una doble forma,
pero manteniéndose la necesaria presencia de
dos sujetos en sentido material. Para la conclusién

T RIPERT, Tratado de Derecho Civil segtin el Tratado de Planiol, p. 152, Citado por UMARA ROJAS (A.L.), op. cit.,

P. 124,

8. NATOLI (Ugo), La rappresentanza, Milano, Dotto. A. Giuffré Editore, 1877, p. 2. Citado por UMANA ROJAS

(Ana Lorena), op. cit., p. 125.
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de un negocio, es necesaria tal duplicidad de partes
en sentido substancial, pero no se requiere la pre-
sencia de dos o mas sujetos en sentido formal,
como autores de las respectivas manifestaciones de

voluntad.’

b) Presupuestos subjetivos. Poder como forma

de legitimacion.

La representacion es un poder (con connota-
ciones de deber),'® es decir, una situacion efectual,
causada por el negocio de apoderamiento o por la
norma legal. Pero a la vez, puede estar presente en
la figura causal, del negocio constituido en repre-
sentacion, y entonces constituye una forma de
legitimacion del sujeto que actlia, y debe analizarse
en los presupuestos subjetivos de tal negocio, que
tendria la estructura comun, pero algunas particu-
laridades en cuanto a la escision parte formal-parte
material.

El poder indica, la legitimacion del represen-
tante para actuar en un cierto modo (que es la
manifestacion hacia el exterior del contenido del
poder), en interés del representado, lo que es apli-
cable tanto a la representacion legal como a la
voluntaria.

El poder legitima al representante, y sirve de
base a su actuacion con abstraccion de la relacion
juridica en que se origind, permitiéndole actuar
dentro de sus limites, de modo que los efectos que
han de surgir en ejercicio de tales facultades se
imputan al representado, como si él hubiese reali-
zado el acto.

Los efectos juridicos del acto realizado en
representacion, han de recaer sobre el representado.
En consecuencia, a éste debe referirse el examen
de los presupuestos subjetivos relacionados con
tales efectos: un negocio prohibido para el repre-
sentado, no puede realizarlo validamente el repre-
sentante.!!

La legitimaciébn para el negocio debe apre-
ciarse respecto al representado de tal manera que
si éste carece de la facultad de disponer o de la
titularidad que reclama la relacién, no puede recu-

José, Costa Rica, nm. 12, funio, 1879, p. 71.
UMARA ROJAS, op. cit., p. 126,
Ibid, p. 128.

10.
11.

12,
nGm. 72, Sept. 1919, p. 268.

13.
sin fecha, p. 446.
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rrir a la representacion para tratar de remover tq
obstéculo, y el negocio seria invdlido, por Cuantg
ella tiene un valor circunstancial: se representa g
sujeto tal y como es realmente al momento ge
actuar el agente.'?

Un presupuesto subjetivo que si debe encop.
trarse en la persona del representante es, el poder
de representacion, pero tiene un valor diverso: ¢
configura una legitimacion de segundo grado, Ia
cual no absorbe ni hace en absoluto superflua cual-
quier otra aptitud o poder, sino que, mas bien,
supone una legitimacion de primer grado en el
representado. '’

Diferente resulta la situacion tratdndose de
representacion indirecta. En este campo, todos los
presupuestos subjetivos deben apreciarse exclusiva-
mente en relacion con el intermediario, que es el
sujeto de la manifestacién y al menos inicialmente,
el mismo en quien han de recaer los efectos. La
falta de legitimacién o de capacidad del poderdante
(posterior destinatario de los efectos) obstaculi-
zaria solo el traspaso de los efectos a su persona.

En cuanto al presupuesto capacidad de actuar,
éste debe darse en la persona del representante,
como regla general, y también en el representado
salvo, las hipotesis de representacion legal necesaria.
No obstante, puede ocurrir que un representante
sin capacidad de actuar, pero que si tenga la capa-
cidad natural (o al menos lo aparente) se presente
frente a los terceros, quienes no se ven afectados
por los vicios que pueda reunir la procura, siempre
y cuando sean de buena fe.

6. Objeto y presupuestos objetivos del negocio
constitutivo de la representacion.

La representacion puede nacer, de los mds
variados negocios juridicos, que generalmente care-
cen de objeto, entendido en sentido material. Si se
entiende como prestacién, debe hacerse referencia
al contenido propio de cada relacién de gestion en
que el instituto se inserta, pero la cldusula de apode-

UMARA ROJAS (Ana Lorena) y PEREZ VARGAS (Victor), Elementos del negocio jurfdico, Revista Judieial, Ssn

OTERO y VALENTIN (Jullo), Extincién e ineficacla del mandato, Revista de Derecho Privado, Madrid, T. VL,

BETTI (Emilio), Teorfa general del negocio jurfdico, Madrid, Editorial Revista de Derecho Privado, segunda edicion:
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ramiento tiene como objeto (prestacién que en rea-
lidad es el componente de hecho de su efecto)'®
el crear en el representante la legitimacion para
que éste pueda actuar, en ejercicio de un
poder-deber. tendiendo a la consecucién de los
intereses del poderdante, y cuya contraprestacién
estarfa constituida por la correlativa obligacién
que asume el apoderado, de actuar en interés de su
mandante, prestaciones que deben reunir las con-
diciones de ser licitas, valorables y determinadas.

7. Objeto y presupuestos objetivos del negocio
representativo.

A su vez, el representante pueda dar vida a
una gran diversidad de negocios, cuyo objeto debe-
ria ser analizado en cada caso concreto, y debe
reunir, l6gicamente los requisitos que la ley exige
(arts. 627, 630 y 631 del Codigo Civil).

Elementos objetivos de la representaciéon.

El objeto y las figuras juridicas:

Los objetos constituyen los fendmenos espa-
ciales, capaces de una permanencia indefinida en
el tiempo, lo que les permite ligar entre si hechos
distantes en el tiempo. Ademas los hechos siempre
tienen lugar entre objetos, de modo que la impor-
tancia de aquellos esta determinada por los objetos
sobre los que recaen.

Los objetos comprenden a los sujetos, pero en
sentido estricto, objeto es sinbnimo de cosa, enten-
dida en sentido material, comprendiendo también
la categoria de las cosas inmateriales.

La aludida capacidad de permanencia en el
tiempo permite al objeto funcionar como punto de
vinculaciébn, no necesario (como ocurre con el
sujeto) pero si posible, entre el hecho juridico y el
componente de hecho del efecto juridico, de
modo que por lo general, ambas situaciones pre-
sentan los mismos objetos.

-—___'——_-
14. UMARA ROJAS (Ana Lorena), op. cit., p. 133.
15. UMASNA ROJAS (Ana Lorena), op. cit., p. 139.
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El Caodigo Civil, sin embargo, adopta una ter-
minologia diferente pues sigue la tesis del objeto
entendido como prestaciéon, combinada con la que
identifica a aquel con la materia, y atn el articu-
lo 631 parece referirse a cosas y hechos, lo cual es
criticable, pues una prestacion es un comporta-
miento y como tal solo puede ser considerada
componente de hecho de un efecto juridico.

8. Anilisis de la voluntad en la relacion inter-

na-apoderamiento.

En el negocio constitutivo de la representa-
ciébn, o procura, funciona Unicamente la voluntad
del representado u otorgante, en el sentido de
manifestar que asume los efectos de los negocios
que el representante concluya en su nombre, es
decir, confiriéndole el respectivo poder, mediante
una clédusula del contenido del negocio de gestion.
La procura determina entonces el otorgamiento de
las facultades representativas, su contenido y limi-
tes. Como todo negocio juridico, se requiere, en el
sentido visto, la capacidad de actuar de quien con-
fiere el poder, la cual trascendera respecto al nego-
cio realizado en representacion.

En cuanto al representante, es necesaria tam-
bién tal capacidad, en el sentido ya visto, excepto
que se trate de una relacién de gestién que no la
presuponga, como podria una relacién laboral.

Son relevantes en la procura los eventuales
defectos o vicios de la voluntad del representado.
Puede ser nula por simulaciéon o anulable por
error, dolo o amenaza. Los negocios que even-
tualmente cumpla el representante en esta hipd-
tesis se sujetan al régimen, de las situaciones pato-
l6gicas de la representacion, pero en general puede
afirmarse que obligan al representado frente a ter-
ceros de buena fe, que razonablemente ignoren los
vicios de la procura, e independientemente de la
responsabilidad que en la relacion interna pudiese
caber al representante frente a su principal.'®
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LA REPRESENTACION EN EL DERECHO
MERCANTIL INTERNACIONAL

Para determinar los casos en que se da la
representacion internacional, definiremos en primer
término qué se entiende por empresa y empresario,
derivando la figura de la representacion de éste a
través de sus colaboradores, quienes podran actuar
a nombre y por cuenta del empresario o a nombre
propio pero por cuenta de éste.

Empresa mercantil: Organizacion lucrativa de
personal, capital y trabajo, con unidad de nombre,
permanencia en la actividad y finalidad definida,
que necesita de un sujeto empresario, quien es la
persona fisica o juridica que por si o por medio
de delegados ejercita la actividad constitutiva de la
misma.

No se exige que el empresario despliegue la
actividad empresarial en forma directa y personal,
basta para el Derecho que la actividad del empre-
sario se ejercite, El empresario, actie o no perso-
nalmente, es quien respondera frente a terceros y
quien adquirird para si los beneficios que laempresa
produzca, es con base en este Gltimo punto que
pasamos a nuestro tema.

A. Clases de representacion.

a) Representacion directa:

Significa que los efectos del acto de gestion
representativa se producen en forma inmediata en
el patrimonio del representado, sin ninglin efecto
para el representante. Cuando el agente act(ia en
nombre y por cuenta ajena de tal manera que los
derechos y obligaciones efecto del negocio recaen
directamente sobre el representado.!® Es la normal
consecuencia de una actuacién abierta del repre-
sentante que ostenta un suficiente poder de repre-
sentacion, o en su defecto que el acto realizado ha
sido a posteriori ratificado. El representante actia
en nombre y cuenta ajena.

b) Representacion indirecta:

Esta se da cuando el agente o gestor actiia 3
nombre propio con el tercero con quien contrata,
de manera que es el representante y no el princi-
pal quien queda directamente vinculado. El princi-
pal no tiene accion contra el tercero sino contra e
representante, del mismo modo que el tercero tam-
poco tiene accion contra el principal y sus reclama-
ciones solo las dirigird contra el representante. De
ahi que se deduce que es el representante quien
adquiere los derechos y asume las obligaciones que
derivan del contrato celebrado con el tercero,
teniendo una posterior obligacion de trasmitir,
atribuir o destinar al principal los derechos adqui-
ridos, v una facultad de exigir que éste le resarza
de las obligaciones que sobre él pesan o de los
desembolsos que haya realizado.

El representante adquiere para si los derechos
y obligaciones, el representado nada adquiere en
principio, sino que para hacerlos suyos debe parti-
cipar en un nuevo negocio juridico de transferencia.

La representacién indirecta ha sido conside-
rada como un caso de discordancia de voluntad y
declaracion, por cuanto se emite ésta en el sentido
de concertar un negocio en nombre propio, cuan-
do en realidad se quiere actuar en nombre del
representado, no obstante, no es impugnable por
razones de seguridad del trafico, pero no existe tal
discordancia, ya que el agente quiere y declara
adquirir para si, lo que ocurre es que debe luego,
sobre la base de la relacién interna, trasladar los
efectos a la persona del representado.’’

Mientras que la representacion directa tiene
como base una norma legal o bien un negocio con
una cléusula de apoderamiento, la indirecta suponé
una autorizacién genérica para actuar por cuentd
del interesado, pero a nombre propio del agente
lo que no es suficiente para la producci6n de la efi-
cacia directa.

Tal autorizacién debe ser entendida como "l

16. UMARA ROJAS (Ana Lorena), La representacién en el Derecho Privado, Tesis Universidad de Costa Rica, Facultsd

de Derecho, 1982,
17. Ibidem, pp. 200 y 201.
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negocio atributivo del poder de disponer eficaz-
mente en nombre propio sobre derechos del auto-
rizante”,'® o més ampliamente sobre su patrimo-
nio, pudiendo encontrarse ligada a un mandato
(sin representacion directa) o a una comision.

Por efecto de tal relacion interna, el represen-
tante, y el sujeto del interés quedan vinculados
entre si, de tal modo que el primero debe transmi-
tir al segundo los efectos del negocio, sean activos
o pasivos. Pero ademas, de tal relacion nace para el
agente la obligacion de actuar en interés del repre-
sentado, lo que constituye el vinculo entre
momento interno y externo del fendbmeno. Toda la
actividad del representante indirecto, desde que
contrata con el tercero, hasta que transmite los
efectos al principal, es actividad debida, para él.

El acto de transferencia del mandatario al
mandante es un acto debido, en tanto que se reali-
za en cumplimiento de obligaciones que surgen
para el agente de la relacion de gestion, por ello,
no es un acto negocial. El acto traslativo tiene la
funcién de medio para el cumplimiento de una
obligacion preexistente.

El acto del mandatario se caracteriza por una
separacion entre la forma y la sustancia, entre la
imputacién —actual y transitoria—y la destinacion
—final— de los efectos.”®

Desde el punto de vista del representado, la
actuacién de su interés implica una potencial titu-
laridad, una verdadera expectativa de titularidad,
él tiene un interés, un derecho, a la adquisicion de
tales efectos, en virtud de la relacion de gestion,
que impone al representante la obligacion de
actuar en interés del dominus.

¢) Representacion directa e indirectacomouna

categoria unitaria.

Un grupo de autores ha sostenido que la repre-
sentacién indirecta es precisamente “no represen-
tacion”’. Consideran que hay una contradiccion en
los términos al calificar asi una situacion en la cual
el principal debe desplegar una laboriosa accion
contra su propio encargado (en caso de que éste se

—_—
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niegue a transferirle los efectos) para obtener un
resultado igual, o menos perfecto, del que hubiera
podido obtener actuando por si mismo, la expre-
sion “representacion indirecta’” encerraria un con-
trasentido, pues el primer vocablo implica la crea-
cién de un vinculo directo.?®

Otra corriente sostiene que en todos los casos
se da una eficacia representativa, incluso en aque-
llos en que el resultado practico se alcanza por la
via indirecta, de modo que se trata de dos aspec-
tos de un fenémeno unitario.'

Ana Lorena Umafia sostiene que en todas las
hipétesis en que un extrafio acta por un interés
ajeno, hay un fenémeno representativo en sentido
amplio, pudiendo hablarse de representacion de
intereses.”

Solo que en un caso los efectos se producen
en forma directa y en otro en forma indirecta.
Pero ambos son fenémenos de cooperacion para
actuar en interés ajeno, creando relaciones que en
Gltima instancia recaerdn en los titulares de tal
interés.

Para la citada autora la cuestion se reduce a
una cuestion terminolégica. Puede hablarse de
representacion indirecta tomando en cuenta los
elementos que tiene en comun con la directa, y
verla asi como forma de representacién, prescin-
diendo de las sustanciales diferencias. Se trata de
ampliar el término hasta comprender todas esas
hipotesis, en virtud de que se trata siempre de una
actuacion de intereses ajenos, y que, aunque los
efectos se producen en forma distinta, son préacti-
camente equivalentes. De alli que el llamar inter-
posicion gestoria a la representacion indirecta, es
una manera de acentuar sus elementos diferencia-
dores pero no hay duda de que también es interpo-
sicion gestoria la directa, con las especiales caracte-
risticas de la contemplatio domini y la eficacia
directa.”

No existe en el Derecho positivo costarricense
ninguna regulacion especifica sobre la representa-
cion indirecta. Unicamente el articulo 273 del
Caodigo de Comercio establece, respecto al comisio-

18. CARIOTA FERRARA, Il negozio giuridico nel Diritto Privato italiano, pp. 242-711, 712, Citado por UMARA

ROJAS (A.L.), op. cit., p. 203.
19. UMANA ROJAS, op. cit., pp. 204-205.

20. FONTANARROSA, citado por UMANA ROJAS, op. cit., p. 208.

21. COSSIO, citado por UMANA ROJAS, op. cit., P. 208.
22. UMARA ROJAS, op. cit., p. 210.
23. Ibidem, p. 210,
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nista, que cuando actGa en nombre propio asume
personalmente la responsabilidad del negocio, de
modo que quien contrate con él no adquiere dere-
cho alguno ni contrae obligaciones respecto al
duefio del negocio. Ello en contraste con sus actua-
ciones a nombre de su representado, caso en el
cual lo obliga, y el tercero que con él contrata
adquiere derechos y contrae obligaciones con el
““mandante” y no con el comisionista.

La ajenidad del interés por el que actia el
mandatario, aun actuando en nombre propio,
queda subrayada por lo dispuesto en el articulo 293
del mismo Cédigo, al disponer que todas las venta-
jas que el comisionista pueda obtener en la nego-
ciacion que se le encarga, benefician exclusivamente
al comitente. Por su parte el Codigo Civil sélo se
refiere al mandato con representacion directa.

B. Auxiliares del comerciante:

Son auxiliares del empresario las personas que
se obligan a ayudarlo mediante una retribucién en
el ejercicio de su actividad econémica.’* La inter-
vencion de estas personas puede llevarse a cabo en
cualguiera de las etapas de |a formacion del negocio,
sea en los tratos preliminares, o en el momento de
su perfeccion e incluso en el de su ejecucion, lo
gue crea tres 6rdenes de relaciones: entre el comer-
ciante y el tercero, entre el comerciante y el cola-
borador y entre colaborador y tercero.

Se excluyen de este analisis los transportistas
por cuanto no desempefian ningln tipo de inter-
vencidn en negocios ajenos ni en la realizacion de
contratos; de la misma forma, excluimos a los
cuya actividad es técnica, y tampoco interviene, en
negocios del comerciante, ni juridica ni econémi-
camente.

Entre estas personas, con cuyo concurso el
empresario logrard mas eficazmente los fines que
se propone, estdn las que denominaremos ‘‘perso-
nal del establecimiento”, quienes desempefian su
funcion propiamente en el establecimiento
mercantil, dependiendo directa o indirectamente

24,
T. II, 1971, pp, 409, 411-12,

26.

26.
nlm. 26, mayo-agosto, 1979.

27. Articulo 314, C6digo de Comercio costarricense.
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del comerciante; entre ellas ubicaremos al factoy
y al dependiente.

1. Factor (art. 314, C. Com.).

a) Caracteristicas propias:

Es un representante permanente del comer-
ciante, que lo sustituye en lo relativo a la gestion
encomendada por lo que se le denomina "alter
ego’’ del empresario. Aunque es un representante
comercial tiene ciertas caracteristicas especiales:

permanencia acorde con la estabilidad de la
empresa

su poder suele extenderse a todas las acti-
vidades que pudieren corresponderle al
principal en la Administracion

grado de sustitucion muy particular siendo
representante del interés econdmico de la
empresa en su totalidad

su poder debe abarcar todo lo que el comer-
ciante podria hacer, salvo los negocios per-
sonalisimos o que impliquen el fin de la
empresa como la venta del establecimiento
la representacion que ejerce el factor es
voluntaria por su origen, ya que el empre-
sario escoge libremente la persona. Pero es
legal por su contenido, ya que una vez
entra en juego el contenido que la ley le
nombrado entra en juego el contenido que
la ley le asigna a su poder,

Por lo general, los poderes de los factores se
determinan, en cuanto a su extension respecto a
terceros, por la ley del lugar donde el factor desem-
pefia su actividad, aunque sea distinto a la sede del
principal.

Al factor mercantil también se le denomina
*“gerente” siendo apoderado general realiza 1as
actividades concernientes al giro del establecimien-
to, en nombre y por cuenta del empresario.”’ En
consecuencia los actos o contratos celebrados por
él se producen Gnicamente en provecho o en con
tra del empresario, pudiendo celebrarse bajo 10s
siguientes supuestos:

MESSINEO (Francesco), Manual de Derecho Civil y Comercial, Buenos Aires, Ediciones Jurfdicas Europa- Américs:

KOZOLCHYK y TORREALBA, Curso de Derecho Mercantil, T. 1, p. 273.
MORA (Fernando), Delimitacién del concepto de auxiliares del comerciante, Revista de Ciencias Jur{dicas, San José.




a.—Si los celebra en un establecimiento que
notoriamente pertenece a persona reconocida,
siempre que recaigan sobre objetos comprendidos
en el giro o trafico del establecimiento, o siendo de
otra naturaleza, por Ordenes o autorizacion del
e|r1-|presario.28

b.—Si los celebra fuera del establecimiento, sin
sobrepasar los limites del poder y siempre que
recaigan sobre objetos comprendidos en el giro
del establecimiento.?

En el primer caso, la representacion (directa)
necesariamente opera en el ambito interno nacio-
nal (dentro del establecimiento) en el segundo, su
actividad podria darse en el &mbito internacional,
si el factor cumple su cometido fuera del territorio
nacional.

b) Contenido de los poderes del factor.

En el derecho aleman, la representacion tiene
un contenido exactamente determinado, amplio y
no susceptible de limitacion con respecto a ter-
ceros. Si se limitan los poderes, el principal debera
hacer del conocimiento de los terceros tal situa-
cion, pues de lo contrario éstos deberédn suponer
que el poder se ajusta al contenido tipico. A ello
hay que agregar el principio de la confianza en las
manifestaciones exteriores de la actividad mercan-
til de acuerdo con el cual la ley presume existentes
ciertos poderes, aun cuando no se haya otorgado.

En la legislacion costarricense se establece que
el factor debe estar provisto de un poder general o
general {simo segan lo disponga el poderdante y el
factor puede considerarse un “alter ego” del
comerciante pero no con el mismo amplio sentido
que los poderes ilimitados del prokurist en expre-
sion del derecho aleman.

En Costa Rica, el sistema normativo, por una
parte, y las limitaciones impuestas por el empresa-
rio, por otra, indicaran, en cada caso, el contenido
que tenga la expresion “‘alter ego”.*

Cabe destacar que hay un contenido minimo
en las facultades del factor, al grado que si se le
restringen ya no se tratarfa en realidad de un fac-

TS
28. Articulo 315, ibfdem.

29. Articulo 318, ibidem.
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tor, pues para serlo debe tener la posibilidad de
realizar todos los actos propios del giro o tréfico
de la empresa, asi lo exigen las necesidades del tré-
fico mercantil.

c¢) El factor notorio:

Aunque el articulo 314 del Codigo de Comer-
cio exige para ser factor el otorgamiento de un
poder general o generalisimo, es muy comdn que
una persona figure como factor, sin contar con la
exigencia antes mencionada, no obstante tener el
consentimiento del duefio del establecimiento. Un
ejemplo de esta situacion seria que el empresario
envie circulares a sus clientes o publique avisos,
haciendo saber que ha designado a determinada
persona como gerente. Tales comunicaciones son
plenamente eficaces respecto a quien las conoci6 o
debid conocerlas y correspondera al comerciante
la carga de la prueba contra el tercero que alega
ignorancia.31

Surge asf la figura del llamado “factor-notorio”
que el Codigo de Comercio costarricense regula,
al igual que la mayoria de las legislaciones. Asi en
el caso de que alguien de hecho actie como factor
con la tolerancia del principal, los terceros pueden
confiar plenamente en esa apariencia, siempre y
cuando los actos recaigan en la esfera del giro
comercial del establecimiento y aln fuera de ella,
si de alguna manera existe aprobacion del comer-
ciante.

2. Dependientes (art. 369, C. Com.).

De acuerdo con nuestro Cédigo de Comercio,
“’son dependientes las personas a quienes el princi-
pal encarga la ejecucion de determinadas operacio-
nes de su actividad comercial, dentro del estableci-
miento” .3

A diferencia del factor, solo reciben poderes
para alguna gestibn o ramo del negocio en un

ambito limitado, y obligan al principal en las

30. Instor o factor como alternos econémicos del empresario, MORA, op. cit., p. 26.
31. FONTANARROSA (Rodolfo), Derecho Comercial argentino, parte general, Buenos Aires, Editor Victor de Zavalfa,

T.1, 1972, pp. 479-480.
82, Articulo 315, C6digo de Comercio costarricense.
33. Artfculo 369, ibidem.
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operaciones propias del ramo que les fue encomen-
dada.®

Se les considera dotados de una representacion
legal en su contenido, respecto de las operaciones
que se les hayan encargado expresa o tacitamente
a fin de que el comerciante no pueda evadir res-
ponsabilidades nacidas de los actos normales de sus
dependientes.

En cuanto a su funcion la representacion
(directa) que ejerce no trasciende la esfera del esta-
blecimiento, por lo que no se configura en el ambi-
to internacional.

3. Otros colaboradores.

Existen otros auxiliares del empresario, basica-
mente vinculados con este en la misma forma que
el personal del establecimiento pero con la diferen-
cia de que su actividad no se lleva a cabo dentro
del establecimiento. Estos viajantes del comercio
se trasladan a una o varias localidades, su papel ha
crecido de importancia con el desarrolio del comer-
cio, pues permiten poner en contacto a comercian-
tes de distintas plazas, eliminando muchas formas
de intermediacién y ampliando mercados.

Por lo general, los agentes solo preparan el
terreno a fin de que los interesados celebren direc-
tamente el contrato. Pero muchas veces tienen
poder de representacion de su principal.

El contrato de agencia es bilateral y oneroso,
y por él el agente se obliga a prestar en forma dura-
dera y continuada un servicio a un comerciante a
cambio de una retribucion, a fin de lograr la con-
certacion de negocios para el principal, en una
zona determinada. Es una locacién de obra® a la
que puede eventualmente enlazarse una relacién
representativa sobre la base de un mandato a ella
conexo.

a) Agente viajero dependiente: (art. 349, C.
Com.).

Es el empleado a quien el empresario encarga

la ejecucion de determinadas operaciones de su

34.
36.
36.
31.
38.
39.

Articulo 371, ibidem.
KOZOLCHYK y TORREALBA, op. cit,, p. 298.
FONTANARROSA, op. cit,, p. 561.

Artfculos 349, 361 y 357, ibidem.
Articulo 351, ibidem.
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actividad comercial, fuera del establecimientq y
dentro o fuera del territorio nacional .’

Realmente es un dependiente que actga fuera
del establecimiento, como apoderado del empre.
sario para la celebracion de determinados negocios
juridicos encomendados. Podria dar lugar 3 |,
representacion directa internacional actuando fye.
ra del territorio nacional.

b) Agente viajero independiente:

Es aquella persona a quien uno o varios empre-
sarios encargan la ejecucion de determinadas
operaciones de su actividad comercial fuera de|
establecimiento comercial y dentro o fuera de|
territorio nacional.*®

Los actos o contratos que celebre dentro del
contenido de su poder obligan al empresario, en
tanto este los ratifique. Generalmente colabora
con varios empresarios a la vez por lo que podria
asegurarse que aungue continlia su colaboracion,
no es siempre estable.

Cuando ejerce sus funciones fuera del territo-
rio nacional, origina la representacion directa inter-
nacional pero los actos o contratos celebrados
deberan ser ratificados por el empresario, esto es lo
que se denomina en doctrina celebracion de nego-
cios “ad referendum’” o sea negocios que no se
consideraran firmes en tanto el principal no les dé
su aprobacion.®® Aun de acuerdo con el texto legal
los agentes aunque sean independientes pueden
actuar en nombre y por cuenta del principal, pero
los negocios no serén eficaces sino hasta su acep-
tacion por éste.

4. Auxiliares del comerciante: autonomos.
a) Representantes de casas extranjeras:
(art. 360, C. Com.).

Se denominan representantes o distribuidores
de casas extranjeras o de sus sucursales, filiales Y
subsidiarias, las personas fisicas o juridicas que én
forma continua y auténoma, con o sin represents-
cién legal, actian colocando 6rdenes de compra

Articulos 349, 350 y 367, Codigo de Comercio costarricense.
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o de venta directamente a las firmas importadoras
o exportadoras locales sobre |a base de una comi-
sibn o0 porcentaje, o preparen, promuevan, faciliten
o perfeccionen la venta de mercancias o servicios
gue otro comerciante o industrial extranjero venda
o preste. Su actividad queda sujeta a ratificacion®
por lo que no ostentan la representacién directa.

Nuestra jurisprudencia ha indicado que: “se
requiere poder generalisimo para que una empresa
o compafiia extranjera abra en el pafs una sucursal
por medio de la cual amplie el radio de sus opera-
ciones mercantiles en el mismo, la finalidad que se
persigue es la de poder concretarse directamente
con ese representante y exigirle en su caso respon-
sabilidad por las faltas de cumplimiento en que
incurra por sus actividades mercantiles””.4!

La jurisprudencia ha considerado también que
el contrato entre el representante de casas extran-
jeras y la casa matriz tiene un caracter mixto, pues
al lado de un arrendamiento de servicios hay un
mandato ordinario, al que puede ir vinculada una
representacion, sea para ultimar o solo para prepa-
rar las negociaciones del giro.*?

Para actuar ante los tribunales a nombre de la
casa matriz, requiere de un poder suficiente.*?

El representante de casas extranjeras puede

actuar en dos distintos supuestos, a saber:

a—Como legitimo representante de la casa
extranjera y dentro de los limites del poder, en
cuyo caso sus actos o contratos que elabora (en
nombre y por cuenta ajena) obligan a la casa
principal, pero previa ratificacion de aquello por
esta, "

b—Sin ser legitimo representante de la casa
extranjera, por lo que actGa en nombre propio
aunque siempre por cuenta ajena, en CUyo Caso
los actos o contratos que celebra obligan a la casa
principal, en virtud de su ratificacion por esta.®

————
40. Artfculo 356, ibfdem.
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En el primer supuesto previa ratificacién
correspondiente, se perfilaria la representacion
(directa) internacional, en el segundo, también pre-
via ratificacion, la representacion (indirecta) inter-
nacional.

b) Comisionista: (art. 273, C. Com.).

El comisionista es un auxiliar mercantil que
presta su colaboracién en la fase de consumacion
del contrato a diferencia del corredor que colabo-
ra en su formacidbn y generacion. Su actividad
consiste en realizar actos mercantiles para terceros,
y para ello puede actuar como representante
directo o indirecto, siendo esta Gltima la forma ti-
pica de su actuacion. “Histéricamente el comisio-
nista ha sido el que por ocupacion habitual ejecuta o
practica operaciones mercantiles en su nombre y
bajo su responsabilidad, pero por cuenta y riesgo
de otra persona.*®

Asi se deduce también del articulo 273 del
Cédigo de Comercio al establecer que es comisio-
nista el que se dedica profesionalmente a desem-
pefiar en nombre propio, pero por cuenta ajena,
encargos para la realizacion de actos de comercio.
No obstante, afiade la norma que también puede
actuar a nombre de su representado. De manera
que el comisionista estéd facultado para actuar frente
a terceros de dos formas diferentes:

a.—En nombre y por cuenta del empresario,
en cuyo caso sus actos o los contratos que cele-
bra obligan a este.*’

b.—En nombre propio pero por cuenta del
empresario, obligando al empresario con actos o
contratos que celebra éste en virtud de su ratifi-
cacion.*®

Actuando fuera del territorio nacional puede
dar lugar, en el primer caso a la representacién
(directa) internacional, y en el sequndo, previa la

41, Tribunal Superior Civil, nGm. 482 de las 15:15 hrs. del 16 de julio de 1974. Prejuicio de posiciones y reconocimiento

de documentos de MAC ¢. TACSA.

Sala Primera Civil,
de DAL c. APSA y ntm. 66 de las

42,

43.
44,
46.
46,

pp. 21-22,

Articulo 273, Cédigo de Comercio costarricense.
Artfeulo 273, Cédigo de Comercio costarricense.

47,
48,

Artfculos 363-365, Codigo de Comercio costarricense.

Articulos 360, 363 y 365, Codigo de Comercio costarricense.
CASTRO GARCIiA (Jorge), Auxiliares mercantiles, San José, Tesis de grado, Facultad de Derecho, UCR, 1951,

nim, 282 de las 8:00 hxs. del 30 de setiembre de 1977. Ordinario para cobro de indemnizacién
9:00 hrs. del 18 de marzo de 1977. R & 8 (G) c. LLSA.

Tribunal Superior Contencioso Administrativo, nGm. 633 de las 16:00 hrs. del 30 de octubre de 1973.
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respectiva ratificacién, a la representacion (indi-
recta) internacional.

Si el comisionista desempefia su encargo en
nombre propio, tendré accién y obligaciones direc-
tas hacia las personas con quienes contrate, a las
que ni siquiera deberé declarar el nombre del comi-
tente, que serd como inexistente para |los terceros.
Los efectos seran transferidos al comitente, en
virtud de un acto posterior, en la forma explicada
para la representacién indirecta. Actuando a nom-
bre propio, el comisionista asume personalmente
la responsabilidad del negocio, y el que contrate
con él no adquiere derecho alguno, ni contrae
obligaciones respecto al duefio del mismo.

Puede ocurrir también que el comisionista
actle, en ciertos casos, como un verdadero repre-
sentante, llevando a cabo el negocio a nombre de
su comitente, de tal manera que todas las respon-
sabilidades y otros efectos nacidos, recaen en su
poderdante, Unico titular de los derechos y obliga-
ciones respectivos. En esta hipotesis, el comisio-
nista no contrae obligaciones propias, sino gue
obliga al representado, y el tercero que con él con-
trata adquiere derechos y obligaciones con el man-
dante y no con el comisionista.

“Mucho ha ganado el Derecho Mercantil al
permitir este doble desenvolvimiento. .. Si solo
con la representacion del comitente pudiera el
comisionista llevar a cabo su mandato, es logico
suponer que le seria imposible la ocultacion del
nombre de su representado, y por consiguiente
imposible una gran variedad de operaciones mer-
cantiles en que para el comerciante que las enco-
mienda el secreto de su nombre juega un papel
importantisimo, al extremo de que algunas veces
de ese secreto dependerd el éxito del negocio y
hasta la conservacién del crédito del comerciante.
Es mas, si el comisionista tuviera que actuar siem-
pre y necesariamente como representante del
comitente, los terceros que con él contratan pro-
curarfan informarse de la solvencia y honorabi-
lidad del comerciante, informaciones que algunas
veces seran dificiles o imposibles y en todo caso
estorbosas para la celeridad que exige la vida mis-
ma del comercio. Al permitir el Derecho Mercantil
al comisionista la facultad de actuar con represen-

49,
50. Articulo 227, Cédigo de Comercio costarricense.
b61. Articulo 293, ibidem.

52,
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tacion o sin ella, no estd haciendo otra cosa mis
que suprimir los inconvenientes que hemos
sefialado, y facilitar. . . la contratacion del Comisio.
nista pero hubiese procedido mal de haberla supri.
mido en absoluto, pues hay casos en que a los
interesados les conviene mas |as gestiones del com;.
sionista en su caracter de representante’’.%

El comisionista que practique alguna gestion
en el desempeio del cargo, queda obligado a cop.
tinuarlo hasta su conclusion. No puede sustituir
el mandato sino estd expresamente autorizadg
aunque si le estd permitido, bajo su responsabili-
dad, encargar a una o mas personas para llevar a
cabo cualquier diligencia encaminada al cumpli-
miento de su funcion,®

Todas las ventajas que el comisionista obtenga
en la negociaciéon encargada seran para el comi-
tente, liquiddndose cada encargo por separado.’!
Esta disposicion acentda el hecho de que en cual-
quier forma que se desenvuelva la comision, el
comisionista actla siempre por cuenta ajena.

c¢) Corredor jurado: (art. 296, C. Com.).

El corretaje o mediacion es el contrato regu-
lado en nuestro Cédigo de Comercio en los articu-
los 206 a 315. En virtud de él una de las partes
encarga a la otra que le consiga la oportunidad de
realizar un negocio dando a cambio una comision.

La tarea de corredor es poner en relacion a
dos o més eventuales contratantes pero permane-
ciendo extrafio al contrato que llegue a realizarse.
Hay una intervencién en la fase preparatoria del
contrato en su generacion,’® pues el corredor
busca a quien tenga interés en el negocio y llevaa
cabo un convencimiento, tratando de eliminar |0s
obstaculos posibles, logrado el acuerdo son 0s
interesados los que realizan el respectivo contrato.
Asi lo ha confirmado también nuestra jurispruden-
cia: “El corredor, intermediario o mediador, queé
es un auxiliar del comercio o auxiliar indepen-
diente, realiza una actividad de aproximacion de
los futuros contratantes, dirigida a la conclusion de
contratos entre otras personas. Actividad que Por
lo mismo se ubica en la primera fase, denominada
generacidn, o sea, en las conversaciones prelimina-
res de la celebracién y conclusién del contrato”.

FONTANARROSA, citado por UMANA ROJAS, op. cit., p. 497,

Sala Primera Civil, nam. 97 de las 9:00 hrs. del 28 de marzo de 1978. Ordinario de CSG c. CTSA.
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El corredor, a diferencia del comisionista no
gs un mandatario. No representa a las partes que
celebran el negocio juridico, sino que les facilita
su entendimiento. Actda con total independencia,
sin subordinarse a quien le formula el encargo, y
se limita a buscar y aproximar las partes. No con-
trata en nombre ni por cuenta de sus clientes. Pre-
cisamente la relacion de mediacion queda excluida
si quien pone en relacion a los futuros contratantes
estd vinculado a alguno de ellos por relaciones de
colaboracion, dependencia o representacion. >

A través de esta actividad promotora, cele-
brado el negocio juridico da origen a la representa-
cion (indirecta) y en la medida que sea ejercida
fuera del territorio nacional, tendré el caracter de
internacional.

4. Agente o corredor de aduana: (art. 375,

C. Com.).

Es la persona que acta en todas las operacio-
nes del embarque, desembarque, desalmacenaje y
despacho de mercaderias, en nombre propio, por
encargo o mediante autorizacion en representa-
cibn de un tercero.*

Sé6lo es posible prescindir de los servicios del
agente de aduana, estando el empresario autori-
zado para ejercer esa funcion, o sea, siendo él
mismo agente de aduana.’®

Su actividad se vincula con la ejecucion del
negocio juridico. Del concepto se desprende que
puede actuar en tres distintos supuestos:

a.—En nombre propio pero por cuenta ajena,
obligando sus actos al empresario previa ratifica-
cion.

b.—Por encargo, con los mismos efectos que
el caso anterior, del que se distingue por tratarse
aqui de una operacion aislada.

c.—Mediante autorizacién en representacion
de un tercero; o sea, en nombre y por cuenta del
empresario, en cuyo caso sus actos obligan a éste.

En los dos primeros casos, previa la ratifi-
cacion correspondiente habra representacion
(indirecta), en el tercero existird representacion
(directa).

Basandonos en INCOTERMS, tenemos que
la representacion que ejerce el agente de aduana
serd internacional, en los casos siguientes:

"-‘———-—_____
53. MESSINEO, op. cit., p. 236, tomo IL
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6. Artfculo 378, ibfdem.
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i.—Tratandose de una compraventa ex-workers,
FOR/FOT o FAS, el agente representa en el pais
de despacho al comprador que se encuentra en el
pais de importacion.

ii.—Siendo compraventa ex-quay ‘‘derechos
pagados”, el agente representa en el pais de impor-
tacion al vendedor que se encuentra en el pais de

despacho.

iii.—Si es compraventa entregada en la fron-
tera, el agente representaria, dado el caso, en el o
los pafses intermedios entre el de despacho y el
de importacién, al vendedor que se encuentra en el
pais de despacho.

iv.—Con base en el principio de autonomfa de
la voluntad reconocido en la parte introductoria,
se podria dar lugar, segin las partes convengan, a
cargo de quien quedardn los tramites aduanales,
que el agente represente al comprador en el pais
de despacho o al vendedor en el pais de importa-
cion, cualquiera que fuera el término comercial
adoptado, sin que por ello se le considere desna-
turalizado.

e) Porteador.

Es la persona que en virtud del contrato de
transporte se obliga a transportar personas, cosas o
noticias de un lugar a otro a cambio de un precio.

Si bien colabora con el empresario para la eje-
cucion del negocio juridico, no ejerce representa-
cion alguna.

f) Requisitos seg(n la legislacion costarricense

para constituirse en corredor de aduana.

Los agentes o corredores de aduana son auxi-
liares del comercio que actlian en todas las opera-
ciones de embarque, desembarque, desalmacenaje
y despacho de mercaderias, pueden actuar en
nombre propio, en representacibn o por encargo
de un tercero.

Para el ejercicio de sus funciones se requiere
que la persona fisica o juridica posea una patente
que lo acredite como tal y que cumpla con todos
los requisitos legales y reglamentarios. ;

La patente se extenderd si se reinen los
siguientes requisitos:

a.—si se trata de una persona fisica debe ser
costarricense o extranjero domiciliado en el
pais, con residencia no menor de cinco afnos
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b.—debe ser de notoria buena conducta

c.—tener capacidad legal

d.—demostrar a la dependencia correspondien-
te que tiene conocimiento de las leyes aduaneras y
fiscales

e.—si se trata de una persona juridica:

—debe demostrar que es una sociedad cons-
tituida y organizada de conformidad con
las leyes del pais

—que tiene su domicilio aqui y

—que en su objeto esta previsto el ejercicio
de la correduria aduanera.

No se extienden patentes para ejercer funcio-
nes de agente aduanero:

a.—a los funcionarios y empleados del Estado
o de sus instituciones autbnomas o semiautéonomas

b.—a quienes hayan sido condenados por deli-
tos o faltas de contrabando, defraudacion o sus
conexos o por delito de falsedad, cohecho, malver-
sacion de fondos publicos o cualquier otro contra
la propiedad.

C. Agencias y sucursales.
1. Agentes de viaje.

Son personas que se dedican profesionalmente
al ejercicio de actividades mercantiles dirigidas a
servir de intermediacion entre los viajeros y los
propietarios de los servicios, %

ActGan en nombre propio y por cuenta del
empresario, obligando sus actos o contratos a éste
en virtud de su ratificacion.

Previa la notificacion respectiva, estariamos en
presencia de la representacion (indirecta), que
adquiriria el caracter de internacional si el empre-
sario se encuentra en otro territorio.

2. Agencias o sucursales de compaiiias extranje-
ras: (art. 336, C. de Com.).

Sin entrar en distinciones semdnticas entre la
agencia y la sucursal, pues exceden a los objetivos
del presente trabajo, nos limitaremos a indicar que
son concebidas como prolongaciones de la casa
matrig y no como sociedades mercantiles auténo-
mas.®

56. CHAVEZ (Candy) ¥ otro, op. cit., p. 621.
67. Articulos 226 y ss., Cédigo de Comercio costarricense.
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En virtud del articulo 366 del Codigo g,
Comercio costarricense se distinguen dos clases de
agencias o sucursales de compafiias extranjeras;

a.—aquellas cuyos productos se elaboran en
Costa Rica

b.—aquellas cuyos productos se elaboran fyera
de Costa Rica.

En el primer caso tienen la facultad (a traygg
del apoderado generalisimo de la compafiia extran.
jera de ejercer directa y libremente la distribuciép
y representacion de sus propias lineas y de las de
origen centroamericano, se les reconoce la calidad
de personas juridicas sui géneris, de manera que
actuarian en nombre y por cuenta propios, sin que
ejerzan representacion alguna.

Sin embargo, nada obsta que actlden también
(a través del apoderado indicado) en nombre y por
cuenta de la compafiia extranjera, de manera que
los contratos que celebren obligarian a ésta, perfi-
landose asi la representacion (directa) internacional.

En el segundo caso las agencias o sucursales
(a través del apoderado supramencionado), actdan
en nombre y por cuenta de la compafiia extranjera,
de modo que sus actos y los contratos que cele-
bran obligan a ésta, dandose entonces la repre-
sentacion (directa) internacional.

a) Requisitos que debe cumplir toda persona
que ejerza el comercio en Costa Rica.

Las personas que ejercen el comercio en Costa
Rica quedan obligadas a cumplir con lo siguiente:

1.—Distinguir su establecimiento con su nom-
bre, que puede ser, si se tratare de una sociedad,
su razon social o denominacién, debidamente
registrada.

2.—Llevar la contabilidad del negocio en
orden y de conformidad a las disposiciones del
Cddigo de Comercio.

3.—Conservar los libros de contabilidad desde
que se inician hasta 4 afios después del cierre del
negocio, y conservar igualmente la corresponden-
cia, las facturas y los demés comprobantes, por un
periodo de no menos de 4 afios contados a partif
de sus respectivas fechas, salvo que hubiere juicio
pendiente en que esos documentos se hubieren
ofrecido como prueba.

4.—Ademés quedan obligados a inscribir en el
Registro Mercantil los siguientes documentos:
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a.—Las escrituras de constitucion, prérroga,
modificacién o disolucion de las sociedades comer-
ciales y las empresas individuales de responsabili-
dad limitada, asi como los documentos referentes
a la fusién o transformacion de sociedades.

b.—E| traspaso del interés de las sociedades en
nombre colectivo, el de los comanditados en las
sociedades en comandita, el de las cuotas de capi-
tal en las de responsabilidad limitada, cuando fuere
del caso.

c.—Los poderes generales y generalisimos que
otorgue, asi como la renovacién, sustitucion
modificacion o prorroga de los mismos.

d.—Las escrituras en que conste el nombra-
miento, modificacion o revocacién de los poderes
conferidos a los gerentes, administradores y repre-
sentantes legales de sociedades comerciales, nacio-
nales y extranjeras.

e.—El nombramiento del consejo de adminis-
tracion en las sociedades an6nimas.

f.—Las patentes de corredores jurados también
deben estar inscritas.

g.—Las escrituras en que reconozca cualquier
deuda o derecho en favor de su conyuge.

h.—El nombramiento de curador en caso de
quiebra.

Ademas todo comerciante debe ejercer el
comercio y suscribir los documentos relativos a su
giro, con un nombre que constituye su distintivo
comercial. Ning(in comerciante podra, individual-
mente, usar como razén comercial nombre distin-
tivo al suyo.

Es facultativo para el comerciante inscribir
en el Registro de Marcas de Comercio, su firma y
nombre comercial. En el caso, gozara de la protec-
ci6n que la ley le otorga a todas las inscripciones
que se practiquen en ese Registro.

El uso ilegal de una razén de comercio debida-
mente registrada, da derecho al propietario para
pedir la prohibiciéon de su empleo y las indemniza-
ciones consiguientes, sin perjuicio de la accion
penal correspondiente.

r

b) Requisitos para que sociedades extranjeras
abran sucursales en el territorio nacional.

Las empresas individuales o compaiifas extran-
jeras que tengan o quieran abrir sucursales en la
Rep(blica, quedan obligadas seg(n lo dispone la
legislacion costarricense a constituir y mantener en
el pais un apoderado generalisimo para los nego-
cios de la sucursal comercial.
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El poder que para esos efectos se otorgue debe
consignar:

a.—El objeto de la sucursal y capital que se le
asigne.

b.—El objeto, capital, el nombre completo de
los personeros o administradores y duracion de la
empresa principal.

c.—Manifestacion expresa de que el represen-
tante, y la sucursal en su caso, quedan sometidos
a las leyes y tribunales de Costa Rica en cuanto a
todos los actos o contratos que celebren o hayan
de ejecutarse en el pais y renuncian expresamente
a las leyes de su domicilio.

d.—Constancia de que el otorgante del poder
tiene personeria bastante para hacerlo.

La personeria social y lade los apoderados en
los casos que requieran inscripcion, quedarédn com-
pletas si se presenta al Registro Mercantil el man-
dato junto con un certificado expedido por el res-
pectivo Cénsul de Costa Rica, o a falta de éste, por
el de una nacién amiga, de estar la compafiia cons-
tituida y autorizada conforme a las leyes de su
domicilio principal, y una relacion, otorgada como
adicional, por el propio apoderado, aceptando el
poder.

La declaracién del capital de la compafiia o
empresa principal, no tiene més objeto que de
hacer conocer agui su solvencia econdmica y no
implica obligacion de pagar especialmente dere-
chos de Registro por tal concepto.

En general cualquier empresa o sociedad
extranjera puede otorgar poderes para ser represen-
tada en el pais. Dichos poderes deben cumplir con
los requisitos antes mencionados, exceptuando el
mencionado en el aparte a—, En todo caso, si se
trata de un poder especial para un solo acto o ges-
tibn bastard con que el poder manifieste expresa-
mente que el representante queda sometido a
las leyes y tribunales del pais en cuanto a todos
los actos o contratos que celebren o hayan de eje-
cutarse en el pais y renuncia expresamente a las
leyes del domicilio de la principal, asimismo se
requiere certificado consular que la compaiiia
esta constituida y autorizada conforme a las leyes
de su domicilio de origen.

Los poderes generales judiciales implican
sumision a las leyes y tribunales costarricenses; en
los poderes especiales de esta clase, pueden las
compafifas exceptuar expresamente esta sumision
para determinados casos o relaciones concretas.

Incurre en responsabilidad solidaria respecto
de las obligaciones contrafdas y que deban cum-




