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SECCION V
ELEMENTOS ACCIDENTALES DEL NEGOCIO JURIDICO

1. GENERALIDADES.

A. LOS LLAMADOS ELEMENTOS ACCIDEN-
TALES.

El ordenamiento ofrece a los sujetos privados
maltiples instrumentos para un ejercicio mas am-
plio de su autonomfa, cuando forman un negocio
en razén de particulares intereses. A esta finalidad,
C{e enriquecer el ejercicio de la autonomyia privada,
sirven los elementos accidentales del negocio, que
los sujetos pueden introducir en el esquema nego-
cial, y una vez insertos asumen el mismo valor de
los elementos esenciales (376).

Tradicionalmente se han definido los elemen-
tos accidentales como aguellos que no son necesa-
rios para que exista el negocio, ni le acompafian
normalmente, sino que por voluntad de las partes
se incorporan a él. Pueden o no existir con relacion
a un determinado negocio; no entran en su esque-
ma tipico, de modo que este puede subsistir sin
ellos, sin que se obstaculice su existencia o su vali-
dez. Normalmente se reflejan en la eficacia nego-
cial.

Se trata de determinaciones de voluntad de las
Partes, para modificar los efectos normales del
negacio, en virtud de su autonomfa. Su presencia
no es indispensable, pero cuando existen por una
Manifestacién de voluntad humana, libre, limitan
la eficacia del negocio. Su accidentalidad radica
Precisamente en ese depender de la voluntad que
los interesados son libres de manifestar 0 no (377).

Los elementos accidentales aparecen ast como
contrapuestos a los esenciales, que deben estar
siempre presentes para que una determinada situa-
Cién de hecho venga a ser considerada como nego-
Cio juridico.

. La expresi6n es comunmente usada para rgfe-
rirse a la condicion, el término y el modo, y quiere
decir que son elementos extrafios al esquema tipt-
co del negocio, que realizan los intereses por los
Cuales el negocio se efectda. .

De accidentalidad se habla solo en relacion
con una consideracién del tipo negocial abstracto
frente al negocio concreto realizado por las partes,

D
(376) RESCIGNO, op. cit., supra nota 23, pig. 264.

(377) FRANCESCHELLI, op. cit., supra
op. cit., supra nota 17, pig. 13. C
op, cit., supra nota 2, pig. 116.

(378) RESCIGNO, op. cit., supra nota 23,
nota 18, pag. 98.

379) LACRUZ BERDEJO, op. cit., supra nota 128,
dato, al mutuo y al depdsito.

(380) RUSSO, op. cit., supra nota 18, pig. 103.

. 81, 100-101. ESPIN op. cit.,

ta 16. pags
nota -300. MESSINEO, op. cit., i;!g)gr.aalg’% “CARIOTA FERRARA,

Ags. 299
ENNECCERUS, op. cit., supra no?s?rlfi«p'rgwﬂ AS, op, cit., SUpra no

pag. 302. FALZEA, op. cit., supra nota 22,

pags. 43

respecto al cual estos elementos asumen el caracter
de esenciales; a través de ellos las partes realizan
intereses que no quedarian satisfechos con el re-
currir a la estructura tipica del negocio. Pero tam-
bién estos elementos son idoneos para ser aplica-
dos a negocios juridicos de tipo variado (378).

Los llamados elementos accidentales solo lo
son en el sentido de que pueden introducirse o no
a voluntad de las partes, y de que no pertenecen al
esquema tipico del negocio; sin embargo, algunos
de los caracterizados como elementos de esta clase
pueden ser absolutamente esenciales respecto a
ciertos tipos negociales (379). Por otra parte, al
ponerse en contraposicion a los elementos esencia-
les, ambas nociones se construyen sobre bases di-
versas pues estos Ultimos se definen respecto al
hecho negocial. Los accidentales en cambio serian
tales, no tanto porque el negocio puede existir sin
ellos, sino més bien por no formar parte de su
esquema negocial {ya que aquello seria conse-
cuencia de esto). Por ello se hace necesaria una
revisién del concepto de elemento accidental, que
viene modificado por la nocion de elemento esen-

cial.

LOS ELEMENTOS DEL NEGOCIO Y LA

B.
EFICACIA NEGOCIAL.

La clasificacion de los elementos del negocio
es posible basicamente desde dos puntos de vista:

a) Seg(n sean o no indispensables para la vali-
dez del negocio, pudiéndose definir como esencia-
les los componentes del hecho _negocial cuya .falta
da lugar a la invalidez del negocio, y como a_ccnden-
tales aquellos que se afiaden al nicleo mdlspepsa-
ble para la validez, y cuya falta no afecta la validez

misma (380). -
b) Segln sean O no indispensables para que

surja un determinado tipo de negggio. La doctrina
més reciente dedica mayor atencion a este punto
de vista, entendiendo el negocio como una especie
tictica compleja, que comprende miitiples ele-
mentos necesarios para la verificacion del efecto
juridico, configurdndose un nicleo central en el

a nota 73, pig. 403.
B4, pig. 367. STOLFI.

ta 29,
pig. 66. RUSSO, op. cit., supra

-44, cit. como ejemplo el término en relacion al como-
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conjunto de todas las determinaciones dadas por
los sujetos. ) )

Ambas clasificaciones son, en cierta medida,
excluyentes; la insercién de un elen'.Iento achen-
tal en un negocio determinado no deja-de rgflejarse
sobre la validez; y puede provocar la invalidez del
negocio en su totalidad (como suced_e por ejemplo
con la condicién suspensiva imposible, o con la
condicion ilicita). Por ello es conveniente atender
en principio a los elementos en relacion con la
existencia y la eficacia del negocio y efectuar
posteriormente su calificacion de acuerdo con su
influencia en la validez.

En una especie factica es posible efectuar.una
distincién entre la zona de los elementos esenciales
y una zona marginal o periférica en la que se agru-
pan todos los elementos que, por representar notas
accidentales o variables I6gicas respecto a la esen-
cia, determinan la extensidén y los Iimites de su
esfera de eficacia legal (381). Para que surja la rela-
cién juridica basta que sean realizados los elemen-
tos esenciales, constitutivos que son su presu-
puesto exclusivo; pero para que se produzca la
situacion efectual puede no ser suficiente |a exis-
tencia de ese nicleo central, sino que se requieren
“ulteriores elementos a los cuales no puede atri-
buirse una funcién causativa igual a aquella que
debe reconocerse a /3 especie fictica central, por-
que de ellos depende solo el %si” 0 el ‘cuando’ del
subentrar de Ia situacién efectual” (382). El nego-
cio es causa del efecto negocial, mientras que el
término, por ej., decide el momento en que ha de
realizarse tal efecto.

Estas concausas de eficacia, que conciernen
solo a las consecuencias juridicas de un negocio ya
perfeccionado en todos sus elementos constitu-
tivos, son en este sentido elementos accidentales
del negocio (383). A los elementos esenciales, cau-
sas de la eficacia, corresponde la relevancia o irrele-
vancia de la situacidon causal; a las concausas, que
maés bien deberian llamarse elementos inesenciales
o marginales, corresponde la eficacia o ineficacia
de la situacidn condicionante. Las concausas o
coelementos pueden ser clasificados a partir de dos
criterios: en relacion a la posicién respecto al ni-
cleo central, de donde se dividen en anteriores,
contempordneos y sucesivos; y en relacién a la
fuente, privada o legal de donde deriva su inclu-

(381) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pag. 53.
(382) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pig. 36.

sion, distinguiéndose en voluntarios vy |egales
(384). Interesan fundamentalmente los de caracter
voluntario, siendo necesario realizar algunas distin-
ciones previas.

C. DISTINCIONES CONCEPTUALES.

Se llaman clausulas del negocio las diversas
proposiciones de que consta o puede constar. Pero
ellas son diversas de los elementos. Sea que hay3
una sola o varias clausulas, en el negocio concqrren
elementos, implicita o explicitamente previstos
por la ley, y que pueden clasificarse diversamente:
las clausulas no son susceptibles de clasificacion
(3885).

No es correcto configurar como elementos
accidentales todas las posibles clsusulas especiales
que las partes introducen en un negocio iUl’lleOl sl
no son elementos de eficacia (386). En ocasiones
se denomina también a los elementos acciden'ta|e-':
modalidades, autolimitaciones de voluntad, clausu
las, disposiciones o determinaciones accesoflaf
(387) sin embargo algunas de estas denomind
ciones tienen una connotacién diversa. ’

Los requisitos voluntarios de eficacia, depe"a
den de la voluntad de las partes y limitan la er’,z.
de la manifestacion incidiendo en su eficacia; 00'"’
ciden en buena parte con los elementos accldent"’s
les; 1a condicion y el término pertenecen a.?mba
categorias; el modo en cambio, no es requisito
eficacia. n

Las autolimitaciones de voluntad forman ur
concepto coincidente con el de requisitos volunt?
rios de eficacia; en cambio, las disposiciones .o
determinaciones accesorias forman una cat89°r|a.
muy distinta, porque modifican el contenido f‘or
mal del negocio sin alterar sy esencia, por €
cldusula penal, las .disposiciones referentes a 10
"efectos naturales”, reservas etc. (388).

Bajo el epigrafe elementos accidentales sé
estudian tradicionalmente la condicién, el términ®
Y el modo. Las partes pueden agregar en el Contel
nido negocial estas clausulas, que no pertenecen &
esquema esencial del negocio, pero que son fe'es
vantes en el caso concreto, y tienden a realizar |0 g
intereses correspondientes a las finalidades P°
ellas perseguidas

:nales
itos vendria a corresponder a una clasificacié 3 ¢
disponen los componentes tipicos y los efectos esen

realizacion de un elemento ulterior.
presencia la norma integrativa subordina
péigs. 69-70.

(384) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pag. 63.

5) MESSINEO, op. cit., supra nota 54, pég. 354.
(388 e hrs., 1 de octubre de 1975. Sin publisar

Sobre el convenio principal y sug adiciones,

4
V. Cas. No. 1192 d

(386) CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pag. 116,

(387) CABANELLAS, op. cit., supra nota 279, pag.
(388) V. CARIOTA FERRARA, op. cit., supra nota 2, pag.

165. CASTAN TOBERNAS op, cit.,
661.

supra nota 29, pag. 375.
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2. LA CONDICION: (389

A. CONCEPTO, CARACTERES, NATURA-
LEZA JURIDICA:

a. Concepto:,
las p'iLtZGQSFio se considera sujeto a condicion si
veri ficars: dlsponen que su ef:caqla .dependa del
nombre ;_qr) evento futuro e incierto. Con el
o Toes condicién se designa cualquier hecho futu-
Or;iinar:e{to' al ven’f‘lcarse del cual las partes sub-
nedont a prod'ucmon’o el cesar de los efectos del
gocio. Se designa asi la cliusula que da un hecho
z‘::l Caracter, es de_c'ir, la prop_ia determipaqién de
untad, y también al propio acontecimiento O
suceso (390).
FALZEA distingue la prevision condicional ¥y
el evento condicionante:

“ . .se distinguen netamente en mo-
mento subjetivo (condicion como previ-
sion) del momento objetivo (condicion
como evento). . .

La previsién condicional y el evento
condicionante constituyen respectiva-
mente: uno un elemento del acto juridico
en su contenido de voluntad, y parté de la
compleja declaracion negocial; el otro un
elemento externo al acto € investido de la
cualidad de concausa de la eficacia. De
donde el ligamento entre ambos tiene lu-
gar solo en cuanto la prevision condicio-
nal forma parte del acto, y €s €n relacion
a este ultimo, considerado en sy integri-
dad, que funciona la concausa, asi que
resultan netamente separadas la prevision
condicional que se refiere @ la zona cen-
tral del acto, y el evento condicionante,
que concierne en cambio a la zona margy:
nal. El evento constituye el punto funda-
mental sobre el cual gravita todo el meca-
nismo condicional, ¥ @ la prevision
corresponde poner én marcha el mece
nismo en funcion de un particular intento
de los sujetos. . .” (391).

Desde un punto de vista teleoldgico, la condi-

la condicion f

(389) En el derecho romano 3
quedando excluidos los

stipulatio y los legados,
suspensiva en cuanto a
condiciéon suspensiva; si

eficaci jo. El nego ¥
cacia del otro negocio e on garanttzados por e

ue conocida y s€ agreg
tactus legitimi”’. Solo era bien de
as partes hubiesen creado ©
egundo negocio
o a condicion suspensiva no producia

ia, se creia qué 1
to se verificaba, este S
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cién se justifica con miras al interés de las partes.
Los sujetos, al regular sus intereses, pueden querer
que tengan actuacion de inmediato y que surjan
entonces las respectivas consecuencias juridicas.
Pero puede ser que los sujetos, para conseguir
una meta especifica, establezcan que sus intereses
se realicen en cierta circunstancia, de modo que no
les conviene una eficacia inmediata. La condicion
implica la valoracién de intereses posteriores, ex-
ternos, futuros e inciertos, en contraste con el inte-
rés interno tendiente a la funcion tipica del acto

(392).

b. Caracteristicas:

El evento condicionante se caracteriza por su
posicion en el futuro y su incerteza. A estos requi-
sitos se anaden la exterioridad, la accidentalidad,
(393) v la voluntariedad de su insercion. La condi-
cién es extrinseca al acto al que precede; por ello
es elemento marginal o coelemento del negocio. La
incertidumbre hace referencia a que sea dudosa la
realizacion del acontecimiento. En ello difiere de
las llamadas condiciones impropias. La volunta-
riedad permite distinguir la condicion de las condi-
ciones legales o iuris, ¥ hace referencia también a
la determinacién de cuando es posible para los
particulares en ejercicio de su autonomia estable-
cer condiciones que funcionen como tales.

c. Naturaleza juridica:

Algunas teorias hacen depender de la condi-
cién la existencia de la voluntad o bien la del nego-
cio mismo (394). Otras, mas acertadamente, hacen
depender de la condicion los efectos del negocio.
La primera teoria contrasta con el derecho posi-
tivo, por el cual el negocio condicional, aparte de
la pendencia de sus efectos, debe tenerse como ya
existente.

En el negocio condicionado la voluntad solo
quiere los efectos en una determinada circunstan-
cia; no es que se quiera una cosa y luego se afiada
otra; solo se quiere bajo condicion.

La voluntad de las partes subordina los efectos
del negocio a la produccion de un evento extrafio.

La condicién afecta Unicamente los efectos
del negocio, bien suspendiéndolos, bien haciendo
cesar los ya producidos. Es una concausa de efica-

aba a negocios de todas clases, sobre todo a la
lineada la figura de la condicion
tro negocio sujeto a su vez a
producia su efecto, que era el de cortar la
por lo pronto efecto alguno
an en gran medida a la otra

fectos previos que limitab:
Yicitud ¥ posibilidad; debia

pleno; los derechos pendien " Pty >
A inion debia responder a los requisitos de la incerteza,
diciot . 1-103. JORS-KUNKEL, o0p.

arte. i on:
parte. Se considerd que lac FRANCESCHELLI- op.

ser ademds un hecho futuro.
cit., supra nota 117, pags. 120-124.

(390) FRANCESCHELLI, op. cit, subs
ESPIN, op. cit., supra nota 23 pags. 4

(391) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pag. 78-79.
(392) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pag. 80.
(393) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pag. 132.
(394) ARNDTS, ADICKENS, FERRAR

nota 15, Pag. 101. CARIOTA FERRARA, op. ¢cit., supra nota 2,
03-404. TRIMARCHI, op. cit., supra nota 215, pdg. 211.

A, etc., cit. por CARIOTA FERRARA, op.

¢cit., supra, nota 15, pags.
pag. 665.

cit., supra nota 2, pags 664 ¥ SS-
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cia de |a declaracion de voluntad negocial (395).
Pero la declaracion y la condicidn solo analitica-
mente pueden considerarse como diversas, pues
son en realidad algo Onico e indisoluble, en aten-
cién a su funcién. Si de la condicidn depende el
efecto del negocio, ella viene a formar parte inte-
grante y sustancial del mismo (396).

B. CLASES DE CONDICIONES.

Conviene previamente distinguir las verdaderas
condiciones de las conditio iuris y las llamadas
condiciones impropias.

a. Conditio iuris o condiciones legales:

La condicién es un requisito voluntario de
eficacia, y por ello se distingue de los elementos
exigidos por la ley para la eficacia de ciertos nego-
cios, y que por eso se llaman conditio iuris. En esta
categoria pueden ubicarse todos aquellos actos o
hechos extrinsecos al negocio que la ley considera
decisivos para su eficacia, de acuerdo a su natura-
leza 0 a la situacion de los interesados, como
podria ser la autorizacién al tutor para enajenar o
gravar bienes del pupilo, la realizacion del matri-
monio para la eficacia de las capitulaciones, etc.
Estos deberian ubicarse en una categoria diversa,
como requisitos legales de eficacia.

Se asemejan a la condicidn voluntaria en su
incidencia sobre la eficacia, pero la diferencia se
observa considerando que en la verdadera condi-
cién se da una particular determinacién de la auto-
nomfa negocial para la satisfaccion de los intereses
privados la conditio iuris son en cambio el produc-
to de disposiciones normativas que limitan la auto-
nomia de las partes, subordinando la eficacia del
negocio a la realizacion de los eventos a los cuales
la ley da tal valor en funcién de intereses extrafios
a los sujetos, con lo que esta en juego la existencia
misma de la relacion juridica por deficiencia de un
requisito impuesto por la ley (397).

En Gltima instancia, sin embargo, es posible
reducir a un esquema general las condiciones lega-
les y voluntarias; ambas son mecanismos para
subordinar la regulacion negocial de modo que no
entre en colision con un sistema de intereses ulte-
rores; claro estd que la condicién voluntaria se
introduce para fines particulares, vy con funcion
Instrumental, entre el acto y sus efectos (398).

b. Condiciones impropias.

En la condicién existe un estado de incerti-
—_—
(395) GUILLON, op. cit,
(396) COVIELLO, op. ¢
(397) V. SCOGNAMIGL
(398) FALZEA, op.

» Supra nota 137, Pég. 167.

L., supra nota 215, pag. 469,

10, op. cit., supra nota 3

cit., supra nota 22, pigs. 113

echo Romano
quae in praeteritum confeture
Ulpiano, Liy. XXVIIL, tit.

(400) V. von THUR, op. cit.

-114, 93,
xistian similareg

re
s vel quae tn +
VH. L Preseng

+ SUpra nota 214, Pag.

' Pégs. 143-144, COVIELLO, op.

gulacione

Eg
ey 10, s vI, CABA(NE?};.};IS‘!

88. CARIOTA FERRA

dumbre objetivo a cerca de la produccidn o el cese
de los efectos del negocio. En ello difiere de la
llamadas condiciones impropias, que pueden ser
subjetivas o necesarias. X

No pueden considerarse condiciones las clau-
sulas que hacen depender la eficacia de un evento
ya realizado, pero subjetivamente incierto, pues N
tal caso faltaria la situacién de pendencia, bastan
do la constatacién del hecho para que el negoci0
despliegue su eficacia.

Tampoco son verdaderas condiciones las 11&
madas necesarias, es decir, eventos que deben necé
sariamente darse, pero sin que se sepa exactam'em_e
cuindo. Estos en realidad funcionan como térmr
nos (399),

c. Clasificacidon de acuerdo a la natur.a'eza
del hecho condicionante: condiciones
potestativas, causales y mixtas. n

Es la causal la condicién que consiste en ”a

hecho sustraido a la voluntad del interesgdo. See
un hecho de la naturaleza o un comportamiento
un tercero. las

Es potestativa si supone un acto de una de '&

Personas que intervienen en el negocio, dependie”
do de su voluntad. la

Es mixta si el hecho depende a la vez de 0

voluntad de un sujeto del negocio, y de un hec
natural o de la voluntad de un tercero (400)- jas

En el segundo grupo citado se distinguen o

condiciones meramente potestativas, que depe 0
den de la mera voluntad del sujeto o de un hed .
voluntario del todo irrelevante y que segln €l arn:
881 C.C., son nulas si se refieren a la simple volu a
tad del prometiente, nulidad que se extiende 2 "
entera obligacién; no sucede asi si depende de "
voluntad del acreedor, caso en el cual es perfect g
mente vélida la condicién. Las condiciones Poté
tativas, en cambio, dependen de la volunta_d o
sujeto, pero de tal forma que no pueden realllaru
o dejarse de realizar indiferentemente, POT9
estdn sujetas a otras circunstancias externas e
ej., si hago un largo viaje). Estas condiciones Pf‘I‘ .
den introducir en el negocio validamente, € IN
yen como tales en sus efectos.

d. Clasificacién de acuerdo a la naturalé??
del hecho:

Condiciones positivas y negativas. 2

Una segunda clasificacién con referencia 2

naturaleza del hecho, distingue las COndicioﬂ{’»sn
Positivas o negativas, segin el correspOl"d'ei
caracter del evento. Son positivas si deben cam

60
cit., supra nota 215, pags. 459-4

ditio-

s sobre las condi st

¢ ciones impropias: “Nulla sit coP
condici6n referida al pasado © al presente). Dié
+ OP. cit., supra nota 279, Nos, 815 y 1974.

RA, op. cit., supra nota 2, pag. 670.
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el estado actual, y negativas las que lo deben man-
tener.

e. Clasificacion de acuerdo a 13 influencia en
la eficacia del negocio: Condiciones sus-
pensivas y resolutorias.

_ La condicién es suspensiva si de su verifica-
cion depende el nacimiento de los efectos; tal es la
hipotesis mas difundida porque responde mejor a
los fines del mecanismo condicional. La condicion
es resolutoria si se hace derivar de ella la cesacion
de los efectos.

Para algunos autores solo existe la condicién
suspensiva, pues toda condicion suspende algo, sea
el nacimiento, sea la extincion de la obligacion; la
condicion resolutoria para una de las partes es sus-
pensiva para la otra, de modo que aquella es solo
una faz de esta (401). Pero tal posicion no es exac-
ta, ya que ambas clases de condiciones presentan
una naturaleza diversa, tanto en su posicion estruc-
tural como en su funcion.

La condiciéon suspensiva constituye una con-
causa de eficacia un elemento marginal del acto
sobre el que incide, presentdndose como una parti-
cular forma que asume el proceso de produccion;
opera en lo interno del acto, insertandose entre |0s
momentos de la relevancia y de la eficacia, retar-
dando la llegada de esta. ) .

La condicién resolutoria, en cambio, consti-
tuye un hecho estructuralmente auténomo; presu-
pone que el acto exista ya en todos suselementos,
centrales y periféricos, y que haya producido sus
consecuencias; opera hacia lo externo sobre tales
consecuencias, de modo que sus efectos se contra-

ponen a los del acto condicional (402). gi
En la condicidn suspensiva las partes subordi-

nan la actualizacion del interés programado a la
realizacin de un evento previsto; solo en ella hay
verdadera pendencia, pues mientras no sé cumpla,
no se sabe si se produciran los efectos. ) .

En la condicion resolutoria, en cambio, (a si-
tuacién juridica nace de inmediato, ¥ solo existe
incertidumbre acerca de si llegara a desaparecer. L?
condicion resolutoria aparece cOmo hecho.gstlnt"
vo-constitutivo, cuya funcion esta en relacion con
el permanecer de la situacion efectual (403)-

f.  La llamada condicion resolutoria implici-

ta. e
En el capitulo del C.C. sobre las obligaciones

—_—

(401) V. por ej.: ALESSANDRI, op. cit., supra nota
(402) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pégs. 84, 239.
(403) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pégs- 239, 243

(404) V. Sobre este tema CASAFONT ROMERG, :isl
excepcion de contrato no cumplido en la
1968, pags. 11 y ss. En especial, Pags-

(405) V. COVIELLO, op. cit., supra nota 215. pig. 468.

ablo. "Ensayos'de De
acién costarricense.
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condicionales aparece el art. 692, referente al in-
cumplimiento contractual y a la llamada condicién
resolutoria implicita. Tal emplazamiento del ar-
ticulo es inadecuado, e incorrecta también aquella
expresién, que debiera ser “pacto comisorio téci-
to” o “cldusula resolutoria sobreentendida”. La
verdadera naturaleza juridica del instituto es la de
un derecho potestativo del sujeto para exigir el
cumplimiento del contrato o pedir su resolucion,
No se trata de una condicion, pues este término se
refiere técnicamente a los elementos accidentales
del negocio juridico, producto de la voluntad de
las partes. Se trata mds bien de un efecto que pro-
viene de la ley. La denominacion es la misma del
Cédigo Civil francés, acogida en nuestra legislacién

(404).

C. REQUISITOS DE LA CONDICION. CONDI-
CIONES IMPOSIBLES, ILICITAS Y PER-

PLEJAS.

Solo se admiten las condiciones que no reba-
sen los Iimites de la autonomia privada; la ley, el
orden publico y las buenas costumbres, y que sean

ademas posibles.

a. Condiciones ilicitas:

Son ilicitas las condiciones contrarias a la ley,
el orden publico y las buenas costumbres. Los ne-
gocios inter vivos son viciados enteramente por
estas condiciones y devienen absolutamente nulos.

De acuerdo con el art. 679 C.C. sdlo es nulo el
negocio cuando la condicion debe realizarse por
quien debe obtener la ventaja del negocio, es decir,
el acreedor, por ej. “doy mil a Ticio s mata a mi
enemigo”’. Pero si el hecho debe cumplirse por
quien debe sufrir la pérdida econdmica (el deu-
dor}, el negocio es vélido; por ej. “te daré mil si
mato a mi enemigo”.

Ello en razén de que el lucro constituye un
incentivo para consumar el acto ilicito cuando la
condicién debe cumplirla el acreedor, mientras que
tal incentivo falta si debe cumplirlo el deudor
(405). o
Segun el art. 680 C.C., para las condiciones
resolutorias rigen los mismos principios, en sentido
inverso. De este modo, la condicién resolutoria
consistente en un hecho ilicito es vélida si es posi-
tiva, por ej. “te dono mil pero si frecuentas lugares

2g, pig. 465-

recho Contractual™. La aceidn resolutoria y la
Colegio de Abogados, San José, Costa Rica,
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de corrupcion la donacion se tendra'. cE?mo no
hecha”. Sera nula si es negativa, por ej. “te gono
mil, pero si no frecuentas lugares de corrupcion la
donacion quedarad resuelta”, En' e'l_prlmer caso el
negocio es licito porque la posibilidad de resﬂu:
cion es un estimulo para abstenerse del hecho ilici-
to; lo contrario sucede en el segundo, que es nulo
porque la resolucion es incentivo al ma] (406).

En el testamento, negocio mortis causa, las
condiciones ilicitas se tienen por no puestas y por
pura y simple la institucién, excepto si .la condi-
cién ha sido la causa impulsiva y determinante de
la liberalidad, caso en el cual es nulo todo el nego-
cio (art. 615 C.C.); ello se justifica en el principio
de conservacion del negocio, porque el testador, ya

muerto, no hubiera podido cambiar su disposicion
(407).

b. Condiciones imposibles:

La condicién es imposible cuando no puede
verificarse por obsticulos materiales, fisicos, natu-
rales, porque tienden a la verificacion de un hecho
irrealizable (si es positiva) o evitar un hecho nece-
sario (si es negativa (408)), todo ello de acuerdo
con las leyes naturales y el estado de los medios
materiales al momento del negocio,

La condicion imposible anula la obligacion en-
tera, pero es valida y valido el negocio si la condi-
cion es de no hacer una cosa imposible, tratdndose
de suspensiva, o de hacer una cosa imposible, si es
resolutoria {arts, 678 y 680 C.C.). Al igual que la
condicion ilicita, se tiene POr no puesta en el testa-
mento salvo si ha sido la causa impulsiva y deter-

minante del negocio caso en el cual es nula toda |a
disposicién (art. 615 Cc.c.).

€. Condiciones perplejas:

Es necesario que la condicién tenga uyna co-
nexion légica y juridica con el entero negocio. Las
condiciones perplejas, que hacen ininteligible Y
contradictoria consigo misma la declaracién de vo-
luntad, quitan toda validez al negocio, Por ej.: Ins-

tituyo heredero universal a Ticio, si instituyo
como mi heredero a Cayo (409),

s OD. cit., supra nota 2156,
Por no escrita, ¥ no viciaba la inst;
Ley 104, s. I. N

CABANELLAS, OP. cit., supra nota

nsidera injustificab
su aplicacién restringida. Op, cit.

(408) Las condiciones juridicamente

le ta) excepcio;
» Subra nota 215

remitidas). Marc
Lib. XXVIII, tit.

(410) FRANCESCHELLI. OP. cit., supra nota

(411) Expectativa es “1a Posicién historicame i
los futuros efectos de 1a fattispecie jun-'étiﬁa‘"
relacion juridica actual, ins; o

taurada or
cas suspendidas. . ", FALZE cit., 12 norm

elo, Digesto Lj

a co

iento de la
derecho condicionado,

117, pag. 123.

N, por |
» Pag, 466

- XXXV, tig T, 2
. VII, Ley 16, CABANELLAS, op.L ceiytzsgmr

15, pag, 104,

dividualizada del
Ya perfeccio
A N cardcter pre
» OD. cit. <
romanos, ‘“‘antes del cumplim ' pta nota 2 ‘apgii‘t 22-3(} Al j
e tenia

. . co id
activa y Pasivamen ndicion ibe e, he una expectatiy:

D. NEGOCIOS CONDICIONABLES.

Con base en el principio de autonomia de(l:
voluntad, la condicién puede ponerse en la matx'
parte de los negocios juridicos, salvo algunas
cepciones. L

g En algunos negocios de derecho qatnmzn'ta;:
la ley excluye tal posibilidad. Asi por ej. la afé%).
cion y repudiacién de la herencia {art. 527 el
Los negocios del derecho de familia son qumparse
bles con toda condicién. No puede cor]dlm_oﬂI g
el matrimonio (art. 12, C. Fam.) por ej., ni €
vorcio, la adopcion, etc. o iene

Si se llegase a estipular una condicion, se
Por no puesta y el negocio es valido.

E. EFECTOS DE LA CONDICION:

a. Pendencia de la condicién: 10
- en
La condicion es pendiente desde el mc::mple
en que se da vida al negocio, hasta que se )

2
el evento o se tiene la certeza de que no llegard
verificarse (410). ir o

Si la condicién es suspensiva, el negoc':;:as
produce ningan efecto. Entre tanto las persi uri
tienen una simple expectativa a las pOS_IC'O"e" ega
dicas que deben derivar del negocio, si este bligé
ser eficaz. No adquieren ningan derecho ni °ue ;
cién, sino solo una expectativa a tenerIOS._qda si
convertird en una situacion juridica c0"5°"da0 e
se verifica la condicion (411). Mientras tanto:
objeto de proteccién por el ordenamiento.
exacto afirmar que solo hay una esperanza de n
cho: el derecho condicionado existe aU"q‘ferce
despliegue su eficacia, y su titular puede e'eﬁ
medidas de conservacisn para defenderlo ('a't' is
C.C.) disponer de sy expectativa. El negocio €X
Y es vilido, v por tanto, vincula al de“dor'mo
condicién suspensiva se coloca entre el momeé [0
de la relevancia y el de la eficacia. Cuando sé P
duce el nucleo central de una especie factic?: m
Provoca la intervencion de la correlativa n.o:o:
juridica, en dos momentos |6gicamente distin

der®

v Dig. 469, Ep el Derecho R

v?
dsi 5 ible s€ * g,
| itucion., Digesto, Ui 3 omano Clisico 1a condicion imposi tit
: No asi en el Derecho Justim'anel(‘::mno' Lib. XX, ut, VII

279, Nos. 812, 836

Institutas ge J

» Ley 1a Juliano Lib. XXX, i V-
Y 1802

ustiniano, Libro mi, tit. XX, s *
Co gier?
2 Indivisibilidad ge 14 declaracién de voluntad, ¥ 5V

a nota 279, N

. ge

a
Sujeto en ecuantg e referenc'® .
nada en sus ol punto concreto d

S smentos constitutivos. . . constituy® ‘gi

liminar, en funcisn qe las consecuencias b o}
Eual que en el derecho moderno. et; a d¢

a juridicamente protes a2 not?

- JORS-KUNKEL, op. cit., suPr

e
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en el pri

de p'rol:jflljg:t:r:ose reconc.)ce'al hecho la posibilidad
atribuve efics nsecuencias juridicas, es decir, se le
lizan los o cia potgncnal_: en el segundo se actua-
condicion es:et:t:’encnas dispuestas. Si existe una
ficamente' des‘:s 0s momentos se presentan histo-
pendiente. ss dacados y distantes. Mientras estd
Una actitu'd p |a [a relgyancua juridica, que revela
los efectos ( e fa_l situacion de hecho para desplegar
sujeto en Iap:;s:::_que;wo) y una ir)vestidura de un
05 (412, ion de destinatario de tales efec-
dUCeS;') Ie'::] :;ndncnén es resolutoria, el negocio pro-
Sjercitar o dente hsus efectos. E.I adquirente puede
plit actos erecho pero el enajenante puede cum-
i g onservativos {art. 683 C.C.) ambos es-
Dara oo r?se os a'observar una conducta de buena fe
El adquire rr‘\;ar m;egr_as las razones c!e la otra parte.
cio cese por e esta sujeto a que la eflcqcig del nego-
28, y & wuf ctIJmp!etg cuando la coqdncuon se reali-
co dy re la perdlgla de la cosa si esta se produ-

Lrante Ia'p.e'ndencla {art. 689 C.C.).

relaci ;ncggglc;lon resolutoria funciona entqnces_g.n
efectual. permanecer 0 no de la situacion

b. Cumplimiento de la condicion. Retro-

_actividad.

cun |—|Z Irslt_:ertidumbre cesa cuand
s pfociu i era suspensiva, a partir qe ]
cumplid cen los efectos.d-el negocio. Se considera
ma: ent : cuando.se verifica e! evento que la for-
tfaéuce nces e! sistema qe los lnte!'eses-l'nternos se
tra se coen_realldad juridica, y la situacion de neu-

convierte en favorable.
cia dsel Iﬁ-; condicién era resolutoria se da la inciden-
después ds intereses externos sobre los internos,
conse e que estos han encontrgdo actuacion en

cuencias juridicas ya producidas.
bor 2-00’; elfectos hasta entonces producidos cesan
clinan ge:jo. En general los 'ordenamle.n'tos se in-
efectospur allr ala producquon o cesacion de los
deSaparecn 'a cance retroactivo. Ello ‘sg’mf.lca’que
V ocond ":2_ a mcertldumbfe, y la posicion {urldlca
igual o 1n ica del que tenia el derecho uqcngrto es
dumbre m:je hubiese tenido de no existir incerti-
tico al 'tfs heCl_r, el resultado del negocio es idén-
v Simp?e e 'ubsera existido de ser el negocio puro
administra salvo respecto a los frutos y actos de
cuenct dcnon {arts. 685, 690 y 691 C.C.). Conse-

ia de la retroactividad de |a condicién sus-

o la condicion se
ese momento

—_——
(412) FALZEA, op. cit., supra nota 22, pag. 28.

(4
(413) V. COVIELLO, op. cit., supra nota 216, pags.
4) gt_?l lo establecia ya el Digesto, Juliano, Lib.

206-207.

(4

(4:5’ V. FALZEA., op. cit., supra nota 22, pigs.

“ 6) Cas. 94, 15:30 hrs, 26 de noviembre de 1967,
17) Sobre la inutilidad del negocio

(418) ;r*;mb}én los romanos conocieron
; acion a un.diez. tal que se produjeran de
dig“n‘?ﬁ negacios, como l1a herencia, ¥, a la par

e (término inicial) e in diem (término final) V.

474-475.
XXXV tit. I, Ley 2

v. FALZEA, op. cit., supra nota 22,

el término, cuya aposicién ) e
sde o hasta un dia determinado. El tér ] )
de 1a condicién, hablaba de disposiciones ex
FRANCESCHELLYI, op- ci

pensiva es que el negocio se reputa cumplido desd

el principio !Jura y simplemente: son validos todoe
los actos, aun de disposicion, ejecutados por T
adqu!rgpte, e ineficaces los del enajenante. Si f
condicién era resolutoria, el negocio se tiene. comca)
no hecho, y quedan sin eficacia los actos del adqui
rente, persistiendo los del enajenante (413). aur

c. Ficcion de verificacion.

EI. art.fcuio 682 C.C. dispone implicitamente
la 9pllgac16n de los obligados de no impedir el
verificarse de la condicion. Establece que se tiene
por cumplida si el deudor impide su cumplimiento
(414). Ello se fundamenta en la necesidad de hacer
respetar la intencion manifestada por las partes
gg‘rantlza.ndo que pueda llegar a actuarse la regula-
cion de intereses internos, que s6lo el interferir de
determinados intereses externos contrarios habrfa

debido paralizar (415).

d. Falta de la condicion.

£l estado de incertidumbre cesa también cuan-
do el evento no llega a realizarse, pero se presenta
el problema de la determinacidn del tiempo. Se
considera que falta la condicién cuando se tier;e la
certeza, y no solo la duda, de que no podra reali-
zarse (416). Si la condicién era suspensiva se tiene
como perpetuamente pendiente, y el negocio no
surte ningin efecto. Si era resolutoria, las situa-
ciones juridicas se consolidan definitivamente
como si el negocio hubiese sido puro y simple. !

Si la condicion era suspensiva, y el evento no
se verifica, el mecanismo de la condicidn opera
excluyendo en forma definitiva el producirse de las
consecuencias juridicas del negocio, y este deviene
absolutamente inatil (417). Persisten los actos de
disposicion realizados por el enajenante y se tienen
por no realizados los del adquirente.
Si la condicion era resolutoria, persisten los

actos dispositivos del adquirente y caen los del
enajenante.

3. EL TERMINO (418):

A. CONCEPTO.

n evento futuro pero cierto a
producirse o cesar los efectos
oduccién corresponde a una

El término es U
partir del cual deben
del negocio. Su intr

4. CABANELLAS. op. cit., supra nota 279, No.

sem, II, tomo 11, péag. 763.

pég. 177.

efectos del negocio fueran puestos en

hacia que los € A
mino no podia preceder a

a los actus legitimi. Se g
t., supra nota 15, P3B. 105.
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finalidad practica-limitar o diferir en el tiempo la
eficacia del contrato. El término indica e] momen-
to temporal futuro pero ciertp en que finalizan o
se inician los efectos del negocio. o

Segin la doctrina predominante, el término
puede considerarse como un elemento aqcndental
del negocio, que se resuelve en una gla!.lsula a
través de la cual las partes ponen un Il_n.me‘a_la
eficacia, y que es compatible con la funcién tipica
del negocio. El término es aquella parte de la
regulacién negocial que opera la colocacion de.los
intereses en el tiempo; en tanto que no es Posuble
una regulacion de intereses sin una dimensién tem-
poral, se ha visto en el término un elemento esen-
cial, necesario e indefectible del nNegocio (419). En
realidad los intereses humanos se desenvuelven y
tienen significado respecto a un tiempo determi-
nado: los comportamientos son fenémenos tempo-
rales, y el tiempo es por ello esencial a ellos, pero
el término hace referencia a Ia posibilidad de que
la dimensién temporal de intereses pueda ser libre-
mente operada por las partes. En este sentido el
término se configura como elemento voluntario,
frente a los casos en los cuales es la ley [a que
sefiala cuando deben verificarse |os efectos del ne-
gocio, o las obligaciones de &) surgidas.

B. CLASES.

a.  Término inicial y final,
Un término puede ser
de diferir sug efectos;

de los efectos, o bjen puede
amente, limitandose en el tiempo, al
os derecho_s y al Cumplimiento de |4

1 N que ese tipo de
r modalid
su cumplimientg, En e o

D
(419) RUSSsO, op. cit,

(420) ALBALADEy
(421) (VJI TRIMARC

*+ SUPra not, 18, pig. g3
O, op. eit,, SuUpra nog, 134, Pég. 134

. Cit,, sy
VI, tit, [, 1o Rota

215

1, 218 pég. 215,
Celso, Ley 18, Reglas de tl)eregxo?a\'l ;; :Bdemd" E

(422) RUSSO, op, ciy,, Supra no o DANELLA

ta 18, psg. 65,

refiere a uno solo de los efectos negaciales, sefia-
lando el momento en que la obligacion debe ser
exigida; es propio por tanto de los negocios obliga
torios. Esta establecido normalmente en beneflctljte)
del deudor, y como tal se presume pero P”eE
estarlo en interés del deudor, o de ambos. d’;
razon de aquella presuncién, el acreedor no pue
exigir la prestacion antes de 1a caida del término,
excepto si el deudor ha llegado a ser insolv?"te' 0
ha disminuido por hecho propio las garantias qué
habia prometido (421),
Ambas figuras de térm
verso modo de operar,
naciones relativas a la coloc
negociales en el tiempo, y
comun denominador en
mento en el cy
del interés prog

ino, no obstante su di-
constituyen determt
acidon de los intereses
pueden reducirse a un
tanto que indican el rfl'O'
al deben tener lugar la satisfaccion
ramado (422).

€. Término esencial ¥ accidental. .

A veces se distingue entre término esencial z
accidental para indicar que hay negocios que har
de someterse necesariamente a algin término (PO-
ej. el comodato o el deposito). Pero con més f’e'
cuencia se denoming término esencial, con refere"a
cia al momento de ejecucion de las obliga‘cioneszje
aquel que las partes fijan para el cumplimiento ]
la prestacién, con exclusion de cualquier otro, pon
ser el Unico momento en que sus intereses pued*;a
ser satisfechos. (Por ej. A contrata una orques
Para que amenice su fiesta del 31 de diciembre).

d. Clases de

El térmi
de un dja,

término segin su desig"ac".’.nr;
NO puede designarse con la menc'%s
por ej. el 25 de enero de 1983, esel di p
certus an et quando; también por la fijacion de L;e
evento que se producir Necesariamente, aunqué s
ignore cuando, por ej, el dia es la muerte de X; eo
el dies certus an et incertus quando. El tercer tlzs
de término que se Suele sefialar, el “‘dies incel'tos
an et incertus quando {por ej. cuando Ilegues 2

_ 0
80 afios de edad), funciona generalmente com
condicion.

C. EFECTOS,

Durante la pendencia de| término, si es in'?a;’
el negocio no produce ningln efecto; si es fina o
Neégocio despliega toda su eficacia. En el mome"ti,
en el cual se producen todos los elementos con§na
tutivos de la especie factica negocial, se detefm'rsa
en los sujetos una situacién juridica que es dive n
de la situacion definitiva 3 producirse CUand? ve 2
2a el término; por ese el contenido de esta 0itiM

Disposiciones
< similare
érming € Compe e

L Ash
Xlistieron ya entre 1os romanos: A%
. eit., sup

. no
Pensari angeg § el térm:
Ta nota 279, No. 554? ?gEQYenza
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es realizado en aquel momento solo potencialmen-
te (423).

Tratindose de término de cumplimiento,
mientras no venza, el cumplimiento de la obliga-
ciébn ya constituida no puede ser exigido por el
acreedor, ni el deudor esta obligado a efectuar la
prestacion. Si el término es final, las obligaciones
deben cumplirse hasta que se dé el transcurso del
plazo. Al vencimiento del término, si es inicial, el
negocio despliega sus efectos, y si es final, no pro-
duce desde ese momento mas efectos.

Si el término se refiere al cumplimiento, cuan-
do vence la obligacion se hace exigible, y a partir
de ese momento puede reclamar el acreedor la
prestaciéon, Mientras tanto, es posible que el deu-
dor, renunciando al plazo, haya llevado a cabo el
cumplimiento. Cuando se dan determinadas cir-
cunstancias que dan a entender que el deudor
puede intentar frustrar, o que menoscaba de hecho
los intereses del acreedor, el ordenamiento diqu-
ne, valorando ciertos hechos, el vencimiento antici-
pado del término (art. 777 C.C.), llamado técnica-
mente “decadencia del beneficio del término ”, )

En todo caso, el vencimiento del término
produce efectos ex nunc, no ex tunc como la con-
dicién; por lo tanto, en el término final, los efectos
antes producidos quedan paralizados. No se da la
retroactividad (424).

4. EL moODO.

El modo es una declaracién de
soria por la cual se impone el adquiren
cién de realizar una prestacion (425). .

Es una disposicion que puede aﬁadnrs’e sélo a
los negocios a titulo gratuito; al menos asi ha fun-
cionado en la experiencia juridica, Y sé suele
entender como medida o limite de las liberali-
dades. -

Como determinacién accesoria que.l'ntroduqe
el disponente difiere de la contraprestacion propia
de los negocios a titulo oneroso; el modo no es un
correlativo sino mds bien un limite de la atribu-
cién, una limitacion de la liberalidad. Por ello se ha
sostenido que no cabe en los negocios onerosos,
sino solo en los de liberalidad, sean intervivos o
mortis causa (426). .

El modo se distingue de los simples consejos
recomendaciones por cuanto impone una obliga-
cién, cuyo incumplimiento puede sancionarse
coactivamente. En él, ademds de quererse los gfec-
tos propios del negocio, quiere uno de los sujetos

voluntad acce-
te la cbliga-

%

(423) FALZEA., op. cit., supra nota 22, pag. 32.
(424) FRANCESCHELLI, op. cit., supra nota 15, pag-
(425) ESPIN, op. cit., supra nota 23, pag- 409.

(426) V. TRIMARCHLI, op. ci ota
o , op. cit,, supra n
cit., supra nota 23, pag. 307, FRANCESCHELL

(427) v. COVIELLO, op. cit., supra
(428) GUILLON, op. cit., supra nota 137, pés. 168.

106.

4 . ESPIN, op. »
215, pag’;,ztlag. cit., supra nota 16, pag. 10
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que se imponga al otro una obligacion o carga,
consistente normalmente en sefialar un uso o des-
tino determinado a la cosa objeto del negocio. Se
persigue alcanzar no sdlo de los efectos tipicos,
sino otros no previstos en el tipo negocial puro. Se
perfilan en el negocio modal una voluntad princi-
pal y una accesoria: la modal que se rige por las
reglas propias de las obligaciones.

Desde el punto de vista de los sujetos cabe
distinguir entre el gravado por el modo, o deudor
de la obligacidn, y el acreedor de la misma que es
el donante, o en su caso, el beneficiario de la carga
puede imponerse en utilidad del propio donante de
un tercero, o del mismo donatario, e incluso desli-
gada de un beneficiario concreto, o con caracter
espiritual. Mientras la condicion y el término
suspenden o hacen cesar los efectos del negocio
cuando se cumplen, cuando se introduce un modo
se quieren los efectos propios més el nuevo efecto
de 1a carga. A diferencia de aquellas disposiciones,
el modo no suspende los efectos del negocio, y es

fuente de obligaciones.
La indole juridica del modo se ha discutido

largamente en doctrina. Se ha equiparado a la con-
dicion resolutoria potestativa, o a la suspensiva
negativa, a una condicion resolutoria tacita, como
la de los contratos bilaterales {pero esta es un efec-
to dado por la ley y no un elemento querido por el
autor del negocio) a un fideicomiso parcial, a la
causa, la presuposicibn, etc. (427). Pero en reali-
dad el modo tiene una naturaleza juridica propia;
es una declaracion accesoria de voluntad, que
introduce nuevos efectos en el negocio, y que debe
realizarse para que se mantengan los efectos tipi-
cOS (428).

El sujeto adquiere los derechos derivados del
negocio, segin las reglas de este e independiente-
mente del cumplimiento de la carga, es decir, el
negocio produce sus efectos en cuanto es perfecto;
el modo no impide la eficacia, pero constrifie al
cumplimiento de la obli_gqcién.en que consis}e. La
disposicion modal es exigible sin que se requiera el
previo cumplimiento del gravamen. g

E| beneficiado debe efectuar la prestacion en
los limites de la atribucion, y corresponde a cual-
quier interesado el poder de actuar por el'cqmpli-
miento de la carga. En caso de incumplimiento,
cabe exigir 1a devolucién de lo percibido, con sus
frutos e intereses, €s decir, se produce la resolucion
del negocio, cuyos efectos alcanzan a los actos de
disposicion llevados a cabo por el beneficiado in-
cumpliente, salvandose Ips 'derechos de terceros.

Cuando el incumplimiento de 1a carga no sea

cit., supra nota 23, pag. 409. RESCIGNO, op.

.

nota 215, paes. 486 v 5
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culpable, el obligado debe fzumplir el gravamednc;anl
otros términos, 1os mas analogos a la voluntad de
iciari 29).
bene!f:-lglaé;z(:4de) incumplimiento debe atender'se
siempre en primer lugar a lo que al respecto hubie-
se dispuesto el donante o testador.
En el negocio modal los efectos se producen
de inmediato, pero si no se cumple la carga, puede
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producirse la devolucién de lo adquirido. Eﬁﬂct’gc;:
si aparece el modo influyendo como requisi -
eficacia, porque debe realizarse para que €s
mamlf:?jaoctrina es conforme en admitir que el :s‘t‘:)
do imposible o ilicito debe tenerse por no ?‘l:;arse
(430), aunque algunos opinan que 'deben aph
por analogia las reglas de la condicion.

BIBLIOGRAFIA

ALBALADEJO, Manuel: Compendio
Libreria Bosch, Barcelona 1970,
ALESSANDRI, Arturo y SOMARRIVA, Manuel: Curso
de Derecho Civil. Ed. Nascimento. Santiago, Chile. 3a.
ediciéon 1961. Tomo I, Volumen I, Parte General.
ALTERINI, Atilio Anibal, y otros: Curso de Obligacio-
nes. Vol. I. Abeledo-Perrot. Buenog Aires, 1975,
ALVAREZ, Teodoberto: Derecho Civil. Teoria de los
actos juridicos. Ed. Nascimento, Santiado de Chile, 1949,
BETTI, Emilio: Teoria General del Negocio Juridico,
Editorial Revista de Derecho Privado. Madrid. Segunda
edicién.

BONFANTE, Pedro: Instituciones de Derecho Romano.
Instituto Editorial Reug Madrid. Traduccién de la 8a. ed,
italiana por Bacci y Larrosa.

BRANCA, Giuseppe: Istituzione di Diritto Privato.

de Derecho Civil.

Sa.
Edizione. Zanicheli. Bologna, 1973,

BRENES CORDOBA, Alberto: Contratos. San José,
Costa Rica. Ed. mimeografiada, 100 ps,

BRENES CORDOBA, Alberto:
nes. Ed. Juriscentro. San José,
CABANELLAS, Guillermo: R
ciones mdximas, aforismos lat
Heliasta S.R.L, Buenos Aires,
CANDIAN, Aurelio: Institu
Primera Edicién en Espafiol.
CARIOTA FERRARA, Lu
diritto privato italieno. Morano Editore.

CASAFONT ROMERO, Pablo: Ensayos sobre Derecho
fggtractuat. Colegio de Abogados, San J osé, Costa Rica,

8.

CASTAN TOBENAS, José: Dere
¥ Floral. Tomo IL Instituto E
drid, 1958,

CERTAD, Gastén: 14 teor

la legislgeion civil costarri

Tratado de lgs Obligacio-
Costa Rica, 1977.
epertorio Juridico de locu-
inos y castellanos, Editoria)
Argentina, 1973,

ciones de Derecho Privado.
UTEHA. México, 1961,

igi: Il negozio giuridico nel

cho Civil Espgriol Comun
ditorial Reus. 9a, Ed. Ma-

ia del negocio juridico frente a
cense. En: Revista de Ciencias
» C.R. Mayo-agosto. 1976.

T, H.: Curso elemental de
Madridq, 1975, Tomo I.
Nicolss: Doctring Genergy del Derecho Civil,
Hispanoamericana. México,

Instituciones de
- Madrig, 1975,

Oberto: Ingtity,
- Institugg Edito
aANa por Seyy

DE COSSIO, Altopc..
Alianza Editorig sf‘“' Derecho Civil, 1,
Tomo IT, Vol, I

clones ¢,
dela 4a. E, itali.

e Derecho Civil.

rial Reug, Madriqg.
ano y Santg Cruz Trad

— .

(429) ESPIN, op. cit

*+ SUPra nota 23 -
(430) covigLyo,

op. cit.

juil
DIEZ PICAZO, Luis: Fundamentos det Derecho Ci
Patrimonial. Vol. 1, Editorial Tecnos. Madrid, 1072, o
ENNECCERUS, Ludwig: Derecho de Obligaciones. en I
Casa Editorial Barcelona. Undécima Edicion., Volum
Tomo I1, 1947, Volumen I, Tomo I, 1950. - vol I
ESPIN, Diego: Manual de Derecho Civil Espariol. arid.
Parte General. Ed. Revista de Derecho Privado. M#
1968. A Teoﬂn
FALZEA, Angelo: Efficacia giuridica, Voei di
Generale del Diritto. Milano Giuffré Editore 1970. Vatto
FALZEA, Angelo: Lg Condizione ¢ gli elementi de!
giuridico. Giuffré-ed Milano, 1941. ciclo:
FALZEA, Angelo: Voce “Manifestazione'’. En: 5"1975.
pedia del Diritto. Dott A. Gijuffre Editore. Varese.

Tomo XXV. iato-
FRANCESCHELLI, Bruno: Nozioni di Diritto P"" s
Casa Molisana del Libro Editpiee Campobasso, !
1962, Reus
GIORGI, Jorge: Teoria de las Obligaciones. Ed.
S.A., 1969,

ho
GUILLON BALLESTEROS, Antonio: Curso de Deree

Civil. En negocio juridico. Eq. Teenos, Madrid, 1969,
Civil de la Sala de Casacion 1950.19 75, Baitorial Uni
dad de Costa Rica, O

Lis
1977. JORS, Paul y KUNKE®
Wolfgang: Derecho Privado Romano. Ed. Labor S
Barcelona, 1965,
JOSSERAND. Louis:
Teorfa General de las
Pa-América. Bosch Edit.
LACRUZ BERDEJO,
Civil, 11, Derecho de

1

Derecho Civil. Tomo 11, Vg:;;o'
Obligaciones, Ed, Juridicas
ores. Buenos Aires, 1961. cho
José Luis: Elementos de Der n

Obligaciones. Vol, 2. Contrato lyo ,
gocio juridico “intervivos”. Libreria Bosch. Barce
1977,

0 B
LEHMANN, Heinrich: Tratado de perecho Civil

»

o)
Revista de Derecho Privado, Madrid. Vol. I, 1956- ¥
I11, 1958, och?
MAZEUD, Henri, Leén y Jean: Lecciones de De;u;o'
Civil, Parte 2a. Vol. 1, Ediciones Juridicas
Pa-Ameérica. Buenos Aires, 1969,

MESSINEO, Francesco:

oy CO°
Manual de Derecho Civil };ﬂca-
mercial. Tomo Ij. Ediciones Juridicas Europa-Am
Buenos Aires, 1954,

105
PEREZ VARGAS, Vietor: Existencia y capacidad 4¢

jeo:
bersonas. Ed. provisional Universidad de Costa Rsan
Facultad de Derecho. Instituto ge Derecho Privado:

José, 1973,

pri
PEREZ VARGAS, Victor: degs Bdsices del Derech?

+ OP. cit., supry nota 3, p4g, 150.




Escaneado por Biblioteca Judicial "Fernando Coto Alban"

121

vado. Apuntes para el curso de Derecho Privado 1I de
}g;g Facultad de Derecho. Universidad de Costa Rica,
PEREZ VARGAS, Victor: La interpretacion de los con-
tratos en la jurisprudencia nacional y en la doctrina. En
Revista Judicial No. 4, Corte Suprema de Justicia. Afio L.
Junio 1977, San José, Costa Rica.

PEREZ VARGAS, Victor: Los hechos juridicos. Ideas
Bisicas del Derecho Privado. Publicacién de la Facultad
de Derecho, U. de C.R., 1973.

PEREZ VARGAS, Victor: Patologia negocial. Invalidez €
ineficacia del negocio juridico. En Revista Judicial No. 8.
Corte Suprema de Justicia. San José, Costa Rica. Afio I,
junio 1978.

PEREZ VARGAS, Victor: Voluntad ¥ manifestacion en
el negocio juridico. En Revista Judicial No. 6. Corte Su-
prema de Justicia. Afio I, 1977. San José, Costa Rica.
PIRAS, Salvatore: Osservazioni in materia di teoric
generale del contrato. Giuffré-ed. Milano, 1962. .
PUGLIATTI, Salvatore: Diritto Civile. Metodo-Teoria
Pratica. Giuffré Editore, 1951. -
PUIG PER A, Federico: Tratado de Derecho Civil Espariol.
Tomo IV. Obligaciones y contratos. Vol. 1. Teoria Gene-
ral de la Obligacion. Editorial Revista de Derecho Privado.
Madrid, 1951. .
RAMIREZ SEGURA, Mario: Nociones sobre la teoria del
contrato. En Revista Judicial No. §. Corte Suprema de

Justicia. San José, Costa Rica. Afio 11, setiembre, 1977.
RANGEL LAMUS, Amenodoro: Estudios de Derecho Pri-
vado. Editorial Elite, Caracas, 1937.

RESCIGNO, Pietro: Manuale del Diritto Privato Italiano.
Jovene Editore, Napoli, 1973.

RUSSO. Ennio: I termine del negozio giuridico.
Giuffré-ed. Milano, 1973.

SCALISI, Vincenzo: Inefficacia. Diritte Privato. Enciclo-
pedia del Diritto, Giuffré E. Milano, 1971.

SCALISI, Vincenzo: Manifestazione in senso stretto. En
Enciclopedia del Diritto, Dott A. Giuffré Editore. Varese,
1976. Tomo XXV.
SCOGNAMIGLIO, Renato:
vallardi, 1972.
SCOGNAMIGLIO, Renato: Contributo alla teoria del ne-
gozio giuridico. Seconda edizione. Casa editrice Dott E,
Jovene, Napoli, 1969.

STOLFI, Giuseppe: Teoria del negozio giuridico. Casa Ed.
Dott A. Milani. Padova, 1961.

TORRENTE, Andrea: Manuale di Diritto Privato. Dott A.
Giuffré E., Milano 7a. Ed., 1968.
TRIMARCHI, Pietro: Istituzioni di
Giuffré Editore Milano, 1973.

VENZI, Giulio: Manuale di Diritto Civile Italiono. Torino
Unione Tipografico Editrice Torinese. 7a. Edizione, 1933.
von THUR. Andreas: Parte General del Derecho Civil.
Ediciones Juriscentro S.A. San José, Costa Rica, 1977.

Contratti in generale. Ed.

Diritto Privato.

P A0





