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4) El dador adquiere el objeto conforme a
las estipulaciones técnicas del tomador, y no
tendr4 frente a éste responsabilidad por vicios
en el objeto.

5) Asumir el tomador la conservacion y
mantenimiento, ademas de los riesgos y vicios
de la cosa.

6) El tomador se subroga en los derechos
del dador contra el vendedor del bien.

Asimismo encontramos ciertos aspectos
recurrentes en el contrato de leasing:

Desde el punto de vista de la funcién eco-
némica, encontramos la prevalencia de la fun-
cién de financiacion (financiamiento indirecto
de las inversiones productivas de las empre-
sas), y desde la perspectiva juridica, la presen-
cia de una concesion de uso y goce a titulo
oneroso o de un derecho de disfrute, no asimi-
lable a la situacion juridica del propietario;® y la
posibilidad de transformacion del derecho per-
sonal de disfrute en un derecho de propiedad al
término del contrato.®®

A modo de corolario, diremos que ei lea-
sing financiero excede los moldes clasicos de
la compraventa y el arrendamiento, pues la
primera impide la devolucién del bien adquirido
cuando ha dejado de ser econémicamente util,
y el segundo, impide el acceso a la propiedad
del bien, lo que hace el leasing financiero es su-
perar ambos impedimentos. En suma, “La no-
vedad juridica del leasing se asiente en los as-
pectos impeditivos de la compraventa y de la
locacién, estructurando un instrumento contrac-
tual moderno y apto para las necesidades con-
tractuales del sector empresario en materia de
equipamiento y sustitucién de la obsolescen-
cia”.% Aun podemos agregar que el vinculo
unitivo de los diversos elementos del leasing
financiero, lo constituye la financiacién, pues la
sociedad de leasing estudia el negocio desde el
punto de vista de la celebracién de una inver-

sién u operacién de financiacién habitual, y el
tomador también tiene que tomar una decisién
financiera. Por lo anterior, se ha afirmado que
“Sin financiacién no habra leasing, en el senti-
do de negocio juridico auténomo. Solo habria
una unién de contratos independientes entre s,
que impediria la consecucién de las finalidades
econémicas y practicas que caracterizan el
leasing como unidad juridica total e indisolu-
ble”.%s

D. Configuracién del contrato en el Dere-
cho costarricense.

El contrato sub examine ha logrado en
nuestro pais un grado de tipicidad social consi-
derable y de importancia; ha sido y es practica-
do, por una buena cantidad de sociedades
financieras, empresas vendedoras de compu-
tadoras, facsimiles, y otros equipos de oficina 'y
especializados.

Hemos visto como el leasing financiero,
implica una serie de ventajas tributarias, tanto
para el dador como para el tomador, al prime-
ro le permite deducir las cuotas de depreciacion
necesarias para compensar la obsolescencia,
deterioro o desgaste de los bienes de equipo
(art. 8, inc. f), Ley N? 7092 del 21 de abril
de 1988, (Ley del Impuesto sobre la Renta) y
fraccionar el ingreso gravable. El tomador
puede deducir como gastos necesarios para
generar los ingresos gravables o conservar su
fuente productora, los canones pagados.

En ultimo término, el régimen juridico del
leasing financiero, es una cuestion de politica
fiscal, si se le reputa como compraventa a pla-
Zos 0 a cuotas perdera todo su atractivo, distin-
to sera si se le considera un arrendamiento.

Empero, en nuestro Ordenamiento Juridi-
co, la Ley de Impuesto General sobre Ventas
(N2 6826 de 8 de noviembre de 1982), al defi-
nir el hecho generador en su articulo 2,

62. V. BIGLIAZZI GERI, L., BRECCIA, U., BUSNELLI, F.D.y NATOLI, U., Diritto Civile, Obbligazioni e Contratti, Torino, UTET, S.E., tomo Iil,

1986, p. 627.
63. Loc. cit,
64. BARREIRA DELFINO, E., op. g, pp. 3-4.
65. Ib/dem, p. 6.
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inciso ¢), (art. 3 del Reglamento a esa Ley), en-
tiende por venta “El arrendamiento de mercan-
cias con opcién de compra” y en general
“Cualquier acto que involucre o que tenga por
fin ultimo la transferencia de dominio de mer-
cancias, independientemente de su naturaleza
juridica y de la designacién, asi como de las
condiciones pactadas por las partes” (inciso e).
Lo anterior aunado al principio de la realidad
econdmica o transparencia fiscal, establecido
en el articulo 8, del Cédigo de Normas y Proce-
dimientos Tributarios®® y a las potestades de
verificacion y control de la Administracion Tribu-
taria, han jugado un papel importante en la
configuracién del contrato. Por lo que la admi-
nistracién tributaria puede estimar que la
opciéon de compra convierte el contrato de
arrendamiento en una compraventa a plazos
(disimulada), a través de diversos indicios, ta-
les como el precio irrisorio de la opcidon de com-
pra en relacién al total de rentas, o los canones
superiores al valor de uso del bien.

Por lo anterior, las sociedades que llevan a
cabo el contrato han adoptado la modalidad de
realizar la operacion de leasing financiero en
dos momentos diferentes, entre los cuales
debe haber simultaneidad ideoldégica pero no
necesariamente material: 1) celebracion del
contrato de arrendamiento, con todas las ca-
racteristicas que la finalidad de tal contrato
persigue, y 2) en un documento aparte, se ce-
lebra una opcién de compra (promesa unilate-
ral).

En tal sentido, en nuestro medio se ha
reputado el leasing financiero como un arren-
damiento con un plazo generalmente largo, al
cabo del cual el usuario goza del derecho de

ejercer una opcién de compra sobre el biep
arrendado, pudiéndolo adquirir por un precio
simbdlico que no representa su verdadero va.
lor de mercado: “Desde el punto de vista civil,
el contrato en discusién es una figura compues.
ta por dos negocios juridicos separados: un
contrato de arrendamiento que no transfiere |3
propiedad de los bienes y cuyos pagos son por
concepto de alquiler unicamente; y una opcién
de compra, que Unicamente otorga al beneficia-
rio de la opcion el derecho de ejercerla dentro
del plazo concedido, por el precio pactado. Al
combinar ambas figuras, surgen problemas con
la naturaleza juridica del contrato”.¢’

Tales problemas son los siguientes: a) si
como parte del precio de la opcion de compra,
se hacen abonos al precio de la compraventa
(pagos del canon o renta por alquiler imputados
a la compraventa), nos enfrentamos a una
compraventa perfecta, operandose automatica-
mente la transmisién del dominio al optante,
quedando a la sazén como comprador. Por ello
se afirma que “La realidad juridica y econdmi-
ca de la transmisién es que las partes han ce-
lebrado un contrato de compraventa”;% b) el
tomador del bien, podria argumentar el perfec-
cionamiento de la compraventa, generandole
problemas al dador-propietario, en el ejercicio
de la accion reivindicatoria, en caso de falta de
pago de los abonos convenidos por parte del
primero; ¢) la administracién tributaria puede
considerar el negocio como una compraventa
perfecta desde que el tomador paga el primer
canon. “Consecuentemente, estaria en capaci-
dad de no aceptar como deduccién al impues-
to de la renta, las cuotas de depreciacion del
propietario ni los pagos de alquiler del arrenda-
tario. Con esta interpretacién, todos los benefi-

66. V. GIULIANI FONROUGE, Carlos, Derscho Financiero, Buenos Aires, Depalma, 3" edicién, vol. |, 1984, pp. 74 y ss.
67. VAZQUEZ GEHRELS, Enrique, Problemas jurfdicos del contrato de arrendamiento con opcidn de compra, ensayo inédito en paginas

poligrafiadas, p. 1.
68. /bldem, p. 2.



cios de la figura en discusion quedarian anula-
dos”.%®

Todo contrato innominado debe reunir los
elementos esenciales, entre los que destaca
poseer una causa propia y determinada (causa
atipica), la cual desde luego debe ajustarse a
los limites que le impone la ley para darle uni-
cidad al mismo, no obstante, la misma es difi-
cil de encontrar y determinar en un arrenda-
miento separado documental y materialmente
de una opcién de compra, por ello podemos
calificar el leasing financiero, tal y como ha sido
practicado en nuestro medio y desde una pers-
pectiva puramente pragmatica, como una figu-
ra mas de los contratos vinculados o recipro-
cos,” los cuales son auténomos y al propio
tiempo interdependientes y cuya caracteristica
«..deriva de la intencién de las partes, las
cuales conciben los dos contratos como una
unidad econémica. Desde el punto de vista
juridico, su caracteristica estriba en esto: en
que cada uno constituye como la causa del
otro”.™

E. Caracteres juridicos.

1. Consensual: Se perfecciona con el mero
consentimiento de la partes.

2. Plurilateral: Surgen obligaciones recipro-
cas para el tomador y el dador, partes principa-
les, pero también para el proveedor parte se-
cundaria.

69.
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3. Adhesivo: Se perfecciona con la acepta-
cién por el tomador del contenido contractual
predispuesto por el dador, sin discutirlo.

4. Oneroso: Cada prestacién implica una
disminucién patrimonial, pero se compensa con
la contraprestacién, obteniendo ambas partes
utilidad.

5. Conmutativo: Las ventajas emergentes
del contrato son ciertas y susceptibles de apre-
ciarse desde la formacién del contrato.

6. Traslativo de Uso y Goce: Se le conce-
de al tomador el uso y goce de un bien.

7. Tracto Sucesivo: Las prestaciones se
cumplen a cada instante, periédica y continua-
mente, el contrato no se ejecuta en un solo
momento.

8. No formal: No se exige formalidad algu-
na, aunque por razones de seguridad y en
consideracién al volumen econémico, se reco-
mienda formalizarse por escrito y someterio a
un registro mercantil.

9. Intuito personae: La capacidad econémi-
ca del tomador y la confianza que se le tenga,
es vital para hacerlo merecedor del crédito.

10. Mercantil: El dador cumple una funcién
intermediadora en el crédito con un propésito
de lucro. .

11. Innominado: En este contrato tiene vital
importancia la autonomia de la voluntad
(art. 1022 C.C.), pues las partes determinan su
contenido y efectos, siempre que no atente
contra el orden publico, la moral y las buenas
costumbres. Es un contrato tipico socialmente
hablando, pero juridicamente atipico.”

ROUJAS PALMA, Rodrigo, sefiala que tributariamente al leasing financiero debe dérsele el tratamiento del arrendamiento, pues “De asig-

narle otro caracter perder(a el leasing su objetivo principal cual es servir de medio de financiacién a personas que no tienen los recur-
808 necesarios para adquirir de contado los bienes de capital. Siendo, entonces, un arriendo, ambos —arrendatario y arrendador— se
benefician, puesto que uno obtiene el bien que requiere y el otro, recibe pago por los cuales tributa en la medida que los percibe. Desde
la perspectiva de la venta la situacién del leasing se aprecia mas desventajosa puesto que implica un reconocimiento del ingreso total
a la fecha de celebracién del contrato... esta circunstancia le restarfa toda utilidad a esta operacién, ya que la sociedad de leasing se
verfa obligada a tributar por el total y el arrendatario a pagar el precio al momento de la celebracién del contrato. Como se podra apre-
ciar, esta posicién debe ser rechazada en la teorfa y en la practica®, op. cit., p. 118. V. JUAN LOZANO, Ana Marla, A propdsito de la
tributacién en el IVA del contrato de leasing, Revista Espafnola de Derecho Financiero, Madrid, Civitas, No. 67, jul.-sept. 1890, pp. 351

y ss.
MESSINEOQ, F., op. dit,, p. 402.
Loc. cit.

70.
M.

72.
Pp. 615-616.

V. DELIA, Rosa y RONCHETTI, Néstor, Tipicidad y atipicidad contractual, Revista Notarial, Buenos Aires, No. 826, aho 81, 1976,
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Il. ELEMENTOS

A. Subjetivos.

El contrato de leasing financiero involucra
a tres polos subjetivos de interés, el dador, el
tomador y un tercero que aunque secundario,
juega un papel determinante en algunas rela-
ciones del contrato, el proveedor.”74

1. Dador.

El dador o sociedad de leasing tiene como
unico cometido ofrecer respaldo financiero,
aporta recursos financieros para adquirir los
bienes objeto del contrato.”® Su funcién consis-
te en adquirir blenes con el objeto de trasla-
dar el uso y goce; la compraventa se justifica
en términos de la concesién del uso y goce al
tomador o usuario, se trata, entonces de una
actividad intermediadora.” De lo que antecede,
se desprende su vocacion esencialmente finan-
ciera.”’

Lo recomendable, es que el dador se orga-
nice como una sociedad anénima, dado el
costo y volumen econémico que supone la ope-
racién. Nuestro Cédigo de Comercio, el cual en
nada impide la constitucién de tipos societarios
que tenga por objeto el desarrollo del leasing fi-
nanciero.”®

El problema a dilucidar es si las institucio-
nes bancarias y las sociedades financieras
pueden realizar tal operacion: Consideramos
que los bancos comerciales del Estado y los

privados estan legalmente impedidos para rea.
lizarla, por la prohibicién establecida en el ar-
ticulo 73, inciso 3), de la Ley Organica del Sis.
tema Bancario Nacional: “Queda estrictamentg
prohibido a los bancos comerciales... comprar
productos, mercaderfas y bienes raices que no
sean indispensables para su normal funciona-
miento (...)". En cuanto a las empresas finan-
cieras no bancarias (reguladas por la Ley
Reguladora de Empresas Financieras no Ban-
carias, llamada antes de 1988 Ley de Regula-
cién de Sociedades Financieras de Inversiony
de Crédito Especial de Caracter no Bancario),
después de la reforma introducida al articulo 10
ibidem por la Ley de Modemizacién del Sis-
tema Financiero de la Republica No. 7107
de 4-11-88, no pueden realizarla, pues les esta
“...prohibido a las empresas financieras com-
prar productos, mercaderias y bienes raices
que no sean indispensables para su normal
funcionamiento”. Sin embargo, el articulo 12,
inc. f), ibidem, dispone que podran “Realizar las
demas operaciones o actividades licitas y
compatibles con la naturaleza de los egresos fi-
nancieros”. .

2. Tomador.

Es la persona fisica o juridica que recibe el
uso y goce del bien. Puede ser un industrial,
comerciante (persona fisica o juridica) e inclu-

73. DE NOVA, Giorgio, considera indubitable el caracter trilateral del contrato, desde una perspectiva econémica; mas desde una éptica
jurldica, el asunto no es tan claro, pues carece del fin comun propio de los contratos plurilaterales, y el consentimiento del proveedor
no es esencial para concluir el contrato, por lo que tampoco puede tenerse como trilateral. Op. cit., pp. 22-23.

74.

“Condivido la tesi di chi nega (Calandra Buonaura) che possa individuarsi tra i due contratti un collegamento negoziale in senso tecni-

co: tale cioé da portare alla conseguenza che la patologia di un contratto comporta la patologia dell'altro. Perché si abbia collegamento
in senso tecnico, é necessario che ricorra tra due contratti da un lato un nesso obiettivo (economico o teologico) e dall'altro una inten-
zione delle parti di collegare i varie negozi in uno scopo comune. Nel caso dell’'operzione di leasing, no pub dirsi che il fornitore si de-
termini alla vendita (o all'appalto) in funzione della circostanza che il bene verra concesso in leasing dall’acquirente (o dal committen-
te), @ dunque non si pud ritenere che vendita (o appalto) e leasing siano contratti collegati. Quanto sin qui detto non significa que le parti
possano instaurare un legame tra i due contratti.” DE NOVA, Giorgio, op. cit., p. 23.

75. V. RODRIGUEZ AZUERO, S., op. cit., p. 499.

76.

V. LINARES BRETON, Samuel, op. cit,, p. 27. Hay quienes consideran el leasing como una operacién bancaria, y que la sociedad de

leasing debe estar sujgta a_I derecho bancario. V. VAZQUEZ PANDO, F., op. cit., pp. 287-288 y LONDONO HOYOS, Femando, Pro-
puesta de un sistema jurldico bancario para Colombia, Revista FELABAN, Bogot4, Ed. Kelly, No. 49, mayo 1983, pp. 111-142.

77.V. DE LA CUESTA RUTE, José Marfa, op. cit., p. 541.
78. V. articulo 18, inciso 5) Cédigo Comercio.




so una persona que ejerce una profesion libe-
ral.”

Le corresponde el aspecto técnico de la
operacion, en el sentido de identificar y deter-
minar sus necesidades, y escoger el proveedor
y laclase de magquinaria o equipos que le satis-
facen. Es él, y no el dador, quien da su confor-
midad sobre la calidad y funcionamiento del
equipo al momento de la entrega.®

3. Proveedor.

Frecuentemente toma la iniciativa de los
contactos iniciales entre la sociedad de leasing
y sus clientes. Permaneciendo durante el con-
trato en relacion directa tanto con el dador
como con el tomador. Es quien ejerce atraccion
comercial sobre el tomador. Algunos dadores
para vincularlo al contrato lo hacen firmarlo %'

La participacidon del mismo en el contrato
es de vital importancia pues responde frente al
tomador por la idoneidad, calidades técnicas y
condiciones de funcionamiento del equipo,
consecuentemente el dador se exonera de esa
responsabilidad. Igualmente, responde ante el
* tomador por los vicios ocultos que sufra el bien,
y de toda perturbacién ilegitima en el uso y
goce del equipo, imputable a un mejor derecho
de terceros sobre el bien.®

4. Consentimiento.

El contrato de leasing financiero es con-
sensual, el acuerdo se logra cuando el tomador
acepta la oferta del dador.

Debe recaer sobre los siguientes aspectos:
a) el bien dado en leasing; b) el precio; c) el
término inicial de duracién y; d) la opcién de
compra a favor del tomador.83

79.V. BLAS MARRUPE, J. y ROCCO, M., op. dait., p. 1916.
80. V. RODRIGUEZ AZUERO, S., op. dit., p. 498.

81.V. coiLLoT, J,, op. Git., p. 94.

82. V. ESCOBARGIL, Rodrigo, op. dit., p. 54.

83.V. ibidem, p. 58,
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B. Objetivos.

1. Objeto.

Siendo el objeto del contrato el contenido
juridico especifico, en el leasing financiero es la
adquisicién a cargo del dador de un bien de
equipo y la cesion de la utilizacién y disfrute del
mismo, a cambio de una renta periédica.

a) Bien dado en leasing financiero. -

Se trata, por regla general, de bienes de
capital destinados a una explotacién econémi-
ca determinada, sea destinados a la produc-
cién para obtener un beneficio (generan renta-
bilidad mejorando la produccién) y no para
satisfacer necesidades del tomador,® llamados
también bienes de equipamiento profesional
(bienes muebles que utiliza el industrial como
instrumento para llevar adelante su proceso
industrial).

b) Precio.

Es la remuneracion que recibe la sociedad
de leasing por el uso y goce del material de
equipo. Normalmente se pacta para ser paga-
do en forma de mensualidades anticipadas.

Al ser pagado periédicamente, recibe el
nombre de renta 0 canon, se programa para
cubrirlo totalmente al cabo del término inicial
forzoso y fijo. Comprende los siguientes rubros:
a) precio o valor de uso; b) inversién para
adquirir el bien; ¢) los intereses que generaria
ese capital; d) los gastos de administracién y;
e) beneficio o rentabilidad para el dador.®

El objeto desde luego que debe ser cierto,
existente o futuro, determinado o determinable
y posible fisica y legalmente (arts. 627.2, 630
y 631 C.C.).

84. V. LINARES BRETON, S., op. cit, p. 31 y BLAS MARRUPE, J.y ROCCO, M., op. dit., p. 1917.

85.V. COILLOT, J., op. at., p. 59.




¢) Causa (funcién econdémico-social).

El dador utiliza el contrato a fin de obtener
un lucro por la financiacién que brinda, y se
exterioriza en la entrega de un bien para su uso
y goce, para su posterior o eventual transmi-
sion del dominio. El tomador celebra el contra-
to con el propésito de obtener financiacion para
sus inversiones productivas, el cual se concre-
ta a través del uso y goce del bien que necesi-
ta para su explotacién, sin necesidad de inver-
tir inicialmente grandes sumas de dinero e
inmovilizar capitales, teniendo la posibilidad al
término del contrato de restituir el bien o de ad-
quirirlo.®®

C. Fases del contrato.

1. Prenegocial.

Esta es una etapa de colaboracion que se
inicia cuando el tomador determina sus necesi-
dades y el material o equipo que las satisface,
acto seguido negocia con el proveedor o fabri-
cante. Se prolonga hasta que el dador formula
al tomador una oferta de contrato, obteniendo
asi la posibilidad de lograr respaldo financie-
ro.%”

Se divide en dos subfases:

a) Negociacion directa entre tomador y
proveedor, en torno a las condiciones de com-
pra del material; la fuerza vinculante de estas
negociaciones surge cuando, por el éxito de las
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. CREMIEUX-ISRAEL, D., Leasing et credit bail mobiliers, Parls, Dalloz,

conversaciones, el proveedor formula una ofer.
ta de compraventa destinada al dador, que a
juicio del tomador, se encuentre en posibilida.
des de financiarle la adquisicion del bien.%

b) Negociacién entre tomador y dador:
Seguidamente el tomador dirige una propues-
ta al dador, después de haber escogido el bien,
llenando una solicitud.®

Después de eso, el dador estudia la solici-
tud, tomando en consideracion la aptitud del
tomador para pagar el canon (analizando la
condicién econémica del mismo y utilidad de la
operacién), y la rentabilidad de la inversion,
Seguidamente manifiesta su voluntad de con-
tratar, mediante la formulacion de una oferta
que contenga los elementos esenciales del
contrato, y solo si esa oferta es aceptada por el
destinatario —tomador—, adquiriendo el com-
promiso irrevocable de tomar el uso y goce de
los bienes, procede a la compra.%®

2. Perfeccion.

Se opera con el consentimiento (hay acuer-
do cuando el tomador acepta la oferta formu-
lada por el dador).®’!

3. Ejecucion.

Se inicia con la compra, por parte del da-
dor, del bien objeto del contrato. Firmado el

1975, p. 29, afirma que la causa del leasing es garantizarle al

tomador la utilizacién de un bien, como si fuere el propietario, durante un plazo minimo y a un precio fijo por adelantado; asegurar a la
sociedad de leasing el cobro de un importe o0 monto por concepto de renta, durante un lapso determinado, denominado periodo forzo-

80 irrevocable.
87.

V. RODRIGUEZ AZUERO, S., op. dit.,, p. 494 y ESCOBAR GIL, Rodrigo, op. ai., p. 42.

89.

90.
91,

_ Se trata de una oferta (declaracién unilateral de voluntad), por medio de la cual, el proveedor manifiesta su voluntad de contratar, ¥ el

Ordenamiento Jurldico le impone la obligacién de no revocarla antes del término de la expiracién, con el fin de poder el destinatario de-
liberar si acepta o rechaza la oferta. No se trata de una opcién o promesa unilateral de venta, pues la misma es un contrato preliminar
que le irppono a las partes la obligacién de otorgar un contrato posterior —definitivo—. Rechazamos las tesis que explican esta subfa-
se acudiendo al contraio de mandalo: a) que el lomador acttia como mandatario del dador, y la gestion consiste en negociar las condi-
cior}es del contrato de' compraventa; lo cual es inadmisible en esta fase pues dador y tomador no han entrado en contacto; b) el dador
actia como mandatario del tomador —mandante— en la compra del bien, pues aun en el mandato sin representacién los efectos jurl-

dicos patrimoniales caen en cabeza del mandante, y evidentemente el tomador no ad i sion
de su compra. V. COILLOT, J., op. ait., pp. 131-132. Svigifisd J propieded dul Ben e la T

La solicitud debe contener la identidad de la empresa o i i i i i
! ’ } ) persona que solicita el leasing; descripcién de los bienes a adquirirse (caracte-
risticas, destino y ventajas), precio y forma de pago; plazo de entrega y proveedor a quien se le adquiere.

V. DE NOVA, G., op. dit., pp. 24-26. ESCOBAR GIL, Rodrigo, op. dit., pp. 48-49.
Es preferible que se instrumente por escrito para efectos ad probationem.



contrato, el dador acepta por su cuenta la ofer-
ta del proveedor. De seguido, expondremos los

derechos y obligaciones de las partes, como
parte de esta fase ejecutiva.®?

lll. EFECTOS DEL CONTRATO

A. Obligaclones y derechos del dador.

1. Obligaciones.

Dada la vocacion y especializacién finan-
ciera del dador las obligaciones del mismo se
simplifican al maximo, ademas de desplazarlas
a otros sujetos intervinientes en el esquema
contractual: al proveedor (obligacién de entre-
ga, garantias de eviccion y vicios ocultos), o
bien al tomador (obligacién de mantenimiento).

a) Comprar el bien: esta es la principal
obligacidn del dador, pues la asume en forma
plena y total. Debe adquirir no cualquier bien,
sino el previamente escogido por el tomador, y
a un proveedor en concreto. En virtud de esta
compraventa, el proveedor queda vinculado
definitivamente al contrato (pues el dador le
transfiere las obligaciones de entrega y garan-
tia). Para que el tomador exija la entrega e
instalacion del material, es necesario que pa-
gue el precio. Hecho eso el dador ha financia-
do la operacién, y la entrega depende del pro-
veedor.®

b) Velar por la entrega: La entrega del
material, depende del pago oportuno del precio
de la compraventa por parte del dador. Conse-
cuentemente, el dador debe velar porque el
proveedor cumpla, para con el tomador, con la
obligacién de la que es acreedor.%

c¢) Mantener al usuario en el goce y disfru-
te durante el término inicial: El usuario tiene el
derecho de servirse del bien en forma tranqui-
la y pacifica, por eso el dador debe abstenerse

92.V. COILLOT, J., op. dt., pp. 139-140.

de cualquier acto que perturbe, menoscabe o -
altere la explotacién econdmica del equipo y su
posesidn (se aplican analégicamente las reglas
del arrendamiento de los arts. 1133, par. 2°
y 1135C.C.).%

d) Respetar la opcién de compra: ésta_es
un derecho fundamental del usuario, por lo que-
el dador debe respetar el precio de ésta, plazo
concedido para su ejercicio y permitir 1a libre
decisién de aquél.% T

2. Derechos.

El dador tiene los siguientes derechos:
inspeccién y publicidad, el primero, para evitar
la utilizacién abusiva, y el segundo, para iden-
tificar la propiedad de los bienes; percibir el
canon pactado; exigirle al tomador otorgue una
garantia que asegure el bien contra todo ries-
go; percibir el valor residual, si el tomador ejer-
cita la opcion de compra; resolver el contrato,
en caso de inejecucién de las obligacione?
(v.art. 1140y 1147 C.C.).¥

B. Obligaciones y derechos del proveedor\

1. Obligaciones.

a) Entrega del bien: Al tratarse de una
compraventa mercantil con la entrega, el pro-
veedor le transfiere la titularidad al dador y le
cede la utilizacién y disfrute al tomador.

La entrega por el proveedor, obedece a
que el dador es acreedor y deudor de esa obli-
gacién, ademas le son entregados al tomador,

93. V. RODRIGUEZ AZUERO, S., 0p. Git., p. 507. COILLOT, J., op. cit., pp. 153-154. LINARES BRETON, S., op. ait, p. 28y ESCOBAR

G, R, op. at, p. 72.

S4.V. ESCOBAR GIL, R., 0p. dit,, p. 73 y BLAS MARRUPE, J. y ROCCO, M., op. ., p. 1916.

95. V. ESCOBAR G, R., op. ait,, p. 73.
96. Loc. o, v. DE NOVA, G., op. at, pp. 26-31.

97.V.CORSI, L., op. dit., pp. 284-285 y OLVERA DE LUNA, O., op. dit., p. 179.

.
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por cuanto su vocacién técnica le permite exi-
gir con mejor criterio las garantias y responsa-
bilidades, nacidas de la entrega e instalacion
del material (el tomador debe, normalmente,
firmar dos actas de conformidad: de las carac-
teristicas del equipo con lo pedido, y del buen
funcionamiento, pues asume los riesgos de la
entrega). En caso de incumplimiento de la en-
trega, por mora en el pago, el tomador puede
solicitar la resolucién o ejecucion forzosa, enla
situacién opuesta, se le ceden los derechos del
dador contra el proveedor moroso. En cuanto al
lugar, momento y gastos de entrega, salvo
pacto expreso, se aplican las reglas de la com-
praventa.®®

b) Garantias: El tomador, por un pacto
expreso con el dador, adquiere los derechos y
acciones frente al proveedor. Lo que se expli-
ca en cuanto el tomador tiene la competencia
técnica necesaria para determinar, al momen-
to de la entrega, si el bien se ajusta a las carac-
teristicas prefijadas, si es idéneo para el logro
de la rentabilidad, etc.

El dador, por su vocacion financiera, tiende
a exonerarse de la garantia, por haber adquiri-
do el bien de buena fe, y no haberlo tenido
antes en sus manos. Al no ser de orden publi-
co, las normas sobre las garantias, bien puede
el dador exonerarse o limitar el alcance de las
mismas.%

La primera garantia debida por el provee-
dor es la de los vicios ocultos; en las situacio-
nes donde media un vicio de este tipo, el toma-
dor no puede dirigirse contra el dador, si éste
se ha exonerado de tal responsabilidad, por
contar el tomador con los medios técnicos para
percatarse de ellos.'® De no ser asi, el dador le
debe al tomador las garantias de los articu-

8. V. COILLOT, J., op. dit,, pp. 154-155.
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los 1133 y 1134 del Codigo Civil los cuales
prevén la resolucién y la disminucién del precio
(quanti minoris), ante los vicios ocultos al cele-
brarse el contrato o sobrevenidos.

En los casos en que el dador se exonera
de esa garantia, transfiriéndole al tomador las
que tiene frente al proveedor (vendedor), se
aplicarian las normas de la garantia en la com-
praventa. Pudiendo el tomador ejercer frente al
proveedor la accion redhibitoria. Empero, en
nuestro Ordenamiento Juridico, esta accién no
se encuentra regulada, asi el articulo 1082 del
Cédigo Civil prevé una accion de nulidad o
anulabilidad relativa que opera cuando media
el error como vicio de la voluntad, no obstante
los articulos 450 y 467 del Cédigo de Comercio
establecen una accién de repeticién que se
asemeja mas a la redhibitoria. En todo caso,
podria el tomador demandar al proveedor por
incumplimiento contractual, por entregar un
bien que no cumple su funcién normal y distin-
to del pactado (articulos 692, 693, 701, 702,
704 y 764 Cédigo Civil). Desde luego, nada
impide que las partes, ante la presencia de
esos vicios, pacten esa accion.

La segunda garantia es la de eviccion,
normalmente el proveedor, en calidad de ven-
dedor, le garantiza directamente al dador, e
indirectamente al tomador, la transferencia libre
y sana del dominio del bien (goce pacifico), y
que no va a ser privado del mismo, por accion
de un tercero o sentencia judicial.

Esta garantia es la prevista en los articu-
los 1034 a 1042 del Cédigo Civil, en tales casos
la responsabilidad del vendedor se traduce en
una obligacién de indemnizar variable en inten-
sidad segun medie buena o mala fe. En los
casos de eviccién parcial el tomador puede

99. V.ESCOBARGN, R., op. cit., p. 74.y COILLOT, J., op. dit., p. 75y 161.

100. E! Tnbur:l Superior puertorriquefio, recientemente resolvié un asunto en el cual determind la validez de la cldusula contractual en la
::;:1 ;:" pc:)rnyd il:rr::'d:f pactan |a exoneracion de responsabilidad por aquél, ademas de permitirle a éste valerse de todas las garan-
e T 02!0 011_ ptf)oveodor. fabricante o vendedor. Tal razonamiento lo hizo con fundamento en un articulo similar al 1022
i jus.uf c‘: d" unal considerd las dausu!as de exclusion y extension de garantlas como tipicas del contrato de arren-
Pty s ; bm' ndolas en cuanto el dador deviene propletario a peticién, y en interés del tomador. V. MENDOZA MENDEZ,
p 071_,072 # To ol arrendamiento financiero, Revista Juridica de la Universidad de Puerto Rico, vol. LI, No. 3, 1983

. - V. en igual sentido COILLOT, J., op. cit., p. 157 y SANCHEZ MEDAL, Ramén, De los contratos civiles, México, Porria,

8? edicion, 1888, pp. 180-181,




optar entre la indemnizacién proporcional a la
pérdida o 1a resolucion del contrato, si la parte
respecto de la que fue vencido es de tal impor-
tancia en relacioén con el todo, que sin ella no
hubiere realizado la adquisicion (art. 1041 C6-

digo Civil).

C. Obligaciones y derechos del tomador.

1. Obligaciones.

a) Escoger el bien: No constituye una obli-
gacién en sentido estricto, pero el dador no
adquirira el bien, en tanto el tomador no se obli-
gue a tomar el uso y goce, cComo consecuencia
de haberlo escogido. La colaboracién entre
dador y tomador, se da en la escogencia técni-
ca del bien y la financiacién del mismo.

b) Constancia de la conformidad en la en-
trega: El dador sustituye su derecho a la entre-
ga con la obligacién de la misma naturaleza del
proveedor, por lo que el dador, debe hacer
constar su conformidad con la entrega y condi-
ciones de funcionamiento y estado del equi-
p°_101

c) Uso y goce del bien segun los términos
del contrato: El bien debe utilizarse ajustando-
se a los términos del contrato, su naturaleza,
funcién y destino. El destino, se precisa por la
obligacion de usar el bien conforme a los impe-
rativos técnicos y usos profesionales, siguien-
do las instrucciones del proveedor. La explota-
cién del bien debe ser racional, como la de un
“buen empresario”, sin cambiar el destino.indi-
cado en el contrato. En consecuencia, el uso
adecuado excluye su cesién a terceras per-
sonas (v. gr. subarriendo). Al tomador, se le
prohibe toda modificacién en la utilizacion o
funcionamiento y desprendimiento del bien

101. V. RODRIGUEZ AZUERO, S., op. dit., p. 505.
102.
103.
104,
105.

V. bldem, pp. 77-78.
V. ibldem, p. 79.

1975, pp. 23-24.
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V.ESCOBAR GIL, R., op. dit,, p. 79. En Francia por disposicién del decreto No. 72-665 del 4 de juli
de brindarle publicidad al contrato de “credit-bail mobilier”, por ser el leasing financiero una operaci
crear una apariencia de solvencia susceptible de engafiar a terceros dispuestos a entrar en
impone ofrecer un panorama claro del patrimonio real, sobre todo si se trata de una persona jurid
L obligaton de publier les contrats de crédit-bail mobilier et son application dans le temps, Recueil Daloz Sirey, Parls,

(v. arts. 1137, 1138 en relacién 1140 Coédigo
Civil).102

d) Pagar el precio o canones: Es una obli-
gacién de dar, durante el término del contrato y
por la utilizacién del bien. El precio est4 integra-
do por varios rubros: costo del bien o importe
de la inversién, remuneracion del capital, gas-
tos generales de administracién, y un margen
de utilidad o beneficio para el dador. Ese valor,
se paga durante el término del contrato, y se
divide en canones periédicos, siendo exigibles
usualmente por mes.'®

e) Mantenimiento de los bienes: Hay aqui
un desplazamiento de obligaciones propias del
arrendante (arts. 1129 y 1130 Cdédigo Civil: le
corresponden al arrendante las reparaciones
ordinarias y necesarias), pues le corresponde
al tomador.1%

f) Permitir la inspeccién y publicidad: Deri-
van del derecho de propiedad del dador sobre
el bien, pues debe verificar si existen abusos en
la utilizacién del mismo, por eso controla el
mantenimiento y utilizacién del equipo, pudien-
do hacer recomendaciones acerca de su uso y
reparaciones. Para efectos de publicidad fren-
te a terceros, el dador obliga al tomador a
mantener con letra visible e inalterable una
placa o distintivo, especificando su titularidad
sobre el bien.'%s

g) Contratar seguros: El dador le exige al
tomador un seguro contra todo riesgo, para
recuperar el importe invertido, en caso de pér-
dida del bien. No obstante, el dador suele asu-
mir los riesgos de funcionamiento del material.
En ocasiones, se pacta que ante la destruccion
del bien por caso fortuito o un tercero, el toma-
dor debe seguir pagando el precio; situacion

V. COILLOT, J., op. dit., p. 158, CORSI, L., op. dit,, p. 285 y ESCOBAR GIL, R., op. git., p. 77.

o de 1972 se impuso la obligacién
6n contablemente neutra, podria
relacion con el tomador, entonces, se
ica. V. LUCAS DE LEYSSAC, Claude,
29 janvier, No. 5,



inadmisible por atentar contra la interdepen-
dencia de las obligaciones en los contratos bi-
laterales, pues la imposibilidad de ejecucién
extingue la obligacién afectada y la correla-
tiva (v. art. 834 Cédigo Civil); en todo caso las
cosas perecen para su duefio.'%®

h) Informar de los actos perturbatorios de
terceros: El dador tiene derecho de tomar las
medidas necesarias para el reconocimiento de
su titularidad dominical sobre los bienes, por lo
que el tomador debe comunicarle cualquier
accién que intente un tercero en contra de los
mismos. En esa misma medida, el tomador no
puede gravar los bienes entregados.'?’

i) Restituir el bien: Al vencimiento del térmi-
no inicial fijo, debe devolver el bien, en caso de
no celebrarse un nuevo contrato en condicio-
nes distintas o de no ejercer la opcién de com-
pra. El bien debe restituirse en buen estado
(v. art. 1144 Cédigo Civil), salvo el deterioro
normal derivado de su uso y goce. Son los gas-
tos de restitucién, desmontaje y reinstalacion a
-cargo del tomador.'%®

2. Derechos.

a) Exigir el uso y goce del bien: El tomador
puede exigir la entrega del bien para su explo-
tacién econémica (utilizacion).

b) Clausula de extensién o subrogacion de
garantias: Por la vocacién financiera del dador,
las garantias debidas por el proveedor son
transferidas al tomador.'®

c) Celebraciéon de un nuevo contrato: El
tomador puede contratar de nuevo, transcurri-
do el término inicial se supone la amortizacion
de los bienes, los cuales tienen un valor resi-
dual, de esta manera se pactard un nuevo
precio inferior al inicial cuyos componentes

seran las utilidades esperadas y la recupera-
cién del valor residual. Aun cuando se trata de
los mismos sujetos y objeto, en realidad no se

"trata de una prérroga, ampliacién o renovacion,

del término inicialmente fijado, sino de un nue-
vo contrato, pues la relacién juridica sufre
cambios sustanciales reveladores del animo de
extinguir dicho vinculo y sustituirlo por otro nue-
vo."° Hay variaciones sustanciales en el precio,
plazo, bien y consentimiento de las partes. Se
trata de una promesa unilateral de dar en lea-
sing financiero, la cual debe aceptarse en las
condiciones previamente establecidas, y antes
de la expiracién del término inicial.'""

d) Opcion de compra: El derecho optativo
a favor del tomador, nace de la cobertura del
costo del bien por el conjunto de canones pa-
gados durante el término inicial.'"? Esta opcién
de compra es uno de los elementos definitorios
del contrato sub examine, y constituye una tipi-
ca promesa unilateral de contrato aceptada en
cuanto a la fijacién del plazo determinado de la
oferta hecha por el promitente, y en virtud de la
cual, este ultimo, se obliga a celebrar un contra-
to de compraventa, si en un momento definido
el optante decide aceptarla, por lo que consti-
tuye un precontrato o contrato preparatorio
(preliminar). Al celebrarse el contrato de arren-
damiento financiero y formularse la promesa
unilateral del dador, deben estar determinados
los siguientes elementos: a) Precio: recibiendo
en la opcién el nombre de valor residual, sien-
do inferior al comercial pues ya se amortizé. El
mismo, debe estar determinado o ser determi-
nable, para no hacer nugatorio el derecho del
tomador. Debe, también, ser real, pues si es
irrisorio estaremos ante una compraventa simu-
lada a plazos; es necesario formularlo indepen-

106. V. RODRIGUEZ AZUERO, S., op. cit,, p. 503; ESCOBAR GIL, R., op. cit., p. 485; COILLOT, J., op. cit., p. 159 y MENDOZA MENDEZ,

E., op. at, p. 685,
107. ESCOBARGIL, R, op. dit., p. 66.

108. V. ibidem, p. 79y RODRIGUEZ AZUERO, S., 0p. cit,, p. 506. V. DE NOVA, G., op. ait, pp. 31-34.

109. V. MENDOZA MENDEZ, E., op. dit., p. 674.

110. V. ESCOBARGIL, R., op. dit., p. 88. Cfr. con PARRA BORTOT, E., op. ai., p. 67.

111. V.ESCOBARGH, R., op. it p. 89.
112. V. ib/dem, p. 81.
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dientemente del conjunto de canones desem- tualidad del incumplimiento, por parte del toma-
bolsados; b) Cosa: bien dado en leasing; y  dor, puede resolverse, con la obligacién de
c) Plazo: es el periodo fijado por las partes, en  pagar la totalidad de las mensualidades no ven-
el cual el promitente debe mantener su oferta  cidas o buena parte de ellas.'® Su justiticacion,
(unilateralidad) y el usuario aceptaria o no, radica en las dificultades que puede tener gl

suele coincidir con la duracién del periodo ini-  dador para colocar un material demasiado
cial. Eltomador debe ejercitar su derecho opta-  especializado en un mercado pequefio."® En el
tivo antes de la terminacion del contrato.'? tanto el periodo inicial y los cdnones estan

El ejercicio de la opcion de compra, depen-  previstos para amortizar el bien y reportar otras
de de varios factores, tales como el grado de ganancias, la ruptura del contrato para el dador
obsolescencia del equipo, planes de produc- podria tener consecuencias econémicas de-
cion, estrategias de comercializacion y condi-  sastrosas."” El principal problema es determi-
ciones del mercado. nar su monto, pues en la practica, se suele

En el caso de ejercicio de la opcién, elto-  pactar en una suma equivalente a las rentas
mador pasa de mero tenedor a propietario y debidas por el tomador, ademés de devolver el
compensa la obligacion de restitucién con el bien; en otras ocasiones, en lugar de liquidar-
derecho de entrega (v. art. 482, parrafo 2° se la totalidad de los canones por vencer, se
Cddigo Civil). paga una fraccion importante de los mismos.

Si el tomador no ejercita su derecho opta-  La clausula penal, es una liquidacién anticipa-
tivo, debera restituir el bien, y como aldadorno  da de dafios y perjuicios en calidad de multa
le interesa conservar el bien, procedera a su ante el incumplimiento o cumplimiento defec-
venta. tuoso o tardio del deudor (v. art. 708 Cddigo

Civil), esto es, se trata de una garantia acceso-
ria (art. 709 Codigo Civil), convencional y sus-
D. Clausulado accesorio. titutoria (de los dafios y perjuicios). En principio

Las partes suelen pactar una serie de clau- el dador puede exigir la pena o el cumplimien-
sulas accesorias, como la compromisoriay la  to de la obligacién, pero no ambos extremos si-
penal. Esta ultima, tiene especial relevanciaen  multaneamente (arts. 711 Caddigo Civil y 446
el contrato de leasing financiero; ante la even-  Cédigo Comercio).!®

IV. DURACION Y EXTINCION

A. Duracioén. del contrato, si el mismo _no existe, estaremos
- s e . - [ . . .

El término inicial (plazo de duracién del  ante uf arre?ﬁamuent_p_puro y simple u otra fi-
contrato), es uno de los elementos esenciales  gura contractual. Se calcula, en funcién de la

- e

113. V. ibldem, p. 62, RODRIGUEZ AZUERO, S., op. cit., pp. 508-509, COILLOT, J., op. cit.,, p. 170 y LINARES BRETON, S., op. cit,, p. 27.

114, S| @l bien es vendido a un tercero, ¥ se obtiene un precio inferior al residual, el tomador queda obligado a cubrir |a diferencia, por con-
siderarse que no hubo uso normal del equipo; si el precio de venta es superior, el tomador recibe el excedente. V. AVILES PEREZ,
R., op. cit., p. 242: BOLLINI SHAW Y BONEO VILLEGAS, op. ait., p. 263 y RODRIGUEZ AZUERO, S., op. dit,, 509.

115. V. DE NOVA, G., op. ait, pp. 34-39. SILVA-RUIZ, P., op. cit,, p. 537.

116. V. COILLOT, J., op. dit,, pp. 91, 176-177 y CREMIEUX-ISRAEL, D., op. ait., pp. 91-96.
117. V. COILLOT, J,, op. ait., p. 175.

118. El juzgador debe tener en cuenta la recy

peracién de los bienes por el dador (resolucién), y el abono de una determinada suma de dinero
por el tomador, y actuar equitativamen

te, para impedir que el Segundo abone al primero una cantidad excesiva.




vida econémicamente (til del bien y el plazo de
su amonrtizacién.'!® Este término debe ser ex-
presamente pactado y no puede revocarse
unilateralmente por ninguna de las partes.'®

_ Este término inicial fijo, se establece en
interés de ambos contratantes, para el dador
supone la existencia de un lapso minimo indis-
Pensable para la amortizacién de los equipos y
materiales, y para el tomador el término obede-
Ce a un proyecto de financiacién para realizar
sus planes de produccién. Un término desvin-
culado de la amortizacién y la vida til del bien
significa, entonces, un incremento del precio y
un desequilibrio en la rentabilidad.'?

B. Terminacion.

Como todos los contratos, tienen modos de
terminacién normales (expiracién o vencimien-
to del término inicial fijo) y anormales. Dentro
de los segundos, estan: a) revocacion: (acuer-
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do de partes para privar de eficacia el contrato),
la cual se da esporadicamente, por las caracte-
risticas econémico-financieras de nuestro con-
trato;'# b) destruccién de la cosa: En algunas
situaciones se pacta, en clara desventaja para
el tomador, que ante tal situacién, ya sea por el
hecho de un tercero o caso fortuito, no puede
pretender disminucién del precio, clausula
dudosamente valida al establecer un desequi-
librio;'? ¢) resolucién: pudiendo ser legal (pac-
to comisorio tacito, art. 692 Codigo Civil) o
convencional (pacto comisorio expreso, califi-
cando el incumplimiento, y determinando sus
consecuencias). El incumplimiento de las obli-
gaciones del proveedor, resuelve el contrato de
venta, constituyendo ello una condicién resolu-

——————— S ———

toria del contrato de arrendamiento financiero, !

pues para la entrega del bien al tomador es
menester el cumplimiento previo del provee-
dor;'?* d) quiebra del dador o del tomador,'?*
etc. :

CONCLUSION

El leasing financiero es un contrato innomi-
nado mixto por medio del cual se programan in-
tereses merecedores de tutela, que exige e im-
pone, ante su utilizacion creciente en nuestro

118.

medio, una regulacién juridica apropiada, para
evitar las clausulas abusivas y las interpretacio-
nes divergentes en cuanto a su naturalezay ré-

gimen juridicos.

V. ESCOBAR GIL, R., op. cit., p. 62; BLAS MARRUPE Y ROCCO, op. cit., p. 1917. SHUKE TT-BROWN-MOCK, Técnicas financie-

ras para el desarrollo de empresas, México, Ed. Limusa, 1% edicién, 1979, pp. 78-79.

120.
121.
122.

V.ESCOBARGLI, R, op. dit., p. 62.
V. RODRIGUEZ AZUERO, S., op. dit,, p. 409,

carlo en otras manos.
123. V. CENTRO DE LEASING Y FACTORING, op. ait., p. 240.

124.

dria resolverse el segundo contrato.
125.

El efecto de la resolucion del contrato de compraventa entre dador y proveedor respecto al de arrendamiento financiero entre dador
y tomador, no es un aspecto pacifico en doctrina, tal parece que si el incumplimiento no es imputable ni al dador ni al tomador no po-

V. BARREIRA DELFINO, E., 0p. dit., pp. 15-22. V. DE NOVA, G., op. ait., pp. 41-51.

O ———

——

Podrla darse cuando el tomador no desee continuar en la explotacién econémica del equipo y al dador le resulte m4s rentable colo-
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