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INTRODUCCION

El hombre, como ser limitado que es, siente
la necesidad de proteger su vida, sus familiares
y sus bienes de los riesgos que les acechan,
buscando, entre otras cosas, disminuir las
consecuencias econémicas que tales riesgos
puedan traer sobre sus intereses.

Estos riesgos surgen de la incertidumbre
gue tiene el ser humano frente al acaecimiento
de sucesos futuros, los cuales pueden ser
inciertos, es decir susceptibles de ocurrir
0 no, o ciertos, esto es, que han de ocurrir
necesariamente pero se desconoce el momento
en que vayan a acaecer. Asi, a manera de
ejemplo, podemos citar como riesgos inciertos
el robo o el incendio, mientras que constituye
un riesgo cierto la muerte de una persona.

Como se vera en el desarrollo del presente
trabajo, en materia de seguros, cuando estos
riesgos se producen se denominan siniestros,
cuyo acaecimiento trae para el interesado una
serie de pérdidas econdmicas que en muchos
casos no esta posibilitado para cubrir. Es por
esta razoén, que surgio la figura del Seguro,
como un mecanismo ideado para cubrir estas
pérdidas o necesidades. Evidentemente, con el
seguro no se logra evitar los riesgos, sino que
se procura reparar los perjuicios patrimoniales
gue estos riesgos traen consigo.

Siguiendo con la razén de ser del seguro,
podemos apreciar que se trata de una figura
gue nacié de las necesidades surgidas de la
vida misma. De modo que, es evidente que
la cantidad de riesgos que acechan al ser
humano en su diario vivir y en sus relaciones
sociales, es de una variada naturaleza. Es
por esto que, siendo el seguro una figura que
nacié a fin de responder a las necesidades
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practicas del hombre en sociedad, asi como
nos enfrentamos a una inmensa posibilidad
de riesgos, igualmente podemos encontrar
una diversa gama de seguros que se han
ido creando para responder a las diversas
necesidades del ser humano.

Es asi, como con el desarrollo del
intercambio comercial, surgid el Seguro de
Crédito y, especificamente, el Seguro de
Crédito a las Exportaciones, que es el objeto
del presente trabajo.

La actividad exportadora, tradicionalmente
esta determinada por dos elementos
fundamentales: el precio y la calidad. En
términos muy sencillos, podemos decir que
la calidad exige la mejora continua de la
produccidn y el precio, por su parte, constituye
un tipico elemento competitivo. Ahora bien,
en relacion con el precio influyen una serie
de factores més alld del mero valor monetario
del bien o servicio, tales como las facilidades
otorgadas para satisfacerlo, es decir, en
materia de intercambio comercial no interesa
Unicamente el precio, propiamente dicho,
sino también la financiacion, llegando de este
modo a la exportacion a crédito, como una
técnica mas para competir en los mercados
mundiales.

Siguiendo con el desarrollo de las
relaciones  comerciales  internacionales,
apuntado anteriormente, queda manifiesto
como el comercio internacional exige el
surgimiento de mecanismos financieros que
apoyen la compra y venta de servicios y
mercancias en el extranjero.

Uno de los instrumentos fundamentales,
gue se han implementado, para ayudar al
exportador es el seguro de crédito. Pues es
claro que, en toda relacion de exportacion,

existe un riesgo de crédito tipico, cual es el
posible incumplimiento del pago. De esta
manera, el Seguro de Crédito a la Exportacion
tiene como finalidad diluir los efectos de la falta
de pago que puedan sufrir los exportadores.

En el presente trabajo analizaremos las
nociones fundamentales del Seguro de Crédito
ala Exportacion. Paraello, enun primer capitulo
se estudiaran algunos aspectos generales que
nos permitan un mejor entendimiento de esta
figura, asi como sus antecedentes historicos
y las principales caracteristicas este tipo de
seguro.

Finalmente en el segundo capitulo se
analizarda lo referente a la ejecucion del seguro
en estudio, para lo cual se analizaran, en un
primer apartado, los sujetos que conforman
la relacion aseguradora, asi como las
obligaciones de cada uno de ellos, derivadas
del propio contrato de seguro y, en un segundo
apartado, se esbozard el funcionamiento
de este tipo de seguro, de forma tal que el
lector pueda formarse una apreciacién de la
utilidad practica del Seguro de Crédito a las
Exportaciones, en nuestros dias.

De esta manera, con el presente trabajo
se procura establecer un planteamiento
general de las nociones fundamentales que
caracterizan al Contrato de Seguro de Crédito a
las Exportaciones, de modo que constituya un
pequeio aporte para el estudio de esta figura,
que ha sido poco desarrollada en nuestro
medio y que, sin embargo, su utilidad practica
en el comercio internacional es ampliamente
rescatable.
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CAPITULO PRIMERO

ASPECTOS GENERALES DEL SEGURO DE
CREDITO A LAS EXPORTACIONES

CONCEPTUALIZACION
Contrato de Seguro

Resulta necesario precisar ciertos
conceptos fundamentales en materia de
Derecho de Seguros, a efectos de definir el
marco teérico dentro del cual se desarrolla
el Contrato de Seguro de Crédito a las
Exportaciones.

Una primera definicion esencial en
esta materia, es el concepto de Contrato de
Seguro. El término “seguro” etimologicamente
proviene de la palabra “securus”, que significa
confianza, seguridad, certeza. Sin embargo,
es evidente que esta definicidn etimoldgica
no comprende todo el contenido de lo que el
término seguro envuelve.

Se ha definido el Contrato de Seguro
como “un contrato principal y sinalagmatico,
mediante el cual se obliga al asegurador,
dentro de una organizacién sistematica de
su actividad, y a cambio de una determinada
exaccion, a efectuar ciertas prestaciones en el
caso de producirse un suceso incierto previsto
en el contrato.”

Por su parte Vivante, lo define de la
siguiente manera: “el contrato por el que una
empresa constituida para el ejercicio de esa
industria asume los riesgos ajenos mediante
una prima fijada de antemano.”?

1 HERMANNSDORFER, Fritz. Seguros Privados. Editorial Labor S.A: Barcelona-Madrid,Espafia, 1933. P. 4. Citado por
SERRANO SPOERER, Lisandro. El Seguro de Crédito. Editorial Juridica de Chile: Santiago, Chile, 1970. Pp. 5-6.
2 VIVANTE, César. Derecho Comercial. Ediar S.A. Editores: Buenos Aires, Argentina, 1952. Citado por SERRANO

SPOERER, Lisandro. Ob. Cit. P. 6



En resumen, podemos decir que el
contrato de seguro, es aquel mediante el cual
una persona llamada asegurador se obliga,
a cambio de una suma de dinero, conocida
como prima, a indemnizar a otra llamada
asegurado o a la persona que este designe,
de un perjuicio o dafio que pueda causar un
suceso incierto.®

En este mismo sentido, encontramos
la definicibn dada por la Ley del Contrato
de Seguro de Espafa, en su articulo 1, que
establece que el contrato de seguro es “aquel
por el que el asegurador se obliga, mediante
el cobro de una primay para el caso de que se
produzca el evento cuyo riesgo es objeto de
cobertura a indemnizar, dentro de los limites
pactados, el dafio producido al asegurado
0 a satisfacer un capital, una renta u otras
prestaciones convenidas.”

De las definiciones anteriores, podemos
extraer los elementos que conforman este
contrato: el riesgo y la prima, asi como los
sujetos que intervienen en el contrato de
seguro: el asegurador, el asegurado o tomador,
y el beneficiario; figuras que analizaremos con
mayor detenimiento en un apartado posterior,
respecto del Contrato de Seguro de Crédito a
las Exportaciones.

En nuestro Ordenamiento Juridico no
se establece una definicién del Contrato de
Seguros, sin embargo el proyecto de Ley
Reguladora del Contrato de Seguro que se
encuentra en proceso de discusion en la
Asamblea Legislativa de nuestro pais, bajo

N O OB

contrato-seguro/contrato-seguro.shtml.
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el nimero de expediente 16304, si recoge
una definicion del Contrato de Seguro, en su
articulo 2: “El contrato de seguro es aquel
en que el asegurador se obliga, contra el
pago de una prima y en el caso de que se
produzca el evento cuyo riesgo es objeto de
cobertura, a indemnizar el dafio producido al
asegurado, o a satisfacer un capital, una renta
u otras prestaciones, dentro de los limites y
condiciones convenidos.”®

A efectos de profundizar en la
conceptualizacion de este tipo de contrato,
podemos decir que el contrato de seguro
presenta las siguientes caracteristicas, que se
detallan brevemente a continuacion:®

Nominado: En cuanto goza de una
denominacién propia, que lo distingue de
cualquier otro tipo de contrato.

Solemne: El contrato de seguro es solemne,
ya que su perfeccionamiento se produce a partir
del momento en que el asegurador suscribe
la poliza, la firma del asegurador sirve para
solemnizar el acuerdo previo de voluntades
entre las partes contratantes, respecto a los
elementos del seguro.

Bilateral: En razén de que genera
derechos y obligaciones para cada uno de los
sujetos contratantes. GARRIGUES al respecto
sefala : “..el tomador de seguros se obliga a
pagar la primay el asegurador se obliga a una
prestacidn pecuniaria: si bien esta prestacion
esta subordinada a un evento incierto, cual es
la realizacion del siniestro™.”

http://www.monografias.com/trabajos17/contrato-seguro/contrato-seguro.shtml

Reino de Espafia. Ley del Contrato de Seguro. Ley 50 de 8 de octubre de 1980, Espafia.

Republica de Costa Rica. Proyecto de Ley del Contrato de Seguro. Expediente 16304, San José, Costa Rica.

Sobre este tema consultar SERRANO SPOERER, Lisandro. Ob. Cit. Pp. 7-9y http://www.monografias.com/trabajos17/

Oneroso: Es oneroso, porque significa
para las partes un enriquecimiento vy
empobrecimiento correlativos, es decir, existe
reciprocidad de derechos y obligaciones para
ambas partes del contrato.

Aleatorio: Es aleatorio porque tanto
el asegurado como el asegurador estan
sometidos a una contingencia que puede
representar para uno una utilidad y para el
otro una pérdida. Tal contingencia consiste en
la posibilidad de que se produzca el siniestro.

De ejecucion continuada: Por cuanto los
derechos de las partes o los deberes asignados
a ellas se van desarrollando en forma continua,
a partir de la celebracion del contrato hasta su
finalizacién por cualquier causa.

De adhesién: El seguro no es un contrato
de libre discusién sino de adhesion. Las
clausulas son establecidas por el asegurador,
no pudiendo el asegurado discutir su contenido,
tan sélo puede aceptar o rechazar el contrato
impuesto por el asegurador.

En sintesis, podemos decir que de
acuerdo con las definiciones anteriormente
esbozadas, el contrato de seguro, es aquel
contrato mediante el cual una persona llamada
asegurador se obliga, a cambio de una suma
de dinero, conocida como prima, a indemnizar
a otra llamada asegurado o a la persona que
este designe, beneficiario, de un perjuicio
0 dafio que pueda derivarse de un suceso
incierto. De tal manera que la suma objeto de
indemnizacion, que fue pactada expresamente,
sea pagada cuando ocurra el suceso o riesgo
cubierto por el seguro.
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Seguro de Crédito

El Crédito es un elemento fundamental del
desarrollo econémico. Sin €l, la subsistencia del
comercio en nuestros dias, seria sumamente
dificil. No obstante, el crédito encierra siempre
un elemento de riesgo, pues lleva consigo la
eventualidad de pérdida total o parcial de su
importe, en tanto existe la posibilidad de que
el crédito no se pueda hacer efectivo a su
vencimiento.

Por esta razén, se vuelven necesarios los
mecanismos para contrarrestar este riesgo,
pues de lo contrario se obligaria al acreedor a
realizar sus transacciones de contado, lo cual
traeria una evidente restriccién al comercio.

Dentro de los instrumentos ideados
para minimizar los riesgos derivados del
otorgamiento de crédito, encontramos una
modalidad de seguro denominado Seguro de
Crédito, el cual puede definirse como “aquel
gue garantiza al asegurado contra las pérdidas
imprevistas y extraordinarias, superiores a
las cifras determinadas en las poélizas y que
sufriria por el hecho de la insolvencia de los
clientes a los que ha enviado mercaderias a
crédito.”®

“El seguro de crédito en general es
un contrato mediante el cual una persona,
denominada asegurador, en virtud del pago
de una remuneraciéon conocida como prima,
se compromete a indemnizar a otra persona
denominada asegurado, o0 a un tercero,
denominado beneficiario, de la pérdida que

sufra por la falta de pago de su deudor, como

8 GARRIGUEZ, Joaquin. Curso de Derecho Mercantil. Tomo IV. Imprenta Aguirre, Madrid, 1976.


http://www.monografias.com/trabajos17/contrato-seguro/contrato-seguro.shtml
http://www.monografias.com/trabajos17/

consecuencia de la realizacion de alguno de
los riesgos determinados en el contrato.”

Una definiciobn comercial de este tipo
de seguros la encontramos en la pagina de
la compafiia de seguros espafiola Crédito
y Cauciéon: “El seguro de crédito es un
instrumento eficaz al servicio de las empresas,
gue protege sus cuentas comerciales a cobrar
contra el riesgo de mora prolongada y el de
insolvencia de sus clientes compradores,
garantizando con ello uno de sus activos mas
importantes.”

Seguro de Crédito a las Exportaciones

Realizar transacciones comerciales al
exterior supone considerar, entre otras cosas,
el riesgo de insolvencia de la parte compradora.
En el caso de ventas dentro del mercado
nacional, se dispone de informacion mas
accesible respecto de la situacién comercial
del futuro deudor, los mecanismos legales
pueden ser mas efectivos o al menos mas
sencillos de acceder y el seguimiento incluso
es mas eficiente debido a las distancias. Sin
embargo, en el caso de ventas al extranjero
se cuenta con menos posibilidades de obtener
informacion a fin de realizar una acertada
evaluacién del comprador, las gestiones de
cobro y/o acciones judiciales resultan mas
complejas y onerosas, asi como también a la
aplicacién de legislacion internacional en caso
de controversias, entre otras.

Ademas, también los riesgos se agravan
dada la probabilidad de acaecimiento de
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hechos imposibles de prevenir o de controlar
resultantes de catéstrofes naturales o de tipo
politico, los cuales se conocen como riesgos
extraordinarios.

Ante esta situacion de incertidumbre en la
cual se encuentra el exportador, una opcion
gue permite transferir esos riesgos se halla
en el Seguro de Crédito a la Exportacién. En
palabras llanas, un Seguro de Crédito a la
Exportacion protege al vendedor ante ciertos
riesgos que pudieran hacer incobrables los
créditos otorgados a los compradores de otros
paises.'°

El seguro de crédito a las exportaciones es
un tipo de seguro de crédito y se define como
“...aquella modalidad de seguro en que siendo
un instrumento de cooperacion con el comercio
exterior, una de las partes, el asegurador,
especializada en la celebracién sistematica y
en gran escala de estos contratos, se obliga
a pagar al asegurado o a un tercero, previo el
examen de la clientela o del pais de destino, un
porcentaje de pérdida neta definitiva derivada
del incobro de los créditos comerciales
incluidos en el seguro, en virtud de las causas
y en las condiciones previstas en la péliza, a
cambio de una prima o precio.”**

Asimismo, se ha definido el Seguro de
Crédito a las Exportaciones de la siguiente
manera: “El Seguro de Crédito a la Exportacion
es un mecanismo de coberturas que protege a
los exportadores contra los Riesgos Ordinarios
y Extraordinarios del Comercio Internacional,

9 BENITEZ DE LUGO, Luis. Tratado de Seguros. Instituto Editorial Reus: Madrid, Espafia, 1955. Citado por SERRANO

SPOERER, Lisandro. Op. Cit. P. 41

10 EIl Seguro de Crédito de Exportacion, Revista de Seguros, Santiago de Chile, Editorial Universitaria, S.A., 1967, pp.
7-8. Citado por CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. El nuevo Orden Juridico del Contrato de
Seguro de Crédito a las Exportaciones el Caso de Costa Rica. San José, Tesis para optar por el grado de Licenciados
en Derecho, Facultad de Derecho de la Universidad de Costa Rica, 1994, p.1

11 Cf. http://comex.infobaeprofesional.com/adjuntos/documentos/02/0000297.pdf

permitiendo a los mismos resarcirse de
los dafios ocasionados por determinados
acontecimientos que pudieren impedir el cobro
0 recuperacién de los créditos acordados a
sus compradores en el exterior.”*?

Las definiciones anteriores, comprenden
los elementos fundamentales del Contrato de
Seguro de Crédito a las Exportaciones*s:

En la relacion aseguradora participan
principalmente dos sujetos: el asegurador y
el asegurado. Eventualmente puede intervenir
un tercer sujeto, denominado beneficiario, en
aquellos casos en la que indemnizacion a
pagar en virtud del acaecimiento del siniestro
es a favor de un tercero.

El asegurador y el asegurado se
obligan, principal y respectivamente, al
pago de la indemnizacion y de la prima
correspondientes.

Procede pagar la indemnizacion en
aquellos casos en que la falta o imposibilidad
de pago de los créditos en el extranjero, sean
consecuencia de la realizacion de algunos
de los riesgos convenidos en el contrato de
seguro.

En conclusién, en virtud de la posibilidad
de que acontecimientos comerciales, politicos
o catastroficos imposibiliten el pago del precio
de las exportaciones, los exportadores pueden
acudir a la formalizacibn de un contrato de
seguro de crédito a las exportaciones, a fin
de que el asegurador asuma los riesgos
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derivados del incumplimiento en el pago en la
compraventa internacional.

Antecedentes Histdricos

La historia del seguro se remonta a las
antiguas civilizaciones, donde se utilizaban
practicas que constituyeron los inicios de
los actuales sistemas de seguros. Una de
las formas mas antiguas de seguros fue
desarrollada en Babilonia y en India, y que
es conocida bajo el nombre de Préstamo a
la Gruesa, en virtud del cual, el duefio de un
barco tomaria prestados los fondos necesarios
para financiar una aventura maritima. Si el
barco o la carga se perdia durante el viaje,
el préstamo se entenderia como cancelado,
mientras que si la aventura resultaba exitosa
el duefio del barco debia pagar al prestamista
un premio. Vemos como en esta primera
figura, el prestamista asumia el riesgo de la
aventura, lo cual innegablemente es un primer
antecedente del contrato de seguro.

Ahora bien, para efectos del presente
trabajo nos limitaremos a resefiar brevemente
el nacimiento y el desarrollo del seguro de
crédito a las exportaciones4.

Se considera que el seguro de crédito a
las exportaciones es uno de los mas recientes
ramos de seguros. Nacioé en Inglaterra en el
siglo XVIIlI, mediante contratos esporadicos
celebrados por la compafiia Lloyd, sin embargo
la experiencia fue negativa por lo que la figura
desaparecié hasta el fin de la Primera Guerra
Mundial.

12 Jiménez de Parga Cabrera (Rafael), El seguro de crédito a la exportacién, Madrid, Espafia, Editorial Tecnos, S.A.,
1965, p. 134. Citado por CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P.2

13  http://www.primeraexportacion.com.ar/doc/capacit/docs/0020.php

14 CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. Pp. 2-3


http://comex.infobaeprofesional.com/adjuntos/documentos/02/0000297.pdf
http://www.primeraexportacion.com.ar/doc/capacit/docs/0020.php

A finales del siglo XIX y principios del
siglo XX, con el surgimiento de los Estados
Unidos como potencia econdémica mundial,
y como consecuencia de su expansion en
las operaciones internacionales, se inicia
un proceso de blsqueda de soluciones al
problema que representaban los riesgos
crediticios. Es asi como en 1889, nace el
United States Credit System of New Jersey,
que fue la primera institucion en ofrecer el
seguro de crédito a las exportaciones.

En esta misma época, igualmente
en Inglaterra aparecen otras compaiias
aseguradoras desarrollando esta modalidad
de seguro, tales como la Ocean Accident
and Guarantee Corporation, Ltd. y la Excess
Insurance Company.

Después de la Primera Guerra Mundial
se incrementé la actividad economica
internacional y en consecuencia aumentd la
concesion de créditos para las transacciones
internacionales. Es en este momento, en
que reaparece el seguro de crédito a las
exportaciones, como mecanismo a favor de
los exportadores para enfrentar los riesgos
derivados del cobro de sus créditos.

El impulso de este seguro surge como
parte de una creciente politica de incentivar
el comercio exterior, con una especial
participacion del Estado, desarrollandose
una figura mixta en la que se combinaba
la participacion del Estado con la iniciativa
privada.

Dentro de las condiciones que promovieron
el surgimiento de este seguro cabe mencionar
la creciente cooperacién internacional, el
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desarrollo del comercio exterior a gran escala,
la produccién excesiva frente a la demanda
interna de cada pais y, en general, la politica
creciente de llevar el comercio a nivel
mundial.

No obstante lo anterior, también se
presentaron algunos factores que dificultaron
el desarrollo del seguro de crédito a las
exportaciones, tales como las altas cargas
fiscales, el proteccionismo brindado a la
producciéon nacional en varios sectores, asi
como el temor de los mismos exportadores
en la implementacion de nuevas instituciones,
incluyendo el seguro en estudio.

En razon de lo anterior, no es sino hasta
después de la Segunda Guerra Mundial,
cuando este seguro toma fuerza, por la
necesidad de restablecer los problemas
econdémicos de la época. Es asi como los
paises industrializados establecieron agencias
gubernamentales para proveer facilidades
de crédito a sus exportaciones, con el fin de
protegerlas de la inestabilidad econdémica y
financiera de los paises en vias de desarrollo
al que se dirigian tales exportaciones.

Desde esta época, el seguro de crédito alas
exportaciones havariado y se ha perfeccionado
considerablemente, convirtiéndose en un
instrumento de fomento de las exportaciones.
Sin embargo, los expertos en materia de
seguros afirman que “.. a pesar de haber
transcurrido ya numerosos afios desde su
establecimiento, y de practicarse a gran
escala, se considera que esta actividad adn
no esta enteramente madura y es todavia una
rama experimental en el campo del seguro.”®

15  Sobre este tema Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 110-115

Naturaleza Juridica

En lo referente a la naturaleza juridica
del seguro de crédito a las exportaciones, es
claro que las normas que regulan esta materia
contienen preceptos tanto de Derecho Publico
como de Derecho Privado.

En general se afirma en doctrina, casi en
forma unanime, que el seguro de crédito a las
exportaciones en su modalidad de garantizar
los riesgos comerciales es, en esencia, una
figura de Derecho Privado. No podria decirse
lo mismo del seguro que garantiza los riesgos
politicos y extraordinarios. Ello, puesto que
algunas de las soluciones que se adoptan en
los contratos con el fin de garantizar los riesgos
politicos y extraordinarios, parecen asimilarse
més a una medida econdmica arbitrada por el
Estado, que a un contrato de seguro.*®

Como ejemplo de lo anterior, cabe
citar el caso de Argentina, pais en que
opera la Compaiiia de Seguros de Crédito
a la Exportacion S.A; constituida por 141
compafiias aseguradoras del sector privado
y publico. Esta compafiia asume los Riesgos
Ordinarios por cuenta propia; o sea aquellos
riesgos derivados de la insolvencia comercial
o incumplimiento en el pago; mientras
que para los Riesgos Extraordinarios esta
compafiia tiene un contrato celebrado con el
Estado Nacional actuando como Mandataria
del mismo en la gestién y en la administracion
de este tipo de seguros. Es decir que; es el
Estado Nacional el que cubre los Riesgos
Extraordinarios.’
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Continuando con el andlisis de Ila
naturaleza juridica del contrato en estudio,
puede afirmarse que, en virtud de estar
concluido por un comerciante y tener como
objeto el aseguramiento de bienes de comercio,
concretamente, los créditos concedidos a los
compradores extranjeros, este contrato puede
catalogarse como de naturaleza mercantil.*®

Caracterizacién Del Seguro De Crédito A
Las Exportaciones

Caracteristicas del Seguro de Crédito a las
Exportaciones

Las caracteristicas del Seguro de Credito
a las Exportaciones, siendo una modalidad de
contrato de seguro, en términos generales,
son las mismas del Contrato de Seguro, a
saber®:

Bilateralidad

El contrato de seguro de crédito a las
exportaciones adquiere ese caracter, al igual
que todos los contratos de seguros, puesto
que impone a las dos partes obligaciones
reciprocas. Concretamente, el asegurador
se compromete a indemnizar si se produce
la pérdida como consecuencia del siniestro,
a saber, la falta de pago de los créditos
concedidos a compradores de otros paises.
Asimismo el asegurado, para tener derecho a
la indemnizacién consecuente, debe pagar una
prima y cubrir otros cargos, tanto al suscribir el
contrato como durante la vigencia de éste.

16 VARGAS PIZARRO, Carlos. Tutela Juridica del Seguro de Crédito a las Exportaciones. Citado por CANAS COTO,
Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 115

17 Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 4-5

18 Cf. http://lwww.primeraexportacion.com.ar/doc/capacit/docs/0020.php

19 VARGAS PIZARRO, Carlos. Tutela Juridica del Seguro de Crédito a las Exportaciones. Citado por CANAS COTO,

Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 8.


http://www.primeraexportacion.com.ar/doc/capacit/docs/0020.php

Onerosidad

El contrato de seguro de crédito a las
exportaciones es considerado un contrato
oneroso, por cuanto ambas partes de la
relaciéon soportan un sacrificio econémico.

En elmismo sentido, es un contrato oneroso
porque tiene por objeto la utilidad de ambos
contratantes, gravandose cada uno a beneficio
del otro; el asegurador con la obligacién
condicional de pagar la indemnizacion y el
asegurado, con la obligacion de pagar la prima.
En efecto, para el asegurador es un negocio
lucrativo y para el asegurado representa la
ventaja de que transfiere los riesgos contra los
cuales se asegura.

Aleatoriedad

En cuanto ala aleatoriedad o no del contrato
de seguro de crédito a las exportaciones,
existen posiciones encontradas en doctrina.

En este sentido, hay quienes sostienen
gue el caracter aleatorio del contrato de seguro
de crédito a las exportaciones es indiscutible,
por cuanto en las relaciones exclusivas entre
el asegurado y el asegurador existe una
oportunidad de ganancia o de pérdida para
ambos, partiendo de que se hagan realidad
0 no los riesgos comerciales, politicos o
catastréficos sobre los cuales se pacto el
seguro.

Nuestra legislacion civil, sin discusion
al respecto, clasifica expresamente a los
contratos de seguros en general dentro del
capitulo referente a los contratos aleatorios,
segln se dispone en el articulo 1410 del
Cddigo Civil, por lo que el seguro objeto de
este estudio se encontraria dentro de esta
categoria de contratos.
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Sin embargo, para alguna parte de la
doctrina, el contrato de seguro de crédito a
las exportaciones no constituye un contrato
aleatorio para el asegurador, por cuanto le es
perfectamente posible calcular el costo de las
primas para que su negocio le resulte lucrativo.
De la misma manera, para el asegurado
tampoco se trata de un contrato aleatorio.
En efecto, el seguro es un contrato de mera
indemnizacion y no puede ser jamas ocasién
de una ganancia para el asegurado.

En razén de lo anterior, otros autores
consideran que el contrato de seguro de
crédito a las exportaciones es un contrato
conmutativo por las siguientes dos razones:
primero, la prestacion del asegurado, es decir,
pagar la prima, es la causa y el equivalente
de la prestacion del asegurador, cual es pagar
la indemnizacién en caso que se produzca el
siniestro, y viceversa; y segundo, el contrato
en estudio es conmutativo en el tanto sea
considerado en forma global, puesto que el
riesgo no se basa en la posicion individual de
un deudor, sino en la de grupos numerosos
de deudores. De esta manera, el riesgo es
perfectamente calculable, no siendo ese el
caso de los contratos individuales en que se
asegura una Unica transaccion.

Solemnidad

En cuanto a la caracteristica de
solemnidad del contrato de seguro de crédito
a las exportaciones, al igual que los diferentes
tipos de seguros en general, se requiere que
el contrato de seguro para su validez debe
de constar por escrito y lo acreditara la poliza
respectiva.

Enigual sentido, se ha dicho que el contrato
de seguro de crédito a las exportaciones es
solemne y formal, requiriéndose que para la

materializacion de su existencia, conste por
escrito en un documento que se denomina
poliza.

Ejecucién continuada o de tracto sucesivo

Se considera que el contrato de seguro
de crédito a las exportaciones es un contrato
de ejecucion o de ftracto sucesivo, porque
las obligaciones de las partes se cumplen de
manera continuada. En efecto, aparte de pagar
las primas, el asegurado debe cuidar de las
cosas como un buen padre de familia y estar
continuamente previendo el acaecimiento
del siniestro; debe, en fin, ejecutar una serie
de actos y cumplir con ciertas obligaciones,
segln las diferentes etapas de la relacién
aseguradora. El asegurador, por su parte, no
s6lo se obliga a asumir el riesgo, sino también
a tomar una serie de medidas que mantengan
su capacidad econémica y su aptitud para
cubrir oportunamente las indemnizaciones.

Buena fe

Se considera la principal caracteristica
del contrato de seguro de crédito a las
exportaciones, debido a las peculiaridades
de este negocio juridico. La buena fe en
el contrato de seguro de crédito a las
exportaciones implica un deber de informacion
que corresponde al tomador del seguro en
relacion con la entidad aseguradora, acerca
de las circunstancias que puedan dar lugar a
la valoracion del riesgo. En el mismo sentido,
el asegurador no esti eximido de actuar con
buena fe, tanto al ejecutar sus deberes como
a la hora de interpretar la péliza.

Contrato de Adhesion
El contrato de seguro de crédito a las

exportaciones es considerado un contrato de
adhesion, por cuanto en él, al igual que en
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todos los contratos de seguros, el asegurado
se limita a aceptar, en forma libre y consciente,
las condiciones generales establecidas por el
asegurador.

En este orden de ideas, el seguro es, en
términos generales, un contrato de adhesion,
puesto que las compafilas aseguradoras
celebran sus contratos por medio de polizas
pre-impresas, en las cuales hay una parte
fundamental denominada Condiciones
Generales, que no admite otras estipulaciones
mas que las que estan ahi previstas. Lo
Unico susceptible de libre discusién son las
denominadas Condiciones Particulares, en las
gue se incluyen disposiciones tales como la
cosa asegurada, monto del seguro, duracion
del contrato, etc.

En relacibn con esta caracteristica
del contrato de seguro revisten especial
importancia las regulaciones en nuestro
ordenamiento  juridico sobre clausulas
abusivas en los contratos de adhesion,
las cuales son igualmente aplicables a los
contratos de seguro, incluyendo al objeto de
nuestro estudio, es decir al seguro de crédito a
las exportaciones.

En este sentido, el articulo 1023 del
Cadigo Civil establece un listado de clausulas
contractuales cuya nulidad puede ser
reclamada por la parte afectada (en nuestro
caso el asegurado adherente):

“... A solicitud de parte los tribunales
declararan la nulidad absoluta de las siguientes
cldusulas contractuales:

a)...

b)...

C)...

d) La de reenvio a una ley extranjera para
aplicarla a la ejecucion o interpretacion



del contrato, con el fin de impedir que rijan
los preceptos nacionales que protegen al
consumidor;

e) Las que excluyen o restringen el derecho
del comprador o adherente para recurrir a
los tribunales comunes;

f) Las de renuncia por el comprador o
adherente al derecho de rescision del
contrato en caso de fuerza mayor o en
caso fortuito;

k) La que imponga al comprador o adherente
plazos excesivamente cortos para formular
reclamos al vendedor u oferente;

...
m) La que excluya o limite la responsabilidad
del vendedor u oferente;

n) La que faculta al vendedor u oferente
para sustraerse de sus obligaciones
contractuales, sin motivo justificado o sin
la contraprestacion debida;

0) La que establezca renuncia del comprador
o adherente a hacer valer sus derechos
por incumplimiento del contrato o por
defectuosa ejecucion de éste;

p)...

g) Las que autoricen al vendedor u oferente
para aumentar unilateralmente el precio
fiiado en el contrato, sin conceder al
comprador o adherente la posibilidad de
rescindirlo;

r) Las que permiten al vendedor u oferente
o al prestatario de un servicio, eximirse de

68

responsabilidades para que sea asumida
por terceros;
s)...”

Ahora bien, sobre la nulidad establecida
en el articulo 1023 antes citado, si bien este no
es el tema de este trabajo, cabe destacar que
de la norma transcrita surge el cuestionamiento
sobre si realmente se trata de una “nulidad
absoluta” como se dispone en dicha norma.
Pareciera mas bien tratarse de una “nulidad
relativa” considerando que Unicamente puede
ser declarada a solicitud de parte.

Adicionalmente, el mencionado articulo
1023 establece una disposicién general para
solicitar la nulidad de cladusulas abusivas en
este tipo de contratos, segln se dispone en
el parrafo tercero: “Toda persona interesada
u organizacibn representativa de los
consumidores podra demandar la nulidad de
las clausulas abusivas de los contratos tipo o
de adhesion enumeradas en este articulo.”

Por otra parte, la ley de Promocion
de la Competencia y Defensa Efectiva del
Consumidor, nimero 7472, en su articulo 42,
igualmente establece la nulidad de las clausulas
abusivas en los contratos de adhesién, para lo
cual si hace una diferenciacién entre aquellas
clausulas que son objeto de nulidad absolutay
aquellas que son objeto de nulidad relativa:

“...Son abusivas y absolutamente nulas
las condiciones generales de los contratos de
adhesidn, civiles y mercantiles, que:

a) Restrinjan los derechos del adherente, sin
gue tal circunstancia se desprenda con
claridad del texto.

b) Limiten o extingan la obligacién a cargo
del predisponente.

c) Favorezcan, en forma excesiva o
desproporcionada, la posicién contractual
de la parte predisponente o importen

renuncia o restriccion de los derechos del
adherente.

d) Exoneren o limiten la responsabilidad
del predisponente por dafios corporales,
cumplimiento defectuoso o mora.

e) Faculten al predisponente para rescindir
unilateralmente el contrato, modificar sus
condiciones, suspender su ejecucion,
revocar o limitar cualquier derecho del
adherente, nacido del contrato, excepto
cuando tal rescision  modificacion,
suspensioén, revocacion o limitacién esté
condicionada al incumplimiento imputable
al altimo.

f) Obliguen al adherente a renunciar con
anticipacion a cualquier derecho fundado
en el contrato.

g) Impliguen renuncia, por parte del
adherente, a los derechos procesales
consagrados en el Cédigo Procesal Civil o
en leyes especiales conexas.

h) Seanilegibles.

i) Estén redactadas en un idioma distinto del
espafiol.

i) Los que no indiquen las condiciones de
pago, la tasa de interés anual por cobrar,
los cargos e intereses moratorios, las
comisiones, los sobreprecios, los recargos
y otras obligaciones que el usuario quede
comprometido a pagar a la firma del
contrato.

Son abusivas y relativamente  nulas,
las clausulas generales de los contratos de
adhesion que:
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a) Confieran, al predisponente, plazos
desproporcionados 0 poco precisos para
aceptar o rechazar una propuesta o
ejecutar una prestacion.

b) Otorguen, al predisponente, un
plazo de mora desproporcionado o
insuficientemente  determinado, para
ejecutar la prestacién a su cargo.

c) Obliguen a que la voluntad del adherente
se manifieste mediante la presuncion
del conocimiento de otros cuerpos
normativos, que no formen parte integral
del contrato.

d) Establezcan indemnizaciones, clausulas
penales o intereses desproporcionados,
en relacién con los dafios para resarcir
por el adherente.”

Asimismo, el articulo 42 establece una
proteccién especial al adherente al reconocer
que: “En caso de incompatibilidad, las
condiciones particulares de los contratos de
adhesion deben prevalecer sobre las generales.
Las condiciones generales ambiguas deben
interpretarse en favor del adherente.”

Accesoriedad

El contrato de seguro de crédito es,
por regla general, un contrato principal; sin
embargo, en ciertos tipos de seguro, como es el
caso del seguro de crédito a las exportaciones,
éste puede tener por finalidad caucionar el
cumplimiento de una obligacién principal, y
seria, por tanto, un contrato accesorio.

Por otra parte, hay quienes sostienen
gue el contrato de seguro de crédito a las
exportaciones sera accesorio o principal segin
dependa o no de la existencia de otro contrato.
En este sentido, el caso tipico de un seguro
accesorio, es aquel en el que se garantiza el



pago del precio de una exportacién realizada y
vendida. Asimismo, el caso tipico de un seguro
principal es aquel en el que se garantiza la
realizacion de la exportacion proyectada o la
venta y el consiguiente pago del precio del
producto exportado.

No es condicional

Hay quienes sostienen que el contrato de
seguro de crédito a las exportaciones no es un
contrato condicional, ya que el cumplimiento
de las obligaciones que él engendra no esta
sujeto a condicion. En efecto, celebrado
el contrato, nace para el asegurador, de
inmediato, la obligacion de asumir el riesgo
gue ha sido transferido y para el asegurado,
la de pagar la prima, cuidar la cosa como un
buen padre de familia, no agravar los riesgos,
entre otras...

Es evidente que lo que podria estar sujeto
a condicién dentro del contrato de seguro de
crédito a las exportaciones es la indemnizacion,
pues la misma depende de un hecho futuro e
incierto constituido por el riesgo. Sin embargo,
esta situacién no se aplicaria al contrato como
un todo.

Objeto del Contrato de seguro de Crédito a
las Exportaciones

Se sostiene en doctrina que el objeto del
contrato de seguros en general es el interés
asegurable, es decir, “...la relacion licita sobre
un bien amenazado por un riesgo”. En el caso
del seguro de crédito a las exportaciones, ese
interés recae sobre el crédito otorgado por el
exportador al importador en el extranjero.?°
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De la misma manera, otros han sostenido,
con relaciéon al objeto genérico del contrato
de seguro, lo cual es aplicable en todos
sus extremos al seguro de crédito a las
exportaciones, que éste consiste en crear
dos obligaciones correlativas: por una parte
se encuentra “...la obligacién condicional
del asegurador de indemnizar al beneficiario
en caso de siniestro...” y por la otra, “
la obligacién del asegurado de pagar la
prima”.?!

En resumen, siguiendo al autor Maynard
Fernandez, podemos concluir que el riesgo
a que se ve sometida la relacién entre una
cosa Yy quien sobre ella tiene un interés
patrimonial legitimo, es lo que constituye el
objeto del contrato de seguro, y no la cosa por
si misma.??

En este sentido, y especificamente en lo
que se refiere al contrato de seguro de crédito
de las exportaciones, se establece que el
objeto de éste no es la mercaderia exportada,
sino mas bien, el interés amenazado por un
riesgo comercial, politico o catastrdfico.

ELEMENTOS DEL SEGURO DE CREDITO A
LAS EXPORTACIONES

A efectos de comprender la estructura
del Seguro de Crédito a las Exportaciones,
resulta necesario estudiar los elementos
fundamentales que integran esta figura,
los cuales consisten basicamente en los
elementos esenciales de todo contrato de
seguro, a saber:

20 Sobre este tema Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. Pp. 11-27
21 Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 9

22 Ibid. P. 10

El Interés Asegurable

iPodemos decir, en palabras sencillas, que
el interés asegurable consiste en “la relacion
licita de valor econémico sobre un bien.
Cuando esta relacion se halla amenazada por
un riesgo, es un interés asegurable”.?®

El interés asegurable es un requisito que
debe concurrir en quien desee la cobertura de
algun riesgo, reflejado en su deseo verdadero
de que el siniestro no se produzca, ya que a
consecuencia de él se originaria un perjuicio
para su patrimonio.

El principio del interés asegurable se
puede entender facilmente si se tiene en
cuenta lo que se esta asegurando, esto quiere
decir, el objeto del contrato no es la cosa
amenazada por un peligro incierto, sino el
interés del asegurado en que el dafio no se
produzca. En efecto si tomamos en cuenta
estas premisas, tendriamos que la existencia
de contratos sin interés asegurable, produciria
necesariamente un aumento en la ocurrencia
de siniestros y esto motivaria una elevacion de
las primas y el verdadero asegurado tendria
que pagar un precio superior al que realmente
corresponderia a su riesgo.

Este interés asegurable, “es el elemento
determinante en esta relacion con la cosa
asegurada y el riesgo que sobre ella recae,
ya que la necesidad patrimonial se veria
generada, en caso de ocurrir el evento, no por
la pérdida o dafio de la cosa, sino porque se ve
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afectada la relacion entre la cosa y la persona
gue sobre ella tiene un interés”.?*

Con respecto al Seguro de Crédito a
las Exportaciones, el interés asegurable lo
constituye precisamente, el interés del acreedor
sobre el crédito otorgado a su deudor.

El Riesgo

La esencia misma del contrato de seguro
esta constituida por el riesgo. Una nocién
bastante sencilla del término riesgo, nos la
da Lutschaunigm quien lo define como ‘la
incertidumbre de pérdida o posibilidad de
pérdida”.?®

Otra definicion bastante general de riesgo
consiste en la definicion del riesgo como “la
vulnerabilidad de bienes juridicos protegidos
ante un posible o potencial perjuicio o dafio”?8

En materia de seguros, es necesario que el
riesgo esté referido a un contenido patrimonial,
es decir que su acaecimiento produciria directa
y necesariamente un perjuicio medible en
términos econdémicos. Ahora bien, cabe aclarar
que la calificacion econdmica del riesgo no
es suficiente para limitar su concepto dentro
del contrato de seguro, pues no todo riesgo
econdémico es asimilable al contrato de seguro
ni es el contrato de seguro la Unica forma de
hacer frente a un riesgo econémico?’.

El riesgo, en materia de seguros, presenta
ciertas caracteristicas:

23 MAYNARD FERNANDEZ, Norman. El Siniestro Provocado en el Contrato de Seguro. Tesis para optar al grado de
Licenciado en Derecho. Universidad de Costa Rica, 1993. P. 5
24  http://www.monografias.com/trabajos17/contrato-seguro/contrato-seguro.shtml.

25 MAYNARD FERNANDEZ, Norman. Ob. Cit. P. 6

26 LUTSCHAUNIG MONTERO, Alfredo. Principios Generales de Seguros. Citado por MAYNARD FERNANDEZ, Norman.

Ob. Cit. P. 7
27 http://es.wikipedia.org/wiki/Riesgo


http://www.monografias.com/trabajos17/contrato-seguro/contrato-seguro.shtml
http://es.wikipedia.org/wiki/Riesgo

Es incierto y aleatorio
Posible

Concreto

Licito

Fortuito

De contenido econémico

En el contrato de seguro el asegurador
no puede asumir el riesgo de una manera
abstracta, sino que este deber ser debidamente
individualizado, ya que no todos los riesgos
son asegurables, es por ello que se deben
limitarse e individualizarse, dentro de Ila
relacion contractual.

En el caso especifico del Contrato de
Seguro de Crédito a las Exportaciones, en
términos generales, se puede concluir que el
riesgo cubierto consiste basicamente en el
posible incumplimiento de pago de un crédito.
Los riesgos que se encuentran cubiertos por
esta modalidad de seguro, pueden ser de
naturaleza Ordinaria o Extraordinaria®®:

Riesgos Ordinarios: que son de naturaleza
comercial, la insolvencia o incumplimiento en
el pago.

Riesgos Extraordinarios: que son los
riesgos de crédito de caracter catastréfico o
politico, tales como:

Desastres Naturales
Guerra Civil o Internacional
Revolucién

Sublevacién

Confiscacioén

Expropiacién

Prohibicion de importar

28 Cf. MAYNARD FERNANDEZ, Norman. Ob. Cit. P. 7

Cancelacion no imputable al importador
de una licencia de Importaciéon que impida
el pago de la deuda o la adquisicion de la
disponibilidad juridica de la mercaderia por el
comprador.

Medidas de gobierno que impidan o
demoren excesivamente la transferencia de
las divisas.

Tradicionalmente, los riesgos ordinarios
en el seguro de crédito han sido cubiertos
por las aseguradoras privadas, mientras que
en el caso de los riesgos extraordinarios han
sido cubiertos con intervencion del Estado. El
autor Gallegos Romero, explica el fundamento
de esta situacién en los siguientes términos:
“Evidentemente, los riesgos comerciales,
a lo largo del tiempo y por medio de las
estadisticas, que se han ido utilizando por
los distitntos organismos aseguradores, se
puede valorar la frecuencia con que pueden
aparecer los siniestros correspondientes v,
por tanto, por medio de la ley de los grandes
nameros, calcular el coste de cobertura de
dichos riesgos. No sucede asi con los riesgos
politicos y extraordinarios, que son, en su
mayor parte, imprevisibles y fuera del control
del comprador y del vendedor. Por ello, la
intervencioén del Estado en este tipo de riesgos
es caso unanime en todos los paises, bien
actuando como asegurador directo, bien como
reasegurador de los riesgos que le ceda el
ente asegurador.”?®

Siguiendo con lo anterior, podemos concluir
con los autores, Cafas y Scharf, que el riesgo
en el seguro de crédito a las exportaciones es
la amenaza de pérdida o dafio patrimonial que

29  Cf. http://lwww.primeraexportacion.com.ar/doc/capacit/docs/0020.php
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puede sufrir el exportador en virtud de la falta
de pago, por parte de su deudor.

En el seguro de crédito a las exportaciones,
el riesgo se encuentra bien delimitado
e individualizado, segun las siguientes
consideraciones®:

El riesgo esta delimitado por el ramo al
que pertenece el seguro en estudio, donde
el objeto es el interés del asegurado sobre
un derecho, existente o esperado, de exigir
prestaciones de terceros.

El riesgo esta individualizado por el objeto
sobre el cual recae el seguro, es decir el crédito
concedido por el exportador.

El riesgo se encuentra delimitado por las
estipulaciones de la péliza.

El riesgo también se encuentra
individualizado por el tiempo por el que se
contrata el seguro.

Asimismo, el riesgo en el seguro de crédito
a la exportacion, también se han clasificado
segun la etapa en la que se encuentra la
exportacion®t:

Riesgos pre-embarque: Comprende los
riesgos que afectan al crédito del exportador
después de celebrado el contrato de
compraventa internacional, pero antes de
que la mercaderia haya sido embarcada al
comprador.

Riesgos post- embarque: En esta categoria
se incluyen los riesgos que afectan el crédito

concedido por el exportador al importador,
a partir del envio de la mercaderia. Dentro
de estos riesgos podemos citar, a manera
de ejemplo, la insolvencia del deudor o el
acaecimiento de un terremoto que imposibilite
al deudor cumplir con su obligacién de pago.

La clasificacion mas usual de los riesgos
amparados por el seguro de crédito a las
exportaciones, es aquella que los clasifica en
riesgos comerciales, riesgos politicos y riesgos
catastroficos.

Los riesgos comerciales son aquellos que
comprende la amenaza o peligro de pérdida por
la falta de pago, total o parcial, de los créditos
objeto del seguro, cuando el incumplimiento
se deba a razones de naturaleza juridica®.

Ejemplo de este tipo de riesgos lo
constituyen la declaratoria de quiebra o
insolvencia asi como la mora prolongada en el
pago del crédito concedido.

Los riesgos politicos estan conformados
por todos aquellos actos de las autoridades,
nacionales o internacionales, que podrian
imposibilitar u obstruir la realizacion de la
exportacion o el pago del crédito. A diferencia
de los anteriores, para el aseguramiento
de estos riesgos no se analizan tanto las
caracteristicas del deudor, sino mas bien las
del pais del importador. Como ejemplo de
este tipo de riesgos podemos citar el dictado
de nuevas politicas de comercio exterior que
dificulten el pago del precio de la exportacion,
o la cancelacién de licencias de importacion.

30 GALLEGOS ROMERO, José Elias. El Seguro y el Crédito a la Exportacién en los paises de Europa Occidental.

Instituto de Desarrollo Econémico: Madrid, 1972. P. 17

31 Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. Pp. 62-64
32 Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. Pp. 65-69


http://www.primeraexportacion.com.ar/doc/capacit/docs/0020.php

Por ultimo, los riesgos catastréficos son
aquellos sucesos o eventos derivados del caso
fortuito o la fuerza mayor, los cuales son ajenos
a la voluntad de las partes, que podrian impedir
la realizacion o el pago de la exportacion, tales
como el acaecimiento de un terremoto o un
huracan y en general. Son también conocidos
Ccomo riesgos extraordinarios o naturales.

La Prima

La prima es otro de los elementos
indispensables del contrato de seguro,
constituye la suma que debe pagar el
asegurado a efecto de que el asegurador
asuma la obligacion de resarcir las pérdidas
y dafios que ocasione el siniestro, en caso
de que se produzca. Este monto se fija
proporcionalmente, tomando en cuenta, entre
otros factores, la duracién del seguro, el grado
de probabilidad de que el siniestro ocurra 'y la
indemnizacion pactada.

El autor Stiglitz la define como “la
contraprestacion del asegurado equivalente
al precio del seguro y a la remuneracién que
corresponde al asegurador por todos los
riesgos que acepta a su cargo.”®

En el caso particular del seguro de crédito
a las exportaciones, para la determinacion
de la prima se deben considerar una serie
de factores, por el hecho de que en este
seguro, se debe llevar a cabo una exhaustiva
investigacion de los importadores, y todos los
demas elementos que permitan evaluar la
situacion econdmica del importador y del pais
en que este se encuentra.
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En razén de lo anterior, se han establecido
una serie de aspectos a considerar en la
fijacion de las primas en este seguro®:

+ Laexperiencia del exportador

+ El volumen de operaciones cubiertas por
el seguro

* El nimero de importadores y paises con
los que comercia

« La situacion
importadores

* La estabilidad politica del pais de destino
de la mercaderia

» La modalidad de cobertura otorgada

» Laduracioén y vigencia de la cobertura

* Las caracteristicas de la operacion, tales
como forma y condiciones de pago,
etcétera.

+ Pérdidas anteriores sufridas por el
exportador

+ Lanaturaleza de la mercancia

financiera de los

La Péliza

Es el instrumento escrito en el cual constan
las condiciones del contrato. Puede decirse que
es “la forma donde se manifiesta el contenido
del Seguro de Crédito a la Exportacion”.® De
acuerdo con lo anterior, la pdéliza cumple una
doble funcién: Por un lado, es medio de prueba
del contrato de seguro y por otro, determina el
contenido obligacional del contrato.

La pdliza de seguro debe contener, entre
otras cosas la siguiente informacion:

La informacién necesaria para identificar al
asegurado y al asegurador, y de ser necesario
el nombre del beneficiario.

33 Cf. GUZMAN BARRON, César. El Seguro de Crédito a la Exportacién. Citado por CANAS COTO, Rafael Enrique y

SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 70

34 STIGLITZ, Rubén y STIGLITZ, Gabriel. Contrato de Seguro. Ediciones la Rocca: Buenos Aires, Argentina, 1988. P.
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35 Sobre este tema CF. GALLEGOS ROMERO, José Elias. Ob. Cit. Pp. 19-20

Fecha de emision de la péliza y periodo
de vigencia.

Descripcion del seguro, los riesgos
cubiertos y las sumas aseguradas.

La designacion y el estado de los objetos
gue son asegurados.

La especificacion de la prima que tiene
gue pagar el asegurado, asi como la forma y
el lugar de pago.

Las causales de resolucién del contrato.

El procedimiento para reclamar la
indemnizacion en caso de ocurrir el siniestro.

Clausulas que aclaren o modifiquen parte
del contenido del contrato de pdliza.

La definicion de los términos mas
importantes empleados en la péliza.

La indicacion de los seguros existentes
sobre el mismo objeto y riesgo.

Las poélizas de seguros contienen
condiciones generales, que son aquellas
establecidas para ser aplicadas a todos los
contratos de seguros de una misma clase
expedidos por la entidad aseguradora y
condiciones particulares, que son las que
individualizan el seguro y respecto de las
cuales surgen las voluntades que generan el
acuerdo de los sujetos contratantes y da origen
al correspondiente contrato de seguro.

En el seguro de crédito a las exportaciones
se pueden contratar dos modalidades de
poliza: péliza global y péliza individual, segun
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sea el interés del asegurado de cubrir una o
varias exportaciones.

La poliza global “esta disefiada para
cubrir todas las operaciones realizadas por
un exportador, en las cuales el “plazo de pago
sea corto, por lo general no mayor de un afio, y
en relacion con productos que se exportan de
manera continua y rutinaria.”3®

La pdliza individual, en cambio, protege
unicamente exportaciones especificas, a un
pais y a un importador determinado, cuyos
plazos de pago suelen ser medianos y largos.

Entre ambas polizas, la mayoria de los
autores consideran mas ventajosa la p’liza
global frente a la individual, entre otras, por las
siguientes razones:

La pdliza global le permite al asegurador
equilibrar sus riesgos, estableciendo un
promedio entre las transacciones mas seguras
y las més riesgosas.

En virtud de la cantidad de operaciones
gue cubre la pdliza global, la prima a pagar por
el asegurado es mas baja.

Con la suscripcion de pdlizas globales,
el asegurado puede programar su politica de
exportacion, basada en la seguridad de sus
operaciones.

La Indemnizacién

La obligacién de indemnizacién por parte
del Asegurador constituye otro de los elementos

36 JIMENEZ DE PARGA CABRERA, Rafael. El Seguro de Crédito a la Exportacién. Citado por CANAS COTO, Rafael

Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 39



fundamentales del contrato de seguro, sin
embargo este concepto lo analizaremos en el
capitulo siguiente, al estudiar las obligaciones
de las partes dentro del contrato de seguro de
crédito a las exportaciones.

CAPITULO SEGUNDO

EJECUCION DEL SEGURO DE CREDITO A
LAS EXPORTACIONES

OBLIGACIONES DE LAS PARTES

En la relacibn aseguradora participan
principalmente dos partes: el asegurado y el
asegurador. Eventualmente, participa una
tercera parte denominada beneficiario, en
aquellos casos en los que la indemnizacién a
pagar en virtud de la realizacion del siniestro
es a favor de una tercera persona distinta del
asegurado.

En el caso del Seguro de Crédito a las
Exportaciones, participan los mismos sujetos,
cuyas obligaciones derivadas del contrato en
estudio, analizaremos a continuacion:

El Asegurador

El Asegurador “es la persona juridica que
toma sobre sila obligacién contractual de pagar
la indemnizacién correspondiente en caso de
que ocurra el siniestro.”®” En este sentido,
debe tenerse presente que lo que caracteriza
al asegurador no es el tomar sobre si el riesgo,
sino mas bien el ser la parte obligada a pagar
la indemnizacion.

La figura del asegurador puede ser
asumida por un ente publico o privado, segin
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la legislacion de cada pais. En la mayoria de
las legislaciones, los riesgos comerciales son
otorgados a compafiias privadas, mientras
qgue los riesgos politicos y extraordinarios
son reservados, por lo general, a entidades
publicas, como se explico en un apartado
anterior.

Ahora bien, entre las principales
obligaciones que asume el asegurador
en el contrato de seguro de crédito a las
exportaciones, tenemos las siguientes®;

El pago del importe de los dafios causados
por la realizacion del riesgo, constituye la
principal obligacién del asegurador. Este
pago, se lleva a cabo una vez que se haya
demostrado el siniestro, la relacion causal
entre el siniestro y la falta de pago, y la
extension del dafio. Algunos consideran que
esta obligacion del asegurador se encuentra
sujeta a una condicién suspensiva, es decir,
a la realizacibn de alguno de los riesgos
amparados por el seguro. Por otro lado,
algunos autores consideran que la obligacién
del asegurador se extiende Unicamente a
indemnizar perjuicios y jamas a proporcionar
ganancias al beneficiario; mientras que otros
consideran que es perfectamente posible
asegurar tanto el dafio emergente como el
lucro cesante de una exportacion infructuosa
por falta o imposibilidad de pago.

El asegurador esta obligado a asumir una
parte del riesgo. A diferencia de la anterior,
esta obligacion no se encuentra sujeta a
ninguna condicion suspensiva, pues ésta nace
de inmediato para el asegurador al celebrar el
contrato.

37 CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 40
38 CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 28

El asegurador debe poner al servicio del
asegurado sus fuentes de informacion en el
exterior (requisito sine qua non para que opere
este seguro), con el fin de que investigue a sus
posibles clientes antes de iniciar relaciones
comerciales con ellos.

El Asegurado

El asegurado es la otra parte que
interviene en el contrato de seguro de crédito
a las exportaciones, también conocido como
suscriptor o estipulante. Es la persona que se
compromete a pagar la prima al asegurador
para asi, trasladarle a este ultimo parte del
riesgo que implica el cobro de los créditos de
sus exportaciones.*

Toda persona fisica o juridica que se
dedique alaexportacién, asi como las entidades
financieras y de crédito que intervengan
en la financiacion de tales exportaciones,
pueden contratar en calidad de asegurado.
Unicamente se requiere que intervenga en
el comercio exterior y que tengan un interés
asegurable sobre el crédito que esperan vaya
a ser cancelado.

El asegurado siempre es la persona que
contrata el seguro de crédito alas exportaciones
con el asegurador. Ahora bien, si contrata
el seguro para si, él seria el beneficiario de
la indemnizacion correspondiente; pero si
contrata el seguro a favor de una tercera
persona, ajena al contrato de seguro pero
considerada elemento esencial de este
convenio, pues esa persona constituiria el
sujeto activo de la obligacion del asegurador.
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Encuanto alas obligaciones del asegurado,
dentro del contrato de seguro de crédito a las
exportaciones, podemos citar las siguientes*’:

El pago de la prima constituye la principal
obligacion del asegurado. Se trata de una
obligacion en dinero, de caréacter indivisible y
cuyo incumplimiento producira la rescision del
contrato por parte del asegurador.

Informar al asegurador, antes de
formalizar el contrato de seguro de crédito a
las exportaciones, de todas las circunstancias
necesarias para determinar, de la manera
mas exacta posible, el crédito a asegurar y la
extension de los riesgos. Para el cumplimiento
de esta obligacion es indispensable la
actuacion de buena fe del asegurado.

En algunas legislaciones, las compafiias
aseguradoras imponen al asegurado la
obligacion de cumplir con los tramites,
estipulaciones y reglamentaciones que rigen
las importaciones en el pais de destino.

Una vez suscrito el contrato, el asegurado
tiene la obligacién de comunicar e informar al
asegurador las siguientes circunstancias:

a) cambios que puedan producirse,
sean aumentos o disminuciones, en relacion
con los riesgos cubiertos por el contrato de
seguro; b) todas las circunstancias que llegase
a conocer y que sean desfavorables para el
pago de la exportacion; c) todos los avances
y progresos que acontezcan en relacién con
el funcionamiento de la operacion, tales como
el reporte de pagos parciales, reporte de envio
de mercaderia, entre otros.

39 Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. Pp. 29-31
40 Cf.CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. P. 32



El asegurado esta obligado a mantener
el estado de riesgo existente al momento de
suscribir el contrato de seguro de crédito de
gue se trate.

El asegurado tiene la obligacion de asumir
una parte del riesgo, que es lo que se conoce
COMOo coaseguro.

El asegurado estd obligado a comunicar
al asegurador la cesién de los derechos
derivados del contrato, a favor de una tercera
persona. En algunas legislaciones se requiere
del consentimiento previo del asegurador para
poder llevar a cabo tales cesiones.

El asegurado esta obligado a cobrar los
créditos que haya asegurado.

Por otro lado, el asegurado esta
obligado, hasta donde le sea posible, a
aminorar las posibilidades de que ocurra el
siniestro, adoptando las medidas que estime
convenientes para proteger el crédito otorgado
alimportador o, al menos para intentar disminuir
la eventuales pérdidas que se causarian como
consecuencia de ese siniestro. En caso de
no ser posible ninguna de las situaciones
anteriores, el asegurado tiene el deber de
comunicarle al asegurador la realizacion del
siniestro.

Después de ocurrido el siniestro, el
asegurado esta obligado a permitir la
subrogacion, a favor del asegurador, de todos
los derechos que le corresponden en virtud
de la suscripcién del contrato de compraventa
internacional.
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El Beneficiario

El beneficiario es aquella persona que
recibe del asegurador la indemnizacion del
dafio que aquel sufra como consecuencia del
siniestro, sea el propio asegurado o sea una
tercera persona.*

Algunos autores argumentan que el pago
de una indemnizacion a favor de una tercera
persona distinta del asegurado constituye un
enriquecimiento sin causa, pues esta tercera
persona recibe n pago sin cumplir con ninguna
contraprestacion. Sin embargo, el pago de la
indemnizacion a favor de esa tercera persona
tiene su causa en la relacion juridica que existe
entre el asegurado y el beneficiario, en virtud
de la cual el asegurado estipul6 en el contrato
de seguro respectivo, que la indemnizacién
debera serle pagada al beneficiario.

FUNCIONAMIENTO DEL SEGURO DE
CREDITO A LAS EXPORTACIONES

Para efectos de brindarle al lector un mejor
entendimiento de cémo opera en la préactica
el seguro de crédito a las exportaciones,
se procedié en el presente estudio a hacer
entrevistas a comercializadores de este tipo
de seguro®.

Como se ha explicado a lo largo del
presente trabajo, el seguro de crédito a las
exportaciones permite a los exportadores
asegurar los riesgos derivados de sus ventas
a crédito en el exterior.

41 Cf. CANAS COTO, Rafael Enrique y SCHARF TAITELBUM, Eric. Ob. Cit. Pp. 34-38
42 Entrevista a la sefiora lleana Vargas Turner, Gerente Comercial de COFACE Servicios Costa Rica S.A. y entrevista
realizada a la sefiorita Carolina Coto, encargada del seguro de crédito a las exportaciones del Instituto Nacional de

Seguros.

En la practica el interesado en contratar
este tipo de seguro, debe presentar al ente
asegurador toda la informacién relacionada
con sus clientes, a fin de que el asegurador
pueda hacer una evaluacion del nivel de riesgo
Yy, en consecuencia, establecer la prima que
deba pagar el asegurado.

Generalmente, lasempresas aseguradoras
en su mayoria, contratan pélizas de tipo global,
es decir, que amparan portafolios completos de
exportaciones de una determinada empresa,
los cuales pueden estar conformados por
docenas o hasta miles de compradores.

Ademaés coneldesarrollo de estamodalidad
de seguro, se ha alcanzado una flexibilidad
del producto, que permite a las compaiiias
aseguradores ofrecer un seguro a la medida
del cliente, segun sean sus necesidades y las
caracteristicas de sus exportaciones. Asi por
ejemplo, el seguro se ajustard dependiendo
del tamafio de la empresa exportadora, de los
paises en los que opera y de las necesidades
de cobertura de crédito que requiera.

Esto ha llevado a que las empresas
aseguradoras se especialicen, no sélo en el
servicio de seguro que prestan, sino en otras
areas relacionadas con el otorgamiento de
este seguro, como puede ser la realizacion de
andlisis de clientes y distribucion de riesgos, y
el cobro de de deudas, pues estas empresas,
gracias a los informes presentados por sus
clientes llegan a formar una base de datos
gigantesca de informacion crediticia. Tal es el
caso de COFACE, que ademas de los servicios
de seguros ha desarrollado una gran variedad
de nuevos servicios complementarios para
sus clientes.

El seguro de crédito a las exportaciones
es comercializado por una gran cantidad de
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empresas aseguradoras, tales como Mapfre,
Cesce y COFACE. Incluso, el Instituto Nacional
de Seguros ofrece este producto cuya finalidad
es, segun se establece en el brochure del
Seguro de Crédito a la Exportacion del Instituto,
“...garantizar al exportador la indemnizacion
de un porcentaje de la pérdida que sufra como
consecuencia de la falta de pago total o parcial
del crédito otorgado a su comprador en el
extranjero...”

Los riesgos cubiertos por el INS son
Unicamentelosriesgoscomerciales:Insolvencia
del comprador extranjero y mora prolongada,
estableciendo una serie de exclusiones a la
proteccién del contrato, tales como la falta de
pago derivada de incumplimiento de normas
de calidad o desacuerdos en la interpretacion
del contrato o falta de pago por pérdida o
deterioro de las mercaderias.

El INS contrata pdlizas tanto de tipo global
como individual y se establecen las siguientes
condiciones béasicas del seguro:

« En las condiciones particulares, se
establece un porcentaje de participacion en el
riesgo del Instituto y uno del Exportador, por
lo que la pérdida sera cubierta por el Instituto
hasta la proporcién que participa en el riesgo.

» Se establece un limite de crédito para
cada uno de los compradores, de forma tal
que si el Exportador excede esos limites ese
porcentaje en exceso no sera cubierto por el
Instituto.

* La vigencia del seguro se establece por
un afio para el caso de pdélizas globales y para
el seguro individual seré el plazo del crédito
objeto del seguro.

» La cobertura inicia a partir de que la
mercaderia ha sido despachada.



* El exportador debe cubrir los gastos de la
evaluacion crediticia que realiza el Instituto de
los compradores a asegurar.

CONCLUSION

En el desarrollo del presente trabajo,
pudimos apreciar como el Seguro de Crédito
a las Exportaciones, ha sido un instrumento
fundamental en elfomento de las exportaciones,
pues ha permitido a las empresas exportadoras
cubrirse de los numerosos riesgos de crédito
gue enfrentan en sus relaciones comerciales
internacionales, asi como facilita la financiacion
bancaria.

Ente los beneficios que se pueden derivar
de la implementacién de esta figura, podemos
enunciar, a manera de ejemplo los siguientes:

i) el exportador obtiene una compensacion
de las pérdidas que pudiera sufrir como
consecuencia de su negocio, ii) se logra, a
Su vez, una accién preventiva contra posibles
pérdidas por la labor de investigacion que
realizan las compafiias aseguradoras de las
caracteristicas de los compradores; iii) se
facilita la obtencion de financiacion, pues los
ingresos del exportador se encuentran en
cierta medida asegurados.

Lo anterior, permite concluir que el seguro
de crédito a las exportaciones, aun cuando
los medios de pago en la actualidad se han
modernizado, permite obtener una garantia
complementaria para los exportadores contra
los riesgos inherentes a su actividad, de
modo que esta figura no ha caido en desuso,
maxime que otros medios para asegurar los
pagos, como las garantias bancarias, suelen
tener costos elevados.

Ahora bien, en el desarrollo del presente
trabajo, hemos podido constatar que la figura
del seguro de crédito a la exportacion, a pesar
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de ser un seguro ampliamente utilizado a
nivel internacional, en nuestro medio no se ha
desarrollado completamente y resulta, hasta
un tanto desconocido.
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